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Este trabajo es el resultado de una investigacion
ica sobre la configuracion actual del
mercado de servicios de auditoria en Espafa. El
estudio se ha realizado a través del anilisis del
comportamiento de sus principios agentes,
auditores y auditados, considerados como los
sujetos fundamentales que actian dentro de un
mercado de prestacion de servicios que en un
futuro se integrard a su vez en un mercado de
servicios europeo.
La investigacion parte de la justificacion conceptual
de la auditoria como un bien publico y analiza la
trascendencia de este hecho en el
comportamiento de los individuos que intervienen
en el mercado, basindose en el andlisis de la
adecuacion a los servicios de auditoria de las
hipétesis en que se sustenta el paradigma
estructuralista. Posteriormente, se verifica si el
proceso de formacion de la profesion en Espaiia, es
decir, de la oferta de servicios de auditoria, ha
seguido los esquemas previstos en las teorias de la
profesionalizacion de las actividades ocupacionales.
Todo ello permite determinar el tipo de
competencia que rige en el mercado de auditoria
espaiol a través de la utilizacion de diversos
indicadores de concentracion. El trabajo, por
tltimo, explica cudles son los comportamientos de
los auditores y de los auditados, analizando los
factores que inciden en el proceso de eleccion de
auditor y las estrategias seguidas por las firmas de
auditoria para captar clientes.
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PROLOGO'

Durante mias de treinta afios, la Unién Europea (denominacién que recibe la
Comunidad Europea desde el | de enero de 1994) ha perseguido armonizar la
informacién financiera de las empresas. Los fundadores de la Comunidad Euro-
pea preveyeron, que si las cuentas de empresas ubicadas en uno de los Estados
Miembros, por ejemplo en Francia, fueran significativamente distintas de las de
empresas con base en otro Estado Miembro, por ejemplo Alemania, estas dife-
rencias crearian un serio obsticulo para alcanzar un verdadero Mercado Co-
mun; dificultindose asi que una empresa alemana invirtiera o implantara una
subsidiaria en Francia. Aun mads, el propio funcionamiento del Mercado Comin
quedaria completamente distorsionado, si a cada Estado Miembro se le permi-
tiese otorgar a las empresas con base en su territorio, ventajas competitivas
respecto a las empresas situadas en otros Estados Miembros, mediante el per-
miso para que sus cuentas anuales tuvieran un menor desglose informativo res-
pecto a sus actividades.

Por estas razones, el Tratado de Roma, firmado en marzo de 1957, por el que
se crea la Comunidad Europea, encargé a las instituciones comunitarias la redac-
cién e implantaciéon de un programa para la armonizacién de las cuentas anuales.
El objetivo ultimo era que las empresas con base en cualquier Estado Miembro,
estuviesen sujetas a requisitos relativos a la informacién financiera esencialmente
equivalentes.

La Comunidad Europea ha estado trabajando, desde su fundacién en 1958, en
este campo y ha desarroliado un programa que incluye unas 20 directivas. Aunque
este programa abarca un campo mas amplio que la mera informacién financiera,
sus elementos principales son las dos directivas relativas a las cuentas anuales: La
Carta Directiva de 25 de julio de 1978 sobre las cuentas de compaiiias individua-
les y la Séptima Directiva de |3 de junio de 1983 sobre cuentas consolidadas. In-
dudablemente, el progreso ha sido bastante lento. Se han producido retrasos en
todas las etapas: En primer lugar, en el nivel de la Comisién Europea para decidir

' Traduccién de Cristina de Fuentes, profesora del Departamento de Contabilidad de la Universidad de
Valencia.
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el contenido de la propuesta; en segundo lugar, en el nivel del Consejo para llegar
a un acuerdo sobre la propuesta de la Comision; y finalmente, en el nivel de los
Estados Miembros para transformar los requisitos establecidos por la Comunidad
Europea en una ley nacional. El efecto acumulativo de todos estos retrasos, ha
provocado que la implantacién de la Cuarta y Séptima Directiva en todos los Esta-
dos Miembros no se produjera hasta 1992, unos treinta y cuatro afios después de
la fundacion de la Comunidad. Hl dltimo Estado en proceder a implantarlas fue Ir-
landa. Es interesante destacar que, a pesar de que la integracién de Espafia en la
Comunidad Europea se produjo en 1985, cuando ya el Consejo habia promulgado
la Cuarta y la Séptima Directivas, se consiguié la implementacién de dichas directi-
vas antes que en Irlanda, lo que obviamente refleja el fuerte compromiso de Espa-
fia con respecto a Europa.

. Sin embargo, no puede darse por sentado, que con la tardia incorporacién de
la Cuarta y Séptima Directivas a la legislaciéon nacional de los Estados Miembros,
se haya alcanzado el objetivo de armonizacién de las cuentas anuales de las em-
presas en la Unién Europea. Este objetivo atn queda lejos, y ello por distintas ra-
zones, entre las que destacan:

— Las directivas no concretan un elevado grado de armonizacién: Las Hlama-
das “opciones” permiten tratamientos alternativos para muchas partidas
de las cuentas.

— Las directivas no tratan un nimero importante de temas, bien porque no
se alcanzé ningln acuerdo, bien porque la importancia de estas cuestiones
surgié con posterioridad a la emision de las Directivas. Ejemplo de ello
son la conversién de moneda extranjera (para lo que no se establecieron
normas) y el leasing financiero, que no llega siquiera a mencionarse.

— Puede existir una diferencia importante entre la posicion legal establecida
en las directivas, y las pricticas corriente empresarial.

— Las normas de las directivas tratan de una forma mas exhaustiva el forma-
to de las cuentas anuales que el significado de las cifras que contienen las
cuentas, es decir, las directivas ponen un mayor énfasis en la forma que en
el contenido. Esto puede conducir a situaciones donde la armonizacién
sea mds aparente que real, a2 una armonizacién superficial.

Por todo ello, el proceso de las directivas, per se, no alcanza la armonizacién.
Por tanto es vital comprobar la situacién efectiva a través del examen de las cuen-
tas reales de las empresas.



El estudio de Maria Antonia Garcia Benau, centrado en la investigacién de las
cuentas de 401 compafifas de once paises (todos los Estados Miembros que cons-
tituian la Unién Europea en 1994, excepto Portugal), trata, por tanto, un tema de
gran importancia: cudl es, de hecho, el presente nivel de armonizacién de las cuen-
tas anuales de las empresas en la Unién Europea. Su estudio posee dos caracteris-
ticas de gran interés y valor.

— La utilizacién de indices (el indice de armonizacién y el indice de concen-
tracién) especialmente construidos para medir de una forma cientifica y
objetiva el nivel de armonizacién. El indice de concentracion fue desarro-
llado por la autora, lo que representa una importante contribucién al cam-
po investigador digna de felicitacién.

— El estudio especia de cuatro dreas, que no han sido consideradas en las di-
rectivas:

La conversién de moneda extranjera
Investigacion y Desarrollo

Leasing financiero, y

Activos intangibles

Existe cierta unanimidad al considerar que las disposiciones de las directivas
respecto a estas areas son inadecuadas, pero sélo a través de la investigacién de la
autora es posible medir, de una forma rigurosamente cientifica, las consecuencias
de la insuficiencia de las directivas.

La conclusién final de Maria Antonia Garcia Benau es que el nivel de armoni-
zacién de las cuentas anuales dentro de la Unién Europea es bajo. Esta conclusion,
basada en un estudio rigurosamente cientifico de las pricticas empresariales, re-
presenta tanto una critica como un reto a la Unién Europea que no puede permi-
tirse el lujo de autocomplacerse y deberia adoptar acciones efectivas para mejorar
esta situacion.

John Flower
Director del Centro para la Investigacion
en Contabilidad Europea (CR.EA))






PROLOGO

For over thirty years, the European Union (since | January 1994, the new na-
me for the European Community) has sought to harmonise the financial reporting
of companies. The founders of the European Community foresaw that if the ac-
counts of companies based in one Member State, say France, were significantly dif-
ferent from those of companies based in another Member State, say Germany,
these differences would create a serious obstacle to the achievement of a truly
Common Market; for example, they would make it more difficult for a German
company to raise capital or to set up a subsidiary in France. Even worse, the pro-
per functioning of the Common Market would be completely distorted if indivi-
dual Member States were allowed to give companies based on their territory a
competitive advantage over companies based in other Member States by permit-
ting them to disclose less about their activities in their published accounts.

For these reasons, the Treaty of Rome of March 1957, which set up the Euro-
pean Community, charged the Community institutions to draw up and implement
a programme for the harmonisation of company accounts. The ultimate aim was
that companies in all Member States should be subject to essentially equivalent re-
quirements relating to financial reporting.

Since its foundation in 1958, the European Community has been labouring
away in this field and has developed a programme that includes some twenty di-
rectives. Although the programme covers a wider field than financial reporting
alone, its centerpieces are the two directives relating to company accounts: the
Fourth Directive of 25 july 1978 on the accounts of individual companies and the
Seventh Directive of 13 june 1983 on consolidated accounts. Undoubtedly pro-
gress has been rather slow. There have been delays at all stages: firstly at the level
of the European Commission in deciding on what to propose, secondly at the le-
vel of the Council in agreeing to the Commission’s proposal and finally at the level
of the Member States in transforming the European Community’s requirements
into their national law. The cumulative effect of all these delays has been that it
was not until 1992, some 34 years after the Community’s foundation that the
Fourth and Seventh Directives were implemented in all Member States. The last
Member State to act was lreland. It is interesting to note that Spain, despite joi-
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ning the European Community only in 1985, i. e. after the enactment of the
Fourth and Seventh Directives by the Council, succeeded in implementing directi-
ves before Ireland, which certainly reflects Spain’s strong commitment to Europe.

However, it should not be assumed that with the final belated incorporation
of the Fourth and Seventh Directives into national law in all Member States that
the aim of harmonised company accounts throughout the European Union has be-
en achieved. This is far from the case for a number of reasons, of which the most
important are:

— The directives do not specify a very high degree of harmonisation: th-
rough the so-called «optionsy, they permit alternative treatments for many items
in the accounts.

— The directives do not deal with a number of important matters either be-
cause no agreement could be reached or because these issues have become im-
portant since the directives were issued. Examples are foreign currency transla-
tion (where no rules are laid down) and financial leasing (which is not even
mentioned).

— There may be a substantial gap between the legal position, as set out in
the directives, and the actual practice of companies.

— The directives rules deal more comprehensively with the format of com-
pany account, than with the meaning of the figures contained in the accounts, that
is the directives emphasise form over content. This can lead to a situation where
harmonization is more apparent than real, harmonisation that is only «skin-deep».

For all these reasons, the passage of the directives, per se, does not achieve
harmonisation. Therefore, it is vital to check the real position by examining the
actual accounts of companies.

Maria Antonia Garcia Benau’s study, which involved investigating the accounts
of 401 companies in eleven countries (all the Member States of the European
Union as of 1994, except Portugal) therefore deals with a very important ques-
tion: what, in fact, is the present level of harmonisation of company accounts in
the European Union. Two features of her study adds greatly to its interest and va-
lue:

— The use of speccially constructed indices (the harmonisation index and
the concentration index) that measure the level of harmonisation in an objective
and scientific fashion. The concentration index was developed by the author her-
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self; she is to be congratulated for a most significant contribution to the research
field.

— The special study in four areas, that are neglected in the directives:

* Foreign currency translation;

* Research and development;

* Financial leasing, and

* Intangible assets.

There is general agreement that the directives provisions in these areas are
inadequate, but only through the author's research is it possible to measure the
results of the directives inadequacy in a rigorously scientific fashion.

Maria Antonia Garcia Benau’s final conclusion is that the level of harmonisa-
tion of company accounts within the European Union is low. This conclusion, ba-
sed on a rigorously scientific study of company practice, represents both a criti-
cism and a challenge to the European Union, that it cannot afford to be

complacent but should take effective action to improve the situacion.

John Flower
Director del Centro para la Investigacién
en Contabilidad Europea (C.R.EA)






PRESENTACION

La presentacién de una obra parece que requiere en primer término una bre-
ve semblanza de su autor —autora en este caso— como paso previo a la glosa o
comentario del contenido del trabajo que se ofrece al lector. Es por ello que co-
menzaré con una referencia a la personalidad y la obra cientifica de M.* Antonia
Garcia Benau, a cuyo esfuerzo e indudable acierto debemos el libro que ahora me
cabe el honor de presentar.

M.? Antonia Garcia Benau es doctora en Ciencias Econémicas y Empresariales
por la Universidad de Valencia y desde que concluyd sus estudios de Licenciatura
demostré una clara vocacion por la docencia y la investigacién universitaria en
Contabilidad, con un tesén y una dedicacién a prueba de cualesquiera dificultades.
Luego de la lectura de su tesis doctoral, que me cupo el honor de dirigir, ha desa-
rrollado una creciente y fructifera actividad docente e investigadora, cada dia mas
sélida, tanto a través de trabajos individuales como en equipos de investigacion,
con una especial atencion a los andlisis comparados de las practicas contables in-
ternacionales.

La colaboracién de la autora viene siendo solicitada en gran cantidad de con-
gresos y encuentros, y sus proyectos de investigacion, patrocinados por diversas
entidades publicas y privadas, ponen de manifiesto el desarrollo de una intensa y
muy productiva actividad en este campo.

La vocacién internacionalista de la profesora Garcia Benau la ha llevado a in-
crementar contactos, presencia en congresos, participacién en simposiums y reali-
zacion de trabajos conjuntamente con prestigiosos colegas de diversos paises de la
Unién Europea. Estas experiencias le han permitido indudablemente abordar sus
estudios con una vision especialmente amplia y directa y con unas posibilidades de
informaciéon muy ventajosas. -

En cuanto a la obra que se presenta, incide en el problemitico panorama de la
armonizacién contable europea, cuyos trabajos se iniciaron con gran ilusién hace
ya en torno a treinta afios, sin que en la prictica se haya disminuido demasiado la
diversidad de pricticas contables. Ello es asi luego de haberse aprobado dos direc-
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tivas técnico-contables (la cuarta y la séptima) y de que los Estados miembros ha-
yan adaptado sus legislaciones a sus exigencias. La diversidad dc opcioncs permiti-
da ha limitado de hecho en gran medida la eficacia de tales normas, y el proceso
normativo europeo se encuentra pricticamente estancado. La rigidez paquidérmi-
ca del proceso de elaboracién, y no digamos de revisién y adaptacion a las cam-
biantes circunstancias, de la normativa de la Unién Europea, ha hecho que los res-
ponsables de la regulacién contable en Europa, hayan girado su mirada, con un
criterio realista, a los mecanismos del IASC, cuya normativa se halla en vias de in-
troducirse de forma efectiva en la informacion financiera a proporcionar por nues-
tras empresas, como una via mds segura y universal de aproximacién de los esta-
dos financieros y comparabilidad de la informacién.

El libro de Garcia Benau se centra en la explotacién de una metodologia basa-
da en el establecimiento de una medida del grado de concentracién y del grado de
armonizacién de la informacién contable en Europa. El grado de concentracion se
cuantifica a través de una metodologia original basada en los llamados indicadores
de dominancia, que permiten determinar los grados de concentracién de cada po-
litica contable y el indice de concentracién total.

El grado de armonizacién se mide por medio del indice de Herfindahl, utiliza-
do ya en investigacion contable por Van der Tas y Tay y Parker.

Los aspectos seleccionados para aplicar la metodologia de analisis son los de
moneda extranjera, investigacion y desarrollo, leasing financiero, concesiones y
fondo de comercio. Aungque no vamos a anticipar ahora las conclusiones, si pode-
mos decir que confirman, como no podia dejar de ser, la diversidad de practicas
en Europa, pero lo hacen en términos rigurosos y concretos.

El trabajo resulta pues muy atractivo y su lectura es facil, sin perder un dpice
de rigor y profundidad. Por algo mereci6 el | Premio de Investigacion Carlos Cubi-
llo, que como el segundo, ganado por José Manuel Vela, ha quedado —si se me
permite la inmodestia de decirlo aqui— dentro del ambito de mis discipulos, y ésta
es una de las mayores satisfacciones que puede caberle a un profesor universitario.

No quisiera concluir sin atraer la atencién del lector sobre el prélogo de John
Flower, que aporta, desde su experiencia y responsabilidad, unas ideas muy claras
y concretas acerca del estado actual y el futuro de la normalizacién contable en
Europa.

Vicente Montesinos Julve
Catedrdtico de Economia Financiera y Contabilidad
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I. INTRODUCCION

El proceso de internacionalizacién de la economia en las tres ultimas décadas
ha producido un avance significativo en los temas estudiados por la Contabilidad
Internacional. El crecimiento de los negocios internacionales y el desarrollo de las
empresas multinacionales han sido factores decisivos. El primero de ellos se ha
producido como consecuencia del aumento de las actividades econdémicas entre
paises, por medio de actividades de importaciones y exportaciones, por el creci-
miento de las inversiones extranjeras y por la fuerte interdependencia entre pai-
ses desarrollados y menos desarrollados. El progresivo grado de integracién eco-
némica entre paises de distintos continentes, las economias a escala y la seguridad
que otorga la diversidad geogrifica, propiciaron el segundo aspecto mencionado,
esto es, el desarrollo de las empresas multinacionales. La internacionalizacién del
mercado de capitales y el incremento de las inversiones directas extranjeras de las
empresas que operan en varios paises han llevado a la necesidad de obtener infor-
macién comparable relevante y en el momento adecuado, sobre las actividades
empresariales de aquellas compafiias que operan en mas de un pais.

La Contabilidad Internacional se ha desarrollado fundamentalmente en los pai-
ses del drea anglosajona, haciéndose necesario, tal y como sefiala Schoenfeld (1981,
pag. 96), incrementar la investigacion procedente de paises de habla no inglesa pues
la escasa aportacion de paises europeos y japoneses puede constituir un impedi-
mento para un adecuado desarrollo de la misma. Este hecho, junto con nuestro in-
terés por los temas que abarcan posiciones que van mds alld de nuestras fronteras,
nos ha llevado a realizar el trabajo que ahora presentamos, que es un trabajo de in-
vestigacion dentro de la denominada “Contabilidad Internacional”. Concretamente
esta investigacion se enmarca dentro de la “Contabilidad Europea”.

Hablar de Europa en estos momentos, constituye un tema de gran actualidad
e importancia. La realizacién del Mercado Interior en enero de 1993, con la plena
integracién comercial y financiera, supone ademds de una fecha histérica, una
apertura importante de nuestros planteamientos profesionales y personales.

El trabajo que presentamos esta directamente relacionado con el problema de
armonizacién contable en la Unién Europea y tiene como objetivo poner de mani-

23



fiesto las diferencias encontradas en el tratamiento seguido en los estados miem-
bros, en algunas practicas contables seleccionadas. El estudio va a realizarse a dos
niveles. En primer lugar, desde una perspectiva tedrica y en segundo lugar, realiza-
remos una medida del grado de armonizacién alcanzado, basindonos en datos pu-
blicados por la Federacion de Expertos Contables, sobre un conjunto de empresas
europeas. De este modo, contrastaremos las diferencias teéricas (“las que deberi-
an ser”} con las diferencias reales o de hecho (“las que son”), pudiendo tras este
andlisis, opinar con una base consistente y sélida, sobre los logros alcanzados a ni-
vel comunitario tras la publicacién de las Directivas del Derecho de Sociedades.

El modo en que una empresa refleja en sus informes financieros los efectos de
las transacciones y los hechos que ocurren fuera y dentro de la misma, depende
de la politica contable elegida. Ante la existencia de libertad de eleccion de deter-
minadas transacciones, podemos encontrarnos que empresas distintas optan por
métodos también distintos. Este hecho no serfa un problema si los usuarios de la
informacion utilizaran sélo los estados financieros de una determinada empresa.
Sin embargo, en muchas ocasiones, los usuarios estan interesados en comparar in-
formes de distintas empresas con el objetivo de evaluar su actuacién. En tales ca-
sos, la comparacién de estados financieros elaborados segtn politicas contables
distintas no puede llevarse a cabo. Por realizar una similitud con la vida cotidiana,
querer comparar dicha informacién es como querer comparar dos distancias, una
de ellas expresada en millas y la otra expresada en kilémetros.

Las diferencias en las practicas sobre informacién financiera de empresas en
distintos paises, crea dificultades al preparar, consolidar, auditar e interpretar los
estados financieros publicados. Asi pues, los principales efectos que se producen
por la existencia de diferencias en las normas contables son la ausencia de compa-
rabilidad de la situacién financiera y de los resultados de empresas en distintos pa-
ises y la existencia de un coste adicional para poder cumplir los requisitos infor-
mativos de diferentes paises.

Con el deseo de obtener equivalencia entre la informacién financiera de los
paises, surge la necesidad de alcanzar lo que se ha acordado en denominar “armo-
nizacién contable internacional”. Dicha armonizacién ha tenido en los ultimos
afios un gran interés tanto por parte de los académicos como de los: profesiona-
les. El esfuerzo realizado por organismos publicos y privados, ha sido muy impor-
tante, pero jcudles han sido los logros alcanzados?

A nivel internacional, el organismo armonizador mds importante es el Comité In-
ternacional de Normas Contables (IASC), la politica seguida por él, ha sido y es, muy
dindmica. El objetivo perseguido por el IASC es “la formulacién y publicacién, en inte-
rés publico, de las normas a seguir en la presentacién de los estados financieros y pro-
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mover su aceptacion y aplicacion a nivel mundial”. Los avances conseguidos son muy
importantes, y dentro de los trabajos del IASC se realizan andlisis de la repercusién de
las normas. Cada tres afios se lleva a cabo un estudio sobre el uso y aplicacién de las
normas contables internacionales de modo que se obtengan datos para calibrar los
factores de aceptacién de la normativa contable de este organismo. Sin embargo, poco
se ha hecho para intentar cuantificar el éxito alcanzade en el esfuerzo armonizador.

A nivel europeo, el papel desarrollado por la Unién Europea ha dado un nuevo
giro a la Contabilidad en Europa. Las normas contables comunitarias constituyen el
mds importante y logrado intento de armonizacién regional de cardcter publico. En el
procedimiento seguido se han utilizado las directivas, por las que los estados miem-
bros estan obligados a promover sus cuerpos legislativos y reglamentarios para ade-
cuar su ordenamiento a los impuestos por la norma comunitaria. Con ello se consi-
gue que los cuerpos legislativos de los estados miembros, en cuanto cuerpos
legislativos y leyes de sociedades, alcancen un minimo de homogeneidad. Podriamos
decir que todos los paises del mundo tienen puesta su atencién en los logros comu-
nitarios. Por eso, los paises analizan las implicaciones de estos textos y adoptan, in-
cluso, los elementos que consideran oportunos aunque no les sean obligatorios. Sin
embargo, y a pesar de los logros alcanzados, los temas pendientes de investigacion
son todavia muy importantes. La precisién de lo que significa la armonizacién, y el im-
pacto que tienen las organizaciones, encargadas de emitir normas contables, sobre la
misma y sobre el grado de armonizacién, son cuestiones aln no resueltas.

La metodologia utilizada en este trabajo de investigacién ha sido, para la parte ted-
rica, analizar aquella regulacién pablica o privada que desarrolla el tratamiento contable
de las practicas contables seleccionadas. Para la parte relativa a la determinacion de los
indices de medida, hemos realizado una matizacion distinguiendo entre “grado de ar-
monizacién” y “grado de concentracién”, Para el primero de ellos, grado de armoniza-
cién, hemos utilizado el indice de Herfindhal, asi como un contraste estadistico de inde-
pendencia, que nos ha permitido analizar la armonia que existe en los estados
miembros respecto a la utilizacién de determinadas alternativas contables. Para deter-
minar el grado de concentracién hemos realizado nuestra propia propuesta de medida
que analiza la agrupacién existente en cuanto a la utilizacion de una alternativa concreta.

Para ello, hemos estructurado nuestra investigacidn en trece secciones, Tras
esta breve introduccién, la seccion segunda analiza los objetivos perseguidos por
la Unidn Europea, destacando el papel que la informacion financiera desempeifia en
su consecucién. La seccién tercera se centra en analizar el objetivo de armoniza-
cién contable comunitario, exponiendo el alcance del mismo y los instrumentos
armonizadores utilizados. La seccidn cuarta analiza los factores més importantes
que provocan la diversidad contable europea. La seccién quinta analiza lo que se
entiende por “sistemas contables”, resaltando algunas clasificaciones de los mis-
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mos que aportan visiones interesantes en torno a la situacién de los paises comu-
nitarios en las mismas. La seccién sexta expone la metodologfa seguida para el es-
tudio de la diversidad contable europea y aporta una aproximacién de medida del
grado de armonizacién y concentracién. Se comienza realizando un andlisis de los
recientes trabajos empiricos realizados por la Federacion de Expertos Contables.
La exposicién de los estudios previos existentes de medida de la armonizacion in-
ternacional, nos servird para presentar y justificar la metodologia seguida. Las sec-
ciones de la séptima a la undécima analizan la concrecién de nuestra metodologia
para las siguientes pricticas contables: moneda extranjera, gastos de investigacién
y desarrollo, arrendamiento financiero, concesiones y fondo de comercio. El andli-
sis de cada préctica contable comienza con un planteamiento teérico que pone de
manifiesto si las practicas contables seguidas, en los paises objeto de estudio, son
significativamente diferentes o si existe cierto grado, de uniformidad. La aplicacién
del método cuantitativo que calcula los indices de medida acabaran la parte des-
criptiva de cada practica contable, la cual se completara con un andlisis detallado
de la misma. Una vez realizado el estudic con todas las practicas procederemos a
presentar un indice global de armonizacién y concentracién. La seccién duodéci-
ma ofrece unas reflexiones finales deducidas de todo el estudio anterior y la ulti-
ma seccién presenta las principales conclusiones de este trabajo de investigacion.
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2. LA UNION EUROPEA: OBJETIVOS Y EVOLUCION

2.1. Los objetivos comunitarios

Las Comunidades Europeas constituyen un proceso atipico y original de inte-
gracién internacional. Sin definirse acerca del cardcter federal de su disefio (trans-
ferencias de competencias desde los Estados hacia un poder supranacional) o con-
federal (una cooperacién intragubernamental sin cesién de soberania), el proceso
iniciado con el Tratado CECA no ha cesado de modificarse. El pragmatismo o fun-
cionalismo ha sido la via elegida. De los cinco elementos que esencialmente defi-
nen un Estado frente a los demds (una unién econdmica, una unién monetaria, una
politica exterior, una politica de defensa y una ciudadania comdn) en la llamada
Comunidad Econémica Europea (en adelante CEE), el factor econémico ha sido el
motor de integracion elegido.

Dentro del proceso de unién, existen tres acontecimientos claves que mar-
can tres fases diferenciadas: la aprobacion del Tratado de Roma (TCEE) en 1957,
la ratificacion del Acta Unica Europea en 1987, y el Tratado de la Union Europea,
pendiente todavia de su entrada en vigor. Quizds lo mas caracteristico de estas
etapas es que en todas ellas ha existido una variable constante: el llamado Merca-
do Comdn.

Aunque se han utilizado denominaciones diversas a lo largo de los dltimos 37
afios (mercado interior, espacio sin fronteras internas, etc.) el sentido ha sido
siempre el mismo, lograr la libre circulacion de los factores de produccién: perso-
nas, servicios, mercancias y capitales.

La libre circulacién de las mercancias exige la creacién de una unién aduanera.
Segtin el articulo 3 del TCEE esto implicaba la supresién de los aranceles entre los
estados miembros, la aplicacion de un Arancel Aduanero Comdn, la supresién de
las restricciones cuantitativas y la armonizacién de una reglamentacién comln en
materia aduanera. En otras palabras, las mercancias debifan circular en el interior
de la CEE con la misma facilidad que lo hacian individualmente en el interior de ca-
da uno de los estados miembros. De todos estos aspectos, la falta de armoniza-
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cion aduanera (entiéndase reglas de origen, valor en aduana, trifico de perfeccio-
namiento, etc.), junto con la ausencia de una politica fiscal comun y el espectacular
desarrollo de las normas técnicas nacionales, facilitaron el mantenimiento de las
medidas de efecto equivalente a las restricciones cuantitativas y por ende bloquea-
ron parcialmente el comercio intracomunitario.

La libre circulacion de las personas implicaba la eliminacion de las trabas que
impedian a los trabajadores por cuenta ajena desplazarse de un pais a otro en bus-
ca de un empleo. La obligatoriedad de poseer un permiso de residencia o de traba-
jo para poder ejercer este derecho supuso en la préctica una discrecionalidad de
los Estados a la hora de facilitarla. La CE es activa en muchas dreas, intentando al-
canzar el reconocimiento mutuo o una politica comdn dentro del Mercado Inte-
rior. El derecho de establecimiento y la libre prestacién de los servicios debia facili-
tar a los trabajadores por cuenta propia tanto la posibilidad de instalarse en otro
pais de la CEE, como la de ejercer su profesion. El problema real para poder bene-
ficiarse de este principio era la necesidad de lograr un reconocimiento de las titula-
ciones nacionales. Salvo en el sector sanitario, cuya armonizacion se vié facilitada
por las similitudes existentes en los planes de estudios de los Estados miembros los
avances en las demds titulaciones no pudo avanzar al ritmo inicialmente previsto.

Por ultimo, la libre circulacién de los capitales debia servir para facilitar una
optima ubicacion de los recursos. En una primera fase esto suponia la convertibili-
dad cambiaria de las divisas nacionales para los pagos corrientes de operaciones
comerciales y transacciones invisibles. Para ello era necesario limitar las posibles
variaciones de los tipos de cambio (la serpiente europea y el SME son ejemplos de
este aspecto). Mds adelante se hace necesaria la armonizacién de los controles na-
cionales para la circulacién de los capitales. Para poner en marcha este proceso la
CEE se ha ido dotando de una serie de politicas comunes que han servido bien pa-
ra reforzarla (competencia, comercial, agricola, pesquera, etc.) bien para amorti-
guar los efectos que la misma podia ocasionar a la economia de alguno de sus
miembros (regicnal, social, cooperacién al desarrollo, etc.) y cuyo grado de desa-
rrollo ha variade mucho en funcién de su mayor o menor comunitarizacién. Este
esquema de actuacion exigia el disponer de un presupuesto comdn. Hasta el final
de los afios 70 éste se nutrié de las aportaciones nacionales. A partir de las prime-
ras elecciones al Parlamento Europeo en 1978 éste se comunitarizd a través de
los llamados recursos propios (aranceles comunes, exacciones agrarias e IVA),
Como ejemplo del caricter dindmico de la CEE, en la década de los 80, se inicia la
financiacion de la Comunidad a través de un porcentaje del PNB de cada estado
miembro. La futura financiacion comunitaria sigue siendo un capitulo abierto. La
duplicacién de los Fondos estructurales, las inversiones del nuevo Fondo de cohe-
sién y la garantia de los productos agropecuarios obligardn de nuevo a replantear-
se la forma y el volumen de los recursos disponibles.
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Para completar el edificio se crearon una serie de instituciones comunes encar-
gadas de poner en marcha las politicas comunes y de gestionar el presupuesto comu-
nitario. La Comisién, el Parlamento Europeo, el Tribunal de Justicia y el Tribunal de
Cuentas aparecen con un marcado caricter federal frente al Consejo de Ministros y
al Consejo Europeo de Jefes de Estado o de Gobierno que representan los intereses
nacionales. El gran debate vigente es el reparto del poder entre las distintas institu-
ciones y en especial del llamado *“déficit democritico” del Parlamento Europeo.

A través de sus objetivos, politicas comunes, presupuesto para financiar las
mismas e instituciones encargadas de poner las iniciativas en marcha y controlarias
se ha ido configurando la actual Comunidad Europea. La evolucién de este proce-
so de integracién no ha estado exenta de graves dificultades motivado tanto por la
coyuntura econémica internacional, como por los diversos intereses nacionales;
aspecto este agravado por las sucesivas ampliaciones de nuevos estados.

En el periodo comprendido entre 1957 y 1986 podemos encontrar tres fases;
una hasta 1967 en la que la CEE avanza espectacularmente; la otra hasta 1977 de
ralentizacion del proceso y la tercera hasta 1985 en la que el europeismo empieza
a ser la nota dominante.

En la primera de ellas, la CEE realiza la unién arancelaria (se suprimen los
aranceles en los intercambios comerciales intracomunitarios) y se avanza en la
unién aduanera a través de la aplicacion de un Arancel Aduanero Comtn frente a
los paises terceros y de la eliminacién de las restricciones cuantitativas (los llama-
dos cupos o contingentes) y de las medidas de efecto equivalente entre los Esta-
dos miembros. Un aspecto particularmente importante es la creacién de la Politi-
ca Agraria Comin (PAC). Se ponen en marcha |8 organizaciones comunes de
mercado que cubren la casi totalidad de los productos bésicos (aquéllos que pue-
den almacenarse) y de los productos transformados del campo que pueden igual-
mente almacenarse (leche, mantequilla, carne, vino, etc.) A través de una politica
de precios se incentivan las producciones, se frenan las importaciones (precios de
referencia) y se estimulan a través de subvenciones las exportaciones (restitucio-
nes a la exportacién). Los productos de temporada cuyo almacenamiento resulta
mas dificil (sobretodo frutas y hortalizas) quedan con una proteccion mucho me-
nor frente al exterior. Este avance integrador se ve frenado cuando Francia fuerza,
en 1965, el llamado “compromiso de Luxemburgo™ a los demds paises de la CEE.
Las propuestas federalistas de la Comision Europea de suprimir la unanimidad a la
hora de votar en el seno del consejo de Ministros choca con el nacionalismo del
general De Gaulle. La solucién alcanzada permite a los Estados paralizar cualquier
propuesta de politica comunitaria si ésta afecta intereses nacionales fundamenta-
les. Bien entendido que nadie define cudles son esos intereses, por lo que en la
prictica la integracion queda bloqueada.
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Entramos a partir de 1968 en un periodo inestable que conduce en 1970 al
abandono de la convertibilidad del délar en oro y se agrava con la crisis energética.
La reaccién comunitaria es la ampliacién de la CEE a 9 paises, la apertura comercial
frente a paises terceros (piénsese en el Acuerdo Comercial Preferencial de 1970
con Espafia} y la creacién del Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FEDER).

Finalizado el periodo transitorio para la plena adhesién del Reino Unido, Di-
namarca e Irianda y coincidiendo con la segunda crisis energética, surgen los gra-
ves problemas presupuestarios que amenazan con hacer estallar la CEE. En esta
ocasion el Reino Unido lidera la protesta y exige un trato “ad hoc” preludio de lo
que se va a empezar a conocer como la Europa a dos velocidades o Europa a la
carta. Nos encontramos frente a la aplicacién de condiciones diferentes a los di-
versos Estados; formula esta que se repetird dentro del Sistema Monetario Euro-
peo (recuérdese que ltalia mantenia mérgenes de fluctuacién del 6% o que el Rei-
no Unido se quedé fuera del mismo), con la aplicacién a Grecia del llamado
“Memorandum de Papandreu” y que ante las dificultades para aplicar las condicio-
nes del acuerdo de Maastricht se ha vueito a poner de actualidad.

En plena fase de europesimismo, de nuevo la CEE muestra su capacidad de
reaccién admitiendo a Grecia como su décimo miembro, iniciando las negocia-
ciones de adhesién con Espafia y Portugal y creando el SME. El precio a pagar
fue el de bloquear la libre circulacién de factores de produccién en sus diversas
facetas. Los trabajadores asalariados veian frenadas sus posibilidades de empleo
ante las exigencias de permisos de estancia o de residencia; los profesionales,
salvo en el sector de la sanidad, no obtenian la homologacién de sus titulos y di-
plomas; la falta de homologacion y la diversidad de controles sanitarios y fitosa-
nitarios impedia la circulacién de las mercancias; los controles de cambio nacio-
nales afectaban a la libre circulacién de los capitales y las divergencias fiscales
frenaban la liberalizacién de los servicios financieros y la cooperacién de las em-
presas. Nos encontramos en 1984 en pleno apogeo de la Euroesclerosis, enfer-
medad que refleja la paralisis de las instituciones europeas. La intransigencia bri-
tanica en los temas presupuestarios y agrarios junto al bloqueo de la ampliacién
de la CEE a 12 paises, demuestran la falta de sintonia respecto al modelo de co-
munidad que se desea construir. Ante esta situacion el Parlamento Europeo lan-
za en febrero de ese afio el proyecto de Tratado sobre la Unidn Europea y obli-
ga asi al resto de instituciones europeas a reaccionar. La Comisién publica el
“Libro Blanco sobre el Mercado Interior” que representa un verdadero progra-
ma para establecer un espacio econdémico entre los estados miembros. A partir
de estas iniciativas y basindose en las conclusiones del Comité de Expertos diri-
gidos por el irlandés Dooge, decidié en 1985 la convocatoria de una conferencia
intergubernamental para reformar los Tratados e iniciar igualmente una coope-
racion en materia de politica exterior y de seguridad.
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En julio de 1987 entra en vigor definitivamente el Acta Unica Europea, que su-
pone la primera gran modificacién del original Tratado de Roma. De forma sucinta
podemos sefialar los aspectos principales de esta reforma como:

— Realizacién del mercado interior, tal y como antes lo hemos definido.

—— Reformas de las instituciones encaminadas a facilitar la toma de decisiones
por mayoria cualificada, a conceder mds poder al Parlamento Europeo y a
ampliar el poder de ejecucién de la Comision.

— Puesta en marcha de nuevas politicas tales como la cohesién econémica y
social, el Medio Ambiente y la Investigacién y el Desarrollo Tecnolégico.

— La cooperacién politica de los Estados.

Del conjunto de medidas adoptadas destacan sin duda las relativas a fa realizacién
del mercado interior. La Comisién propuso un paquete de directivas (300 reducidas
después a 279) destinadas a eliminar las barreras fisicas, técnicas y fiscales. Adn no ha-
bia comenzado Espafia a aplicar todo el derecho derivado comunitario, aceptado en el
Tratado de Adhesién a la CEE, cuando tuvimos que empezar a asumir toda esta nueva
reglamentacién. Lo importante del proyecto en marcha era el compromiso formal de
finalizarlo el 31 de diciembre de 1992. La fuerza que otorga incluir una fecha tope para
la realizacion de un proyecto ya se habia hecho con motivo de la realizacién de la
union aduanera, Al haberse aceptado tomar las decisiones por mayoria cualificada (54
votos sobre 76) se aumentaron significativamente las posibilidades de sacar el proyec-
to del mercado interior adelante (Puede consultarse Diez Hochleitner, 1992).

Los acontecimientos internacionales iban mientras tanto sucediéndose a un
ritmo vertiginoso. Por un lado, la caida del muro de Berlin y la reunificacion ale-
mana; por otro, la desintegracion de fa Unién Soviética y el final de la guerra fria.
La respuesta europea se plasma en una nueva revisién de los Tratados. El Consejo
Europeo reunido en Dublin en abril de 1990 decide introducir modificaciones en
los Tratados para reforzar la legitimidad democritica de la Unién y su eficacia. Al
amparo del articulo 236 del TCEE se constituyen las Conferencias Interguberna-
mentales sobre la Unién Politica (CIUP) y sobre la Unién Econémica y Monetaria.
Con una inusitada rapidez, ambas Conferencias presentan en Diciembre de 1991
unos textos que se consensuan, después de largas discusiones, por el Consejo Eu-
ropeo en la ciudad holandesa de Maastricht.

Dado que el resultado final es una mezcla de intereses de |2 Estados, el Tratado
de la Unién Europea (TUE) es de una gran complejidad. Este teoricamente engloba al
conjunto de los tres tratados existentes. Hace desaparecer la palabra “Econémica” de
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la antigua CEE; articula los textos con letras del alfabeto e incluye nuevos procedi-
mientos decisorios de una gran complejidad (Puede consultarse Mangas Martin, 1992).

El Titulo I (arts. A-F) explica los objetivos principales y los medios para conse-
guirlos. El Titulo Il (art. G) introduce notables cambios en el antiguo TCEE. Por un
lado, se incluye el concepto de la ciudadania europea. A partir de las propuestas
espafiolas se quiere hacer desaparecer el caricter puramente mercantil de la CE.
Dentro del art. G aparece el programa para llegar a la Unién Econémica y Moneta-
ria (UEM). El objetivo central de la politica monetaria pasa a ser la estabilidad de
los precios. Como contrapeso a las ideas alemanas, en la definicion de esta politica
monetaria, Francia logré imponer su postura respecto a fa fijacion del tipo de cam-
bio externo del ECU: este serd realizado por el Consejo de Ministros de la CE.
Claro que si se produce un antagonismo entre la estabilidad de los precios y el va-
lor del ECU, el primer aspecto es el prioritario, Por dltimo, el art. 109 establece un
programa en tres etapas para llegar a la creacién de una moneda comun. Aunque el
Tratado no lo diga expresamente se deduce del mismo que la fecha no podra ser
posterior al | de enero de 1999. El problema para algunos paises vendra por su po-
sible incapacidad para cumplir las condiciones requeridas para pasar a la tercera
etapa de la UEME, éstas son: (i) una estabilidad de precios de forma que el IPC del
Ultimo afio no supere en mas de 1,5%, el de los tres paises de precios mas estables,
(i) adecuada disciplina presupuestaria de la forma antes expresada, (jii} la estabili-
dad del tipo de cambio de la moneda en el seno del Sistema Monetario Europeo y
(iv) una aproximacion suficiente de los tipos de interés a largo plazo de forma que
no superen en mds del 2% los existentes en los tres paises de precios més estables.

Tal como figuraba en el texto del Acta Unica, la fecha del primero de enero
del afic 93 aparece como la referencia especifica para realizar del mercado inte-
rior. Los problemas que todavia persistiran en el post 94 podemos considerarlos
de cuatro tipos:

— Quedan unas 10 directivas por consensuar en la CE la mayoria relativas a
temas fiscales y a la eliminacién de controles fisicos en las fronteras comu-
nitarias.

— La trasposicién de las directivas comunitarias a los derechos nacionales,
que supone un periodo medio de 18 a 24 meses, supondra para algunas de
aquéllas, que su entrada real en vigor sera bien entrado el afio 95.

— Frente a importaciones procedentes de paises terceros sera necesario lle-
gar a unas normas comunes de control de mercancias. El gobierno espafiol
ha forzado a los demds Estados comunitarios a armonizar estos controles
de forma que no se produzcan desviaciones de trifico intracomunitarios,
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ésto se podria producir si la entrada de una mercancia fuera menos riguro-
sa por alguna de las aduanas nacionales que por otras.

— La aplicaciéon de reglamentaciones nacionales en materia de proteccién
medioambiental o de defensa del consumidor puede convertirse en una
nueva forma de proteccionismo comercial.

El acuerdo alcanzado en Maastrich (Puede consultarse Araujo Marcos, 1992)
amplia el horizonte de la unién europea a los aspectos monetarios con objetivos
(la moneda comun) y plazos (1997 6 1999) perfectamente definidos. Por otro lado
se inicia la cooperacion intergubernamental en materia de relaciones exteriores,
seguridad y defensa, interior y justicia, asi como la creacién de la ciudadania euro-
pea. Sin embargo, no es éste el final del camino sino una nueva etapa intermedia
que exigird nuevas revisiones, primero a partir de 1996 (segiin sefiala el propio
T.U.E) y seguramente en 1999 cuando se llegue al final de la tercera etapa de la
Unién Econémica y Monetaria, y empiecen a formalizarse simultineamente la am-
pliacién progresiva de Chipre, Malta, los paises de Visegrado (Hungria, Polonia,
Republica Checa, Eslovaquia, Rumania y Bulgaria), Eslovenia y algunos otros esta-
dos de la actual Europa. Las tensiones entre los partidarios de una mayor integra-
cion y los favorables a una mayor cooperacién intergubernamental se van agudi-
zando. Pero si se crea una moneda comun europea, los primeros habrin
preparado el jaque mate. La solucién se tendrd en los albores del siglo XXI.

2.2. La Integracion de Espaiia y sus efectos

La integracién de Espafia en las Comunidades Europeas se produjo a través del
Tratado de Adhesién (BOE, | Enero 1986), realizado en Lisboa y Madrid el 12 de Ju-
nio de 1985 y ratificado antes del 31 de Diciembre de 1985, tal y como se establecia
en su articulo segundo. Este Tratado entré en vigor el | de enero de 1986 y la adhe-
sién supuso la aplicacion en nuestro pais, de las disposiciones de los Tratados comu-
nitarios y de los actos adoptados por las Comunidades antes de la adhesién (tal y co-
mo lo establecia el art. 2 del Acta Relativa a las Condiciones de Adhesién de Espaiia).

La Ley 47/1985, de Bases de Delegacion al Gobierno para la aplicacion del
Derecho de las Comunidades Europeas (BOE 30/12/85), delegaba en el Gobierno
la “potestad de dictar normas de rango de Ley, en el dmbito de las competencias
del Estado, sobre las materias reguladas por las Leyes incluidas en el Anexo, a fin
de afectarlas por el mismo, asi como sobre materias objeto de normas comunita-
rias vigentes el 6 de noviembre de 1985, que exijan desarrollo por Ley y no se ha-
llen actualmente reguladas “(Véase por ej., R.D. 1255/1986, de 6 de Junio; R.D.
1265/1986, de 27 de Junio; R.D. 1298/1986, de 28 de Junio, etc.).
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Inmediatamente tras la firma del Tratado de Adhesidn, en junio de 1985, los
Jefes de Gobierno de la Comunidad acordaron impulsar el Libro Blanco del Mer-
cado Interior, donde se establecian un conjunto de medidas dirigidas a hacer efec-
tivas las cuatro grandes libertades de circulacion dentro de la Comunidad.

El Acta Unica Europea firmada el 17 de febrero de 1986 (ratificada por Espafia
el 9 de Diciembre de 1986) fue el primer instrumento para alcanzar los objetivos
anteriores. En el Acta Unica se indica cémo un objetivo comunitario, la creacién
de un espacio sin fronteras nacionales, donde se garantice la libre circulacién de
mercancias, personas, servicios y capitales, antes del 31 de Diciembre de 1992.
(Puede consultarse lllescas, 1991, pag. 624).

El profesor Girén Tena (1986) sefiala que el objetivo del Mercado Comtin
“requiere una sustancial paridad de tratamiento de los sujetos intervinientes en la
vida econémica, tratamiento juridico que puede ser distinto en los diferentes or-
denamientos nacionales”, de donde se deduce que haya de considerarse la necesi-
dad de excluir las distorsiones derivadas de ello.

Tras el Tratado de la Unién y de cara a la Unién Econémica y Monetaria, Espa-
fia, segiin datos del Banco de Espafia y de la Comunidad Europea, dista mucho de
cumplir las condiciones de convergencia que se deben satisfacer para acceder a la
tercera y definitiva etapa de la Unién Economica y Monetaria: estabilidad de precios,
consolidacién fiscal, pertenencia a la banda normal del Sistema Monetario Europeo y
tipos de interés a largo plazo reducidos (Puede consultarse Vifals, 1992).

Existen referencias especificas a las sociedades en los art. 52 y ss. del Tratado
de Roma. El art. 54.3.g. encomienda al Consejo y la Comisién coordinar en la medi-
da necesaria y con objeto de hacerlas equivalentes, las garantias exigidas en los esta-
dos miembros a las sociedades para proteger los intereses de socios y terceros”.

La Ley 19/1989, de 25 de julio, de reforma parcial y adaptacion de la legisla-
cién mercantil a las directivas comunitarias en materia de sociedades, supone la
adaptacién a la I, 11, lll, IV, VI, VI directivas de la Comunidad Europa. La adaptacién
a la VIl Directiva del Derecho de Sociedades se produce a través de la Ley
19/1988, de Auditoria de Cuentas (Puede consultarse Polo, 1991, pag. 776).

Como sabemos, el derecho comunitario sobre sociedades ha utilizado como ins-
trumento las Directivas. No obstante, a esta regla general se le unen dos excepciones
al uso de la directiva, una es un Reglamento y la otra estd pendiente de aprobacién.
Nos referimos a la Agrupacién Europea de Interés Econémico (AEIE) y al Proyecto
de Sociedad Anénima Europea (SAE) (Puede consultarse Gavalda, 1991, pag. 11).
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La AEIE estd regulada por el Reglamento del Consejo 2137/1985, de 25 de Ju-
lio y su fin es facilitar o desarrollar la actividad econdémica de sus miembros. En Es-
pafia la Ley 12/1991, de 29 de Abril, sobre Agrupaciones de Interés Econdmico
(AIE), las regula como nueva forma asociativa a nuestro ordenamiento, completan-
do asi la correspondiente regulacion comunitaria sobre esta materia. (Puede con-
sultarse Cabello del Alba, 1992).

2.3. El papel de la informacion financiera en el Mercado
Unico Europeo

Las reglas, practicas y conceptos utilizados en la Contabilidad, forman una parte
importante de la infraestructura del Mercado Unico. La Comunidad Europea ha su-
brayado y ha puesto un gran énfasis en la armonizacion contable pero a la vez, ha
sefialado que la misma es un proceso lento puesto que la idiosincrasia de los paises
afecta y condiciona pricticas y métodos contables. Lo cual supone resaltar la eviden-
te vinculacién entre los aspectos sociales y culturales, con la metodologia contable.

Todo ello nos permite saber, de antemano, que si bien nos vamos a encon-
trar con logros en la armonizacién contable comunitaria, también vamos a encon-
trarnos actualmente con una serie de limitaciones.

La informacion no es mds que una parte del proceso de comunicacién, y un
informe contiene datos, que son “una representacién de hechos, conceptos e ins-
trucciones de una manera formalizada, adecuada para la comunicacion” (Rosen-
berg, 1983, pag. 136). Esta definicién significa, en nuestro caso, que los datos con-
tenidos en los informes financieros son la representacién formalizada, de las
transacciones y acontecimientos que afectan a los activos y pasivos, o a los resul-
tados de la empresa.

Para precisar qué se entiende por informes financieros, el FASB nos sefiala
(FASB, SFAS I, 1978, pag. 18):

“La informacién ofrecida por los informes financieros es, en primer lugar, financiera
por naturaleza, y normalmente se cuantifica y expresa en unidades monetarias. La infor-
macién que se recoge formalmente en los estados financieros debe cuantificarse en uni-
dades monetarias. Otra informacién puede incluirse en notas o similares... La informacién
no financiera cuantificada... y Ia informacién no cuant.'f cada normalmente sirve de base
para la informacién financiera”.

El modo en que los datos sobre las transacciones econdémicas se recogen, de-
termina el contenido del informe financiero. El alcance de los datos publicados, y
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el nivel de detalle de los mismos, constituye “la politica de publicacién”. El modo
de registro, a través de métodos de reconocimiento, de valoracién y presenta-
cién, constituyen “la politica de valoracién de la empresa”. Y por tltimo “la politi-
ca contable” esti formada por la combinacién de la “politica de publicaciéon™ y “la
politica de valoracién”.

Las politicas contables y los informes financieros son elementos inseparables
en el contexto de la armonizacién. El contenido de los informes financieros esta
determinado por la politica de publicacién y la politica de valoracién aplicadas. Las
normas pueden estar establecidas por el gobierno, Bolsa Valores, organizaciones
profesionales o usuarios, individualmente o en combinacién. Las normas tienen
consecuencias econémicas positivas, como por ejemplo, mejorar la asignacién de
recursos de las empresas y consecuencias negativas, como, por ejemplo, realizar
una aproximacién a la politizacién (Horngren, 1973, pag. 61). Por otra parte, sir-
ven para proteger el trabajo del auditor pero también, limitan la libertad de la ge-
rencia para elegir entre politicas contables alternativas. El problema del conflicto
entre las normas sélo existe en un nivel internacional. Si operamos a nivel nacio-
nal, las normas o son Unicas, o complementarias o se establece un orden jerdrqui-
co entre ellas. Las normas pueden referirse a politicas de publicacién y/o a politi-
cas de valoracién. La existencia de coordinacién entre las politicas de medida es
util para empresas que operan en mds de un pais, pues, previenen el que las nor-
mas nacionales sean incompatibles. Con respecto a las normas relativas a las poli-
ticas de publicacion no suele ser incompatible pues las empresas que operan en
varios paises ofrecen informacién que satisface a todas las normas nacionales.

El objetivo de la Comunidad Europea estd establecido en el art. 2 del Tratado de
Roma (Véase Rudden y Wyatt, 1986, para una reproduccion del Tratado de Roma):

“La Comunidad tendrd como tarea, el establecimiento de un Mercado Comdn y pro-
gresivamente aproximard las politicas econémicas de los estados miembros, para promo-
ver a través de la Comunidad un desarrollo armonioso de las actividades econémicas,
una continua y equilibrada expansion, un incremento en la estabilidad, un crecimiento
acelerado en cuanto a la aproximacién de las relaciones entre los estados que pertene-
cen a ella”,

Para alcanzar este objetivo, el art. 3 de! citado Tratado precisa lo estable-
cido anteriormente, para lo que fija unos requisitos minimos tales como la
eliminacién de fronteras, agricultura comun, politicas de transporte, la crea-
cién de un Fondo Social Europeo y de un Banco de Inversiones Europeo. A
esto se le afiaden cuatro que son muy importantes, desde un punto de vista
contable:
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-— eliminar, entre los estados miembros, las aduanas y las restricciones a las
importaciones/exportaciones de mercancias y otras medidas con efectos
equivalentes.

— abolicidn, entre los estados miembros, de obsticulos para la libre circula-
cién de personas, servicios y capitales (art. 3 ¢).

— la institucion de un sistema que asegure que la competencia en el Mercado
Unico no se distorsiona (art. 3 f).

— la aproximacién de las leyes de los estados miembros para el adecuado
funcionamiento del Mercado Comun (art. 3 h).

Asi pues, la armonizacién del derecho de sociedades y de la fiscalidad puede
verse como central en la creacién de un Mercado Comn, ayudando a la consecu-
cién de los objetivos comunitarios.

Dentro de la libre circulacién de bienes y servicios, la armonizacién del Dere-
cho de Sociedades puede entenderse porque el comercio no puede tener lugar en
términos similares si las reglas contables conducen a diferentes resultados y plan-
teamientos.

La libre circulacion de personas implica la eliminacién de trabas que impidan a
los trabajadores por cuenta ajena desplazarse de un pais a otro en busca de em-
pleo. La armonizacién de la informacién financiera hace que los informes conta-
bles sean mds comparables, lo que permite realizar analisis sobre la rentabilidad de
un trabajo potencial o cualquier tipo de andlisis similar.

El derecho de establecimiento y la libre presentacion de servicios debe facilitar
a los trabajadores por cuenta propia la posibilidad de instalarse en otro pais miem-
bro, asi como poder ejercer su profesién. Uno de los modos de proteger los inte-
reses de los miembros a fin de ofrecer garantias equivalentes, es facilitar datos fi-
nancieros de unos estados a otros. El hecho de que se observen diferencias
importantes en la regulacién de la informacién financiera preocupa especialmente,
puesto que la consecucién del Mercado Unico debe permitir el reconocimiento
mutuo de empresas entre los estados miembros, lo cual se alcanza con un grado
importante de armonizacion en la informacién financiera. Dicha armonizacién per-
mitirfa analizar, con mayor precisién, las ventajas e inconvenientes de ubicar una
determinada empresa en varios estados miembros, asi como también llevaria a que
los usuarios de la informacién contable pudieran realizar, con mejor informacion,
sus decisiones de capital puesto que al desear comparar informes financieros, es
importante de cara a la comparabilidad que las politicas contables no difieran.
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El objetivo de libertad de establecimiento es sumamente importante para la
contabilidad. El art. 54 del Tratado de Roma indica las condiciones que deben sa-
tisfacerse para asegurar dicha libertad de establecimiento. Una de las condiciones
sefialadas es la coordinacién de salvaguardar para proteger a accionistas y a terce-
ras partes. El art. 58 contiene la norma de que tales salvaguardas deberian hacerse
equivalentes. El art. 100 va mis lejos:

“El Consejo, actuando unanimamente y a propuesta de la Comision, emitird directi-
vas para la aproximacién de las provisiones establecidas por Ley, regulacion o accién ad-
ministrativa en los estados miembros, que afectan directamente al establecimiento o fun-
cionamiento del Mercado Unico.”

Mathijsen (1985) realiza una distincion entre lo que se entiende por liber-
tad de establecimiento y libertad de prestacion de servicios. La primera de
ellas requiere una base permanente en otro estado miembro mientras que la
segunda supone ofrecer servicios manteniendo la base en un pais miembro,
por lo que resulta bastante mas ficil de conseguir que la libertad de estableci-
miento.

La libre circulacion de capitales debe servir para facilitar la 6ptima ubica-
cién de los recursos. Las decisiones de asignacién de capital necesitan datos fi-
nancieros. La informaciéon financiera comparable y el entendimiento de infor-
mes financieros son necesarios para la libre circulacién de capitales,
constituyendo un pre-requisito para la misma. Las diferencias en las presenta-
ciones de la informacion financiera, puede crear dificultades de comprensién
sobre todo para las personas no habituadas con esta clase de informes, pero las
diferencias en los métodos contables pueden llevar a decisiones de capital no
6ptimas.
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3. EL OBJETIVO DE ARMONIZACION CONTABLE
COMUNITARIO

3.1. Informacion financiera equivalente y comparable

E! problema de la armonizacién del Derecho de Sociedades comenzé a principios
de la década de los 60. El primer aspecto que preocupé fue la busqueda de una armoni-
zacion de temas legales relacionados con la informacién financiera empresarial. La con-
secucién de este punto fue considerado como un bloque de gran interés para el logro
de los objetivos comunitarios. Sin embargo, las grandes diferencias sociales, politicas,
econémicas y culturales, entre los estados miembros, provocd un retraso importante
en la aprobacién de la primera directiva relacionada con la contabilidad. No fue hasta
1978 cuando se produjo la aprobacion del texto de la IV Directiva comunitaria del de-
recho de sociedades (primera directiva contable). Esto supone que es desde esa fecha
cuando se ha iniciado un camino, hacia la informacién equivalente, todavia inconcluso.

El significado del término armonizacién no esta definido en el Tratado de Ro-
ma, observando que lo utiliza indistintamente con otros términos como aproxima-
cién y coordinacién. Aunque dichos conceptos no son sinénimos, a efectos practi-
cos pueden considerarse similares (Smith y Herzog, pag. 469, Vol. 3).

Con el objetivo de establecer unas grandes lineas sobre su contenido, pasa-
mos a referirnos brevemente a él. Para que una empresa pueda expresar la ima-
gen fiel de la situacion financiera y de los resultados debe recoger los hechos con-
tables y someterios a las politicas contables de la empresa, lo cual supone aplicar
un método contable y por tanto, elegir entre varias alternativas dadas. La publica-
cion de normas contables, publicas o privadas, restringe la capacidad de eleccion.

La armonizacién es una coordinacién, una sintonizacion de dos o mds objetivos.
Es un proceso que supone un movimiento que parte de la diversidad total de la préc-
tica (Tay y Parker, 1990, pag. 71). La armonizacién significa que diferentes normas
pueden prevalecer en los paises individuales siempre que estén en armonia con las de
otros paises, lo que supone que no deberian entrar en conflicto entre ellas (Choi y
Mueller, 1984, pag. 470). Para Nobes y Parker (1981, pag. 329) la armonizacién es
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“un proceso de incremento de la compatibilidad de précticas contables, establecien-
do limites en su grado de variacién.” La armonizacién es el intento de poner juntos
distintos sistemas, es un proceso de combinar practicas seglin una estructura ordena-
da, lo cual produce un efecto sinérgico importante (Alexander y Archer, 1990).

Para Choi y Mueller (1984, pag. 470) la normalizacion significa que “una dnica
norma o regla se aplica a todas las situaciones”. Samuels y Piper (1985, pag. 56)
también sefialan que la normalizacion va mas alld de la armonizacién y que “... apun-
ta a la uniformidad... es una condicién en la que todo es regular, homogéneo e inva-
riable”. Es por tanto, un intento hacia la uniformidad que supone imponer un con-
junto de reglas mids rigidas y estrechas (Nobes y Parker, 1981, pag. 329). Por lo
que, seglin esta definicion, la uniformidad debe entenderse como aquel punto en el
que no existe mds armonizacién siendo, por tanto, el Gltimo grado de la misma.

No obstante, los términos armonizacién y normalizacién, a menudo, se utilizan in-
tercambiados. La Comunidad Europea habla de armonizacién, mientras que el IASCy las
normas nacionales hablan de normalizacién. Para Tay y Parker (1990) la armonizacién y
la normalizacién son dos procesos paralelos, de modo que el primero de ellos conduce
a la armonia mientras que el segundo lleva a la uniformidad (Véase Wright, 1989).

Por nuestra parte, no queremos entrar en un mayor debate semdntico, pues
consideramos mas (til hablar del propio programa de armonizacién. La armoniza-
cién no significa que las leyes de todos los estados miembros deberian ser idénti-
cas, sino asegurar que la informacién financiera publicada por empresas en distin-
tos paises sea “equivalente y comparable”. La IV Directiva establece requisitos
minimos a aplicar en todos los paises, dando asi la impresién de que la armoniza-
cién incorpora cierta flexibilidad en la informacion financiera.

En nuestro caso, vamos a plantear la armonizacién de la informacién financie-
ra con respecto al método contable aplicado. Esto supone que no se busca la uni-
formidad sino la comparabilidad de la informacion financiera. El avanzar en el gra-
do de comparabilidad es el objetivo perseguido con la armonizacién. Esto supone
que mds empresas en las mismas circunstancias aplican el mismo método contable
a un hecho o bien facilitan informacién adicional de modo que los informes finan-
cieros entre las empresas sean comparables.

La armonizacién de la informacién financiera no es una condicién suficiente para
conseguir la comparabilidad, pero si que es una condicién necesaria. Existen muchas
razones por las que es necesario o deseable hacer comparaciones de rentabilidad,
solvencia, etc. entre empresas de distintos paises; entre ellas, destacamos: el funcio-
namiento del mercado de capitales y el proceso de asignacién del capital, las fusio-
nes y adquisiciones, las relaciones industriales, la competencia, la politica fiscal, etc.
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El hecho de que las précticas contables difieran considerablemente entre pai-
ses, puede crear problemas de comparabilidad, llevar a unos elevados costes de
informacién financiera y distorsionar la libre competencia e incluso la asignacién
de recursos escasos (Puede consultarse Alnajjar, 1986).

Los conceptos establecidos por el FASB en la norma 2 sefialan que (SFAS 2):

“La informacion sobre una empresa particular gana en utilidad si puede compararse
con informacion similar de otras empresas y con informacion similar de la misma empre-
sa de otros periodos de tiempo. La comparabilidad entre empresas y la consistencia en la
aplicacién de métodos a lo largo del tiempo incrementa el valor informativo de compara-
ciones de actuaciones econdémicas relevantes”.

Esta norma es vdlida tanto para empresas nacionales como multinacionales.
Los usuarios de la informacién contable necesitan informacién que sea compara-
ble mis alld de los limites nacionales. Los répidos avances tecnolégicos han hecho
el mundo cada vez mis pequefio, hablando en términos del tiempo exigido para
comunicar las transacciones econémicas. Tales avances han incrementado la inter-
dependencia de las naciones, no sélo en términos de transacciones comerciales,
sino también en el contexto de los mercados financieros de capitales.

Existe un grado de utilidad en la informacién financiera que se refiere a la si-
tuacién financiera, los resultados de las operaciones y los cambios en la posicién
financiera de la empresa. Pero para que la informacién sea mas Gtil dicha informa-
cién ademds de ser relevante, tiene que ser comparable. Para ello debe existir un
acuerdo sobre los datos necesarios y alcanzar un grado aceptable de uniformidad
en la metodologfa utilizada para cuantificar esos datos.

El propésito de comparacion es, pues, detectar y explicar las similitudes y di-
ferencias. La comparabilidad no debe confundirse con identidad y a veces se
aprende mas de las diferencias que de las similitudes, siempre que puedan expli-
carse tales diferencias (Fasb, sfac 2, 1980, pag. 119). La armonizacién no crea com-
parabilidad pero facilita la comparacion.

3.2. Argumentos a favor y en contra de la armonizacion
europea

Muchos han sido los argumentos que se han expuesto a favor y en contra del
proceso de armonizacién contable. En 1969, Zweigert y Goldman ponfan de mani-
fiesto sus inquietudes sefialando que la armonizacién suponia grandes ventajas pe-
ro también problemas potenciales. Entre las ventajas destacan la mayor seguridad
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legal que se obtiene en los negocios internacionales, asi como que la misma anima-
rfa a la cooperacién internacional entre firmas. Entre los problemas potenciales
destacaban que las leyes armonizadores resultan, a menudo hibridas y con un ex-
ceso de cladsulas; también indican que la armonizacién europea es muy dificil por
la dificultad de definir una sociedad anénima europea.

Cuatro afios mds tarde, en 1973, Schmitthoff sefialé que los argumentos para
la armonizacién eran fuertes. Subrayé la importancia de que las leyes europeas
fueran iguales en todos los paises, para que las empresas pudieran ubicarse en
otros paises, se facilitaran las fusiones, etc.

Por su parte Berwin & Co. (1989) apuntan la necesidad de que las reglas con-
tables deberian ser idénticas, argumentando los aumentos de las oportunidades de
economia 2 escala que se producirian en la Unién Europea, si se establecieran un
conjunto de reglas a seguir (Puede consultarse también Chevalier, 1977).

Tonkin (1989, pag. |1) ofrece una versién un tanto peculiar sefialando la persis-
tencia en la diversidad de las précticas contables e insistiendo en que quizds esto no
suponga un aspecto tan negativo; en su opinién lo que se necesita es mas informacion
pero no armonizacién. Sus argumentos apoyan, pues, el establecimiento de pricticas
aceptables que ofrezcan guias para preparar y utilizar la informacién financiera.

Dine (1989) ofrece una de las opiniones mids interesantes aportadas en la ar-
monizacién europea. Mientras argumenta que la armonizacion del derecho de so-
ciedades permite alcanzar la libertad de establecimiento evitando distintas leyes de
sociedades, se cuestiona también si la libertad de establecimiento puede alcanzar-
se con este tipo de armonizacién.

Van Hulle (1989) opina que la creacién del Mercado Unico lleva a aumentar la ne-
cesidad de una mayor comparabilidad de la informacidn financiera. Esta visién ha sido
fuertemente apoyada y compartida, incluso por los autores del Tratado de Roma.

Otros autores que han dado su opinién recientemente sobre la armonizacién eu-
ropea, ofrecen visiones que no son uniformes entre si. Aunque se destaca el general
reconocimiento de la dificultad de la armonizacién, se ofrecen soluciones muy diferen-
tes para resolver los problemas actuales (Véase los comentarios de Fitzgerald, 1981).

Entre las principales soluciones planteadas destacamos las siguientes. Van Hu-
lle (1989 a) subraya la necesidad de que los usuarios de la informacién contable
deben poder comparar resultados de distintas empresas en distintos paises. Para
ello apunta la posibilidad de utilizar junto con los formatos establecidos segun las
legislaciones nacionales, otros que sigan lo establecido en la Unién Europea.
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Berwin y Co (1989) sefialan la poca utilidad de la propuesta de Van Hulle,
apuntando la necesidad de que exista una solucién mis radical. Por ello apuntan
como imprescindible alcanzar estructuras europeas, en lugar de estructuras nacio-
nales, como por ejemplo, la Sociedad Anénima Europea y la Agrupacién Europea
de Interés Econémico.

Nobes (1989), por su parte, aboga por resolver problemas muy biésicos ya que
esto puede ayudar enormemente a la deseada armonizacién. El entendimiento de
las diferencias internacionales existentes en la informacién financiera y la supera-
cién de dificultades del lenguaje, puede ayudar en gran medida a mejorar la compa-
rabilidad de la informacién financiera (También puede consultarse Doupnik, 1987).

Con el objetivo de expresar nuestra posicién personal a favor o en contra de
la armonizacion, observemos el cuadro |. Desde nuestro punto de vista, la infor-
macién contenida en dicho cuadro, en relacién con las empresas Hero AG y
Wolkswagen, resulta muy ilustrativa para poder posicionarse a favor de la armoni-
zacion contable.

Cuadro |

DATOS QUE SUBRAYAN LA NECESIDAD DE LA
ARMONIZACION CONTABLE INTERNACIONAL

EMPRESAS LOS RESULTADOS Y LOS PRINCIPIOS

HERO AG Los resultados segin principios britinicos son 192,
segin principios alemanes 133 y segiin principios espa-
fioles 131 (Datos en millones de ecus).

WOLKSWAGEN El Resultado segin principios alemanes o britdnicos,
difiere en mds de un 20%.
AUTORES ALGUNOS EJEMPLOS
BAVISHI Y VAN OFFEREN Los resultados de empresas multinacionales convertidos
(1990) seguin las normas del IASC son distintos en los de raiz

local europea que en los paises anglosajones.

WEETMAN Y GRAY (1991) Suecia es menos conservadora que EE.UL). y ésta menos
que el Reino Unido y Holanda.

43



Pasamos a detallar los datos de la empresa Hero A.G., recogidos genérica-
mente en el cuadro |, y donde se observa con gran claridad como los principios
contables pueden afectar sensiblemente a los resultados de la empresa. Asi pues,
los resultados, expresados en millones de ecus, son los siguientes segin las politi-
cas contables de siete paises comunitarios:

— Reino Unido 192 millones de ecus.
— ltalia 174 millones de ecus.
— Francia 149 millones de ecus.
— Holanda 140 millones de ecus.
— Bélgica 135 millones de ecus.
— Alemania 133 millones de ecus.
-— Espafia 131 millones de ecus.

Fuente: The Wall Street Journal Europe.

Asi pues, los resultados seglin principios britdnicos aparecen como los més eleva-
dos (192 millones de ECUS) debido a que en dicho pais dotan pocas provisiones, mien-
tras que Alemania y Espafia aparecen como los paises donde prima mds la prudencia.
Existe una pequefia disputa entre Alemania y Reino Unido ya que los alemanes acusan a
la contabilidad britdnica de basarse en la “fantasia” y los briténicos al sistema germdnico
de “dificilmente comprensible” y de “minimizar los resultados” por motivos fiscales.

Como puede observarse de la informacién contenida en los datos anteriores
nos gustaria preguntar ;Es posible dudar de la conveniencia y de las ventajas de la
armonizacién contable internacional? ;Se considera légico que los usuarios inter-
nacionales utilicen dos o tres estados financieros distintos para tomar sus respec-
tivas decisiones? ;En qué nivel de armonizacién nos encontramos? ;Puede avanzar-
se més o las diferencias sociales y culturales entre paises lo impiden? Lo cual nos
sirve para expresar nuestro apoyo a la armonizacién contable internacional.

3.3. Instrumentos armonizadores comunitarios

Pasamos a analizar los instrumentos disponibles en la Unién Europea, el alcance de
los mismos y las posibilidades de aplicarlos de cara a la armonizacion contable.

El art. 189 del Tratado de Roma detalla los instrumentos formales para la
consecucion de los objetivos comunitarios: Reglamentos, Directivas, Decisiones,
Recomendaciones y Opiniones. La utilizacién de un instrumento u otro estd con-
dicionada por lo establecido en el Tratado de Roma. Todos los instrumentos no
son igualmente vdlidos para alcanzar una adecuada armonizacién contable, aunque
puede utilizarse también una combinacién de los mismos.
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Los instrumentos formales que parecen mas adecuados para lograr la armoni-
zacién contable son las directivas y las recomendaciones. La primera de ellas ha si-
do la utilizada, hasta la fecha, por la Unién Europea mientras que la segunda adin
no ha sido utilizada (Véase Cuadro 2).

Conviene tener presente que el objetivo de armonizacién comunitario re-
quiere una informacién equivalente, para lo cual deben tomarse las medidas ade-
cuadas. En este punto la contribucién que realizan las directivas puede concretar-
se en exigir a los estados miembros que sus legislaciones contengan unos
minimos, o bien prohibir que existan exigencias por encima de unos maximos, e
incluso estrechar las bandas de fluctuacidon de modo que no exista casi libertad de
actuacién entre los estados miembros.

Las Directivas contables contienen un nimero importante de opciones. Las op-
ciones reflejan las diferentes actitudes hacia la contabilidad y la informacién financie-
ra en los estados miembros. Esto se justifica porque la armonizacién no ayuda al de-
sarrollo de reglas uniformes de contabilidad en la Unién Europea. Con el objetivo
de establecer la comparabilidad, debe ofrecerse informacidn adicional en la memo-
ria. Aunque las reglas no son las mismas, los estados miembros han aceptado reco-
nocer mutuamente las cuentas preparadas sobre la base de las Directivas contables.

La Unién Europea ha optado por la flexibilidad por lo que, junto a los mini-
mos establecidos (no muy rigurosos) se preven alternativas por las que pueden los
estados miembros, en atencién a las peculiaridades de su ordenamiento, adaptarse
atendiendo a los modelos de valoracién y esquemas establecidos.

Hopwood se pronuncia entre optimista y escéptico en cuanto a la adecuacién de
la directiva para la armonizacién contable e indica que (Hopwood, 1990, pags. 71-72):

“Las directivas han sido un instrumento til de cambio al introducir una dimensién
europea al pensamiento contable y a la practica... Sin embargo, la naturaleza poderosa
del proceso de las directivas estd siendo cuestionada en una era en la que los cambios
son dramdticos...”

Stamp (1973), por su parte, ofrece una visién en la que se resalta la poca utili-
dad de las mismas.

“todos los temas relacionados con normas de valoracién, determinacién del resuita-
do... deben llevarse por la profesion contable”.

Ahora bien, el papel de la directiva a propésito de la armonizacién contable
puede concretarse en que:
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— La directiva puede limitar el nimero de métodos alternativos de medida
permitiendo un tnico método o un ndmero reducido de ellos. (Esta es la
forma habitual de utilizar las directivas como instrumento de armonizacién).

— La directiva puede imponer la obligacién de que las empresas recojan deter-
minada informacién en la memoria, lo cual limita la libertad de las empresas.

— La directiva puede obligar a las empresas a que ofrezcan informacién multi-
ple. Esto supone que las empresas deben ofrecer su informacién segiin dis-
tintos métodos de valoracién o bien de forma normal y abreviada. Esta po-
sibilidad ha sido apoyada por diversos autores, como Turner (1983), Meek
(1985) y Nobes y Parker (1985), siempre que uno de los dos estados pre-
sentados sea segun lo establecido en el IASC. No obstante, la Comunidad
Europea no ha aplicado ninguno de estos dos tipos de informacién miuiltiple.

Existen también otras medidas que pueden utilizarse como por ej. (Véase Van der
Tas, 1992 a, pags. |131-140): (i) Desarrollo de un sistema de reconciliacion, (i) mejora de
contactos entre Estados miembros y (jii) aproximar intercambios entre partes no guber-
namentales y entre cuerpos activos de la armonizacién de la informacién financiera.

Las caracteristicas mds sobresalientes del modelo armonizador europeo, tal y
como estd establecido, son (Garcia Benau y Cerda Aparicio, 1993):

— los métodos contables establecidos tratan de asegurar la comparabilidad y
la equivalencia de las informaciones contenidas en las cuentas anuales.

— predominio de aspectos informativos, evitando los grandes tecnicismos
contables.

— predominio del espiritu de la norma sobre la letra concreta, asegurando la
proteccion de intereses informativos de accionistas y terceros.

— el establecimiento del principio de la imagen fiel debe entenderse como la
exigencia de informacién adicional cuando la prevista no baste para los ob-
jetivos previstos, asi como el abandono de una norma cuando sea contra-
ria a la imagen fiel.

— caracter meramente mercantil.

La Unién Europea ha optado por la flexibilidad por lo que, junto a los mini-
mos establecidos se preven alternativas por las que pueden optar los estados
miembros, en atencién a las particularidades de su ordenamiento. Existe un cier-
to escepticismo en cuanto a los progresos realizados en la blisqueda de un au-
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téntico derecho contable europeo, ya que cada pais puede mantener los rasgos
esenciales de su sistema contable, No obstante, es de destacar que los avances
conseguidos han sido muy importantes aunque el camino elegido, como puede
deducirse de las caracteristicas del modelo armonizador europeo, es lento.

Seglin informacién recibida de la Unién Europea, a septiembre de 1994, el es-
tado de adaptacién de las directivas comunitarias del derecho de sociedades es el
mostrado en el cuadro 3; téngase en cuenta que cuando se hace referencia a que
se han adaptado “todos los estados miembros”, nos referimos a los |12 primeros
estados miembros pertenecientes a la Union Europea (sin considerar la Gltima am-
pliacion de estados producida).

Cuadro 3

ESTADO ACTUAL DE ADAPTACION DE LAS DIRECTIVAS
COMUNITARIAS DEL DERECHO DE SOCIEDADES

Directivas de!
Derecho de Sociedades

- Primera Directiva

Paises adaptados

Todos los estados miembros.

- Segunda Directiva

Todos los estados miembros.

- Tercera Directiva

Todos los estados miembros.

- Cuarta Directiva

Todos los estados miembros.

- Sexta Directiva

Espaiia, Francia, Grecia, ltalia, Irlanda, Luxemburgo, Portugal,
Reino Unido, Alemania, Dinamarca y Bélgica.

- Séptima Directiva

Todos fos estados miembros.

- Octava Directiva

Todos los estados miembros.

- Undécima Directiva

Todos los estados miembros.

- Duodécima Directiva

Alemania, Dinamarca, Francia, Holanda, Portugal, Reino Unido,
Bélgica, Italia, Grecia, Luxemburgo e Irlanda.

Como se desprende del cuadro anterior, el estado de adaptacion de los esta-
dos miembros a las directivas comunitarias del derecho de sociedades, se encuen-
“tra muy avanzado, pero adn faltan por realizar algunas adaptaciones que permitan
finalizar esta etapa del proceso de armonizacion.
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4. LA DIVERSIDAD CONTABLE EUROPEA

4.1. Factores determinantes

Las prdcticas contables en los estados miembros difieren en muchas formas, la
razén de ello se debe a que las normas contables vienen como respuesta del en-
torno econdémico. Uno de los objetivos de la Unidn Europea es armonizar las
pricticas contables para reducir las diferencias nacionales existentes.

El movimiento hacia la armonizacién contable se realiza a través de Directivas, pu-
diendo éstas constituir: reglas uniformes (implantadas en los Estados miembros de mo-
do idéntico), reglas minimas (pueden ser més rigidas en las adaptaciones nacionales) o
reglas alternativas (los Estados miembros pueden elegir entre varias alternativas).

Considerando que existen tres bloques de directivas que nos afectan, desde
una perspectiva de la informacién financiera, queremos detenernos brevemente
en los objetivos que cada una de ellas persiguen. Las directivas del derecho de so-
ciedades pretenden la proteccién de los socios y terceros relacionados con las so-
ciedades que limitan la responsabilidad de sus socios, mediante el establecimiento
de unas garantias de informacién equivalente en todos los estados miembros. Las
directivas de Bolsa tiene como objetivo establecer las condiciones que permitan la
creacién del Mercado de Valores Europeo, mediante la coordinacién de las garan-
tias que deben proporcionarse a los inversores. Las directivas de bancos y entida-
des financieras acomodan las disposiciones de la IV y VIi directivas del derecho de
sociedades a las peculiaridades de este tipo de entidades.

Las directivas, por su propia definicién, deben ser incorporadas en las legisla-
ciones nacionales de los estados miembros. Este proceso requiere un periodo de
puesta en marcha y por ello, esta legislado el periodo disponible para llevar a cabo
tales adaptaciones. Las directivas van dirigidas a los estados miembros y no a los
ciudadanos; obligan en cuanto al resultado a alcanzar, dejando a las instancias na-
cionales la competencia en lo que respecta a la forma y medios. Los estados
miembros estdn obligados a promover sus cuerpos legislativos y reglamentarios
para adecuar su ordenamiento a los minimos impuestos por la normativa comuni-
taria. Con ello se consigue que los cuerpos legales de los estados miembros (Cé-
digos Mercantiles y Leyes de Sociedades) alcancen un minime de homogeneidad.
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Las razones de la diversidad técnica en la préctica contable de la Unién Euro-
pea, se debe a las propias directivas y al contexto contable en el que se tienen
que adoptar. Las directivas ofrecen opciones, siendo el diferente ejercicio de las
mismas el que puede dificultar la comparabilidad. A este hecho se une el tema de
que las directivas no pueden abordar todos los tratamientos contables, quedando
pues temas sobre los que no existen pronunciamientos concretos (Pueden con-
sultarse algunos problemas de la armonizacién europea en Holgate, 1990).

El objetivo de la IV Directiva del derecho de sociedades comunitario no es al-
canzar la uniformidad sino eliminar la diversidad innecesaria. Este deseo parece
sencillo pero el estudio detenido de las circunstancias legales y culturales en cada
estado miembro, hace pensar que un nivel minimo de comparabilidad constituye
todo un reto. Dicho objetivo requiere que se produzcan cambios en aspectos cul-
turales, sociales y legales, lo cual necesita bastante tiempo para poder llevarse a
cabo; aunque su éxito no esta asegurado.

Para alcanzar la comparabilidad, la Directiva tendrd que eliminar la eleccién
entre practicas de valoracién y medida, existente actualmente. De hecho, los re-
sultados positivos o negativos de una misma empresa cambian segln el sistema
contable de cada pais (Puede consultarse Carey, 1990).

En la Unién Europea, a pesar de la existencia de varias directivas, la diversidad con-
table contintia. A este respecto, F. Herranz (Herranz, Expansién 1992) manifiesta que “le
sorprende que no haya todavia mayores diferencias” (Puede consultarse Barthes, 1988).

4.2. El entorno econémico en Europa

La contabilidad estd influida por los entornos legales, los pronunciamientos
profesionales, los sistemas financieros, etc. del pafs en el que se encuentra (Puede
consultarse Carson, 1991). Puesto que todos estos factores varian entre paises,
no podemos estudiar la contabilidad europea como algo aislado, por lo que resul-
ta interesante apuntar unas ideas bdsicas que precisen el entorno econémico y so-
cial en el que nos movemos.

En cuanto al entorno legal, vamos a referirnos a la relacién entre contabilidad
y legislacion en Europa. Hand y Bentley (1977) sefialan que existen tres fuentes de
legislacién, no siendo excluyentes unos de otros:

— Sistemas codificados.
- Sistemas de derecho comiin.

— Opiniones de expertos profesionales.
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, La mayoria de paises pertenecientes a la UniénEuropea utilizan un sistema codificado.
Sin embargo, Dinamarca, Irfanda y Relno Unido siguen un sistema de derecho comun.

Los sistemas codificados establecen un conjunto de principios a seguir. Mu-
chos de los sistemas codificados en Europa estdn basados en el Derecho Romano
(Véase Van Caenegen, 1988) y en general, son “mds conceptuales, mas escolasti-
cos y trabajan mas con definiciones y diferencias” (Van Caenegen, 1988, pag. 88)
que los basados en el Derecho Comun. Los cédigos legislativos recogen las nor-
mas contables con cardcter de legislacién nacional.

Cuadro 4
FUENTES DE LEYES CONTABLES EN EUROPA

FUENTES DE LEYES CONTABLES

Alemania - Cadigo de Comercio Aleman completado con varias leyes de sociedades.

Bélgica - Cédigo de Comercio Belga completado con decretos que sefialan requi-
sitos de la informacién financiera,
- Se adoptd un plan de cuentas uniformes en 1979,

Dinamarca - lLegislacion de sociedades.

- Tras la implantacién de la |V Directiva, los requisitos legales han pasado
de ser vagos e imprecisos a un mayor rigor.

- Las leyes fiscales son muy importantes.

Espafia - Cédigo de Comercio.
- Plan General 1990.
- Leyes de Sociedades.

Francia - Cédigo de Comercio francés completado por el Plan General.
Grecia - Leyes de Sociedades y legislacion fiscal.

Holanda - Cédigo Civil Danés completado con legislacion.

Irlanda - Leyes de Sociedades.

italia - Cédigo Civil ltaliano completado con leyes fiscales.

Luxemburge | - Codigo de Comercio luxemburgués completado principaimente con le-

gislacién fiscal.

Portugal - Cédigo de Comercio, legislacién fiscal.
- Plan Contable de 1983.

Reino Unido | - Leyes de Sociedades.
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En el derecho com(in se argumenta que no puede ser apropiado utilizar principios
formulados en el pasado para decidir sobre nuevas situaciones, que nunca se presenta-
ron anteriormente y sobre las que puede necesitarse una nueva decisién. Suele ser la
profesion contable fa encargada de emitir normas contables y éstas suelen ser flexibles.

Los cuadros de cuentas juegan un papel fundamental en la economia pero pro-
ceden de las tradiciones existentes de los sistemas legales. Las leyes codificadas son
detalladas y especificas y los cuadros de cuentas siguen ese mismo planteamiento.

El primer pais donde aparecié un cuadro de cuentas uniforme fue Alemania en
[911 (Nobes, 1986). Se utilizé6 durante la Primera Guerra Mundial y ofrecié infor-
macién para controlar la economia en el periodo entreguerras. Los alemanes lleva-
ron el cuadro de cuentas a Francia durante su ocupacién en la Il Guerra Mundial.

Refiriéndonos al entorno financiero en Europa, observamos que el mismo es
importante para determinar el tamafio de las empresas, la cantidad de regulacién
de la empresa y el método de financiacién de la empresa. Observamos que mu-
chas empresas escapan del requisito de auditoria de las cuentas anuales y de publi-
car las cuentas completas, debido a que la IV Directiva del Derecho de Sociedades
no se refieren a ellas o bien son empresas de dimensién pequefia, o mediana, se-
gun ciertas condiciones (Puede consultarse Garcia Benau, 1992).

En cuanto a los requisitos de publicacién, éstos se han incrementado conside-
rablemente tras la adaptacién de la IV Directiva comunitaria. Sin embargo, los
efectos que ha tenido la implantacién de la IV Directiva Comunitaria en los esta-
dos miembros han sido muy diferente. Oldham (1987, pag. 100-101) resume di-
chos efectos, tal y como se recoge en el cuadro 5.

De este cuadro puede inicialmente deducirse que la IV Directiva ha tenido un
efecto minimo en la contabilidad del Reino Unido, Irlanda y Holanda. De hecho, han
existido cambios en algunas dreas, pero no de gran trascendencia. Quizds el mds im-
portante ha sido la uniformidad alcanzada en la presentacidén de las cuentas anuales
en el Reino Unido, asi como la exigencia de ofrecer informacién adicional en ciertas
dreas (por ej. cierta informacién sobre sueldos y salarios e informes segmentados,
provienen de la IV Directiva). No obstante, dada la gran influencia britdnica en la ela-
boraciéon del texto de la directiva, nos encontramos, en palabras de Nobes y Parker
(1981, pag. 94), con que “la tradicién contable britdnica ha sobrevivido substancial-
mente a la implantacién de la IV Directiva”, lo cual manifiesta de forma clara, la in-
fluencia que el Reino Unido ha tenido en todo el proceso armoenizador europeo.

Un aspecto importante de la influencia del Reino Unido es el relativo a la no-
cién de “imagen fiel”. Este concepto no es facil de definir, se requiere realizar jui-
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Cuadro 5

EFECTOS DE LA IMPLANTACION DE LA IV DIRECTIVA
COMUNITARIA SOBRE LOS REQUISITOS INFORMATIVOS

NACIONALES
Inclusién de la Cantidad de nueva
Paises Ofrecer la memoria en las informacion a
Imagen fiel N

cuentas anuales publicar
Alemania Cambio total Cambio total - Sustancial
Bélgica Cambito total No cambia Muy sustancial
Dinamarca Gran cambio Cambio total Bastante sustancial
Espaiia Cambio total Cambio total Muy sustancial
Francia Cambio total Cambio total Bastante sustancial
Grecia Hay cambio Gran cambio Muy sustancial
Holanda No cambia No cambia Pequefic
Irlanda No cambia No cambia Pequefio
Italia Cambio total Cambio total Muy sustancial
Luxemburgo Cambio total Cambio total Muy sustancial
Portugal Cambio total Cambio total Muy sustancial
Reino Unido No cambia No cambia Pequeiio

Fuente: Oldham, 1987,

cios y pedir informacién adicional que cumpla los objetivos perseguidos. Otro as-
pecto que puede tener una gran influencia sobre la contabilidad es el tema fiscal, a
través del cual el Estado puede ejercer su control. La legislacion fiscal es un ele-
mento importante para considerar dentro de la informaciéon financiera europea ya
que dichos informes constituyen la base para el computo fiscal en muchos paises
comunitarios (Véase Gray y Conenberg, 1984).

Por su parte, la situacién en Espafia, Italia, Luxemburgo, Portugal, tras la
adaptacién de las legislaciones nacionales a la IV Directiva de la CE ha sido
muy significativa, en cuanto a requisitos informativos se refiere. Oldhan
(1987) seiiala que el aspecto fiscal son uno de los puntos mads influyentes en
Bélgica, Francia, Alemania, Grecia, Italia, Luxemburgo, Portugal y Espafia. Di-
cho autor (Oldham, 1987, pag. 139) sefala que la influencia fiscal ha disminui-
do en la década de los 80 en Dinamarca, aunque persiste en las empresas pe-
quefias. En Holanda, Irlanda y Reino Unido, ambos sistemas (contable y fiscal)
estdn separados.

Con el objetivo de recoger sintéticamente la influencia que el mercado, el es-
tado y la comunidad ejercen sobre las pricticas contables ofrecemos el cuadro 6.
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Cuadro 6

GRADO DE INFLUENCIA DEL. MERCADO, ESTADO
Y COMUNIDAD EN LAS PRACTICAS CONTABLES

Alemania Débil Fuerte Débil
Bélgica Débil Fuerte Débil
Dinamarca Débii Fuerte Fuerte
Espafia Débil Fuerte Débil
Francia Débil Fuerte Débil
Grecia Débil Fuerte Débii
Holanda Fuerte Deébil Fuerte
Irlanda Fuerte Débil Medio
Italia Débil Fuerte Débil
Luxemburgo Débil Fuerte Débil
Portugal Débil Fuerte Débil
Reino Unido Fuerte Débil Medio
Fuente: Gernon y Bindon, pag. 17.

El marco conceptual contable en Grecia, Espafia y Portugal posee un alto gra-
do de control gubernamental y gran influencia fiscal. Aunque en general se obser-
va una fuerte influencia del Estado en todos los paises (a excepcion del Reino Uni-
do, Holanda e Irlanda) y una influencia débil en la mayoria de ellos en cuanto al
mercado y a la comunidad se refieren. Sélo en Dinamarca se observa una influen-
cia fuerte del Estado y la Comunidad.
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5. SISTEMAS CONTABLES

5.1. Concepto, enfoques y evolucion de los sistemas contables

El punto de partida para el andlisis de las diferencias en la informacién financiera
entre paises es la precisién de lo que se viene denominando “sistema contable”. Los
profesores Gonzalo y Tua, en un intento de definir lo que se entiende por sistema
contable sefialan que debe contener (1988 pags. 37-38): (i) Una forma determinada
de informacion contable elaborada segtin unos principios contables aceptados en el
marco del sistema, (ii) una informacién contable producida por las empresas que
operan en un pais o contexto geogrifico determinado, (iii) una informacién contable
destinada a usuarios, los cuales tienen unas exigencias que ejercen un control dife-
rente segln el pais, (iv) una informacién contable encuadrada en un marco socio-
econdmico, (v) una informacién contable verificada por miembros de la profesién.

En definitiva, un sistema contable es un conjunto de principios, normas y prac-
ticas que gobiernan el suministro de informacién financiera en un momento del
tiempo y en un lugar determinado (Puede consultarse, para un mayor detalle,
Gonzalo y Tua, 1988; Nobes, 1991; Rodriguez, 1991 y Lainez, 1993).

El estudio de los sistemas contables puede realizarse, siguiendo a Nobes (No-
bes, 1991 a, pag. 38), mediante los siguientes enfoques: descriptivo, analitico y pre-
dictivo. La definicién de estos tres enfoques, asi como los estudios mds importan-
tes realizados en cada uno de ellos, es expuesto, de modo esquemitico, en el
siguiente cuadro, en el que se termina subrayando la necesidad de realizar un ani-
lisis conjunto de los tres enfoques para realizar con precisién el estudio de los sis-
temas contables,

El estudio de los sistemas contables requiere una continua actualizacién de los
mismos pues, como hemos podido observar, las circunstancias sociales y econé-
micas, influyen en gran medida sobre los mismos. Podriamos decir que los siste-
mas contables son un concepto vivo que requiere su adecuacidn al entorno. Por
ello, la continua evolucién de los sistemas contables hace que vayan proponiéndo-
se a lo largo del tiempo continuas clasificaciones de los mismos.
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Si quisieramos sintetizar las razones por las cuales se exige la actualizacion de
los sistemas contables, podriamos sefialar, siguiendo a Gonzalo y Tua (1988 pag.
49) que existen tres causas complementarias, pero diferentes entre si:

— Causas internas. La demanda creciente de informacién viene provocada
por factores culturales y por cambios en los valores sociales.

~— Causas externas. El crecimiento de los negocios internacionales y la implan-
tacién de las multinacionales, produce un importante efecto entre los paises.

— Causas mixtas. La incorporacién de los paises a determinadas dreas econo-
micas supranacionales les llevan a adecuarse a las normas alli emitidas.

5.2. Caracteristicas de los sistemas de informacioén financiera

5.2.1. CLASIFICACIONES DE LOS SISTEMAS CONTABLES

La primera cuestiéon que surge cuando se habla de clasificaciones es pregun-
tarse jpor qué clasificar? Al referirnos a los sistemas contables, Nobes y Parker
(1981) dan cuatro razones:

I. Ayuda a ver la evolucién de un sistema, el progreso de las ideas del siste-
ma de un pais dominante hacia los sistemas de otras naciones alrededor de
él (la palabra “progreso” debe entenderse como que se supone que existe
una jerarqufa de sistemas).

2. En ciencias sociales la clasificacion puede usarse para ayudar en el desarro-
llo de la forma mds que describir coémo y porqué son las cosas. En nuestro
caso, la clasificacion facilita el estudio de las dificultades con las que se tro-
pieza la armonizacién.

3. La clasificacion ayuda al aprendizaje de las personas relacionadas con la
contabilidad y que operan internacionalmente.

4. Un pais puede entender mejor el sistema contable disponible, asi como, el
que seria mds apropiado, viendo los sistemas de otros paises.

A las razones anteriormente expuestas por Nobes y Parker se une la de que con
dicha clasificacién se pueden anticipar problemas y considerar posibles soluciones ob-
servando lo que ocurre en otros paises con caracteristicas similares. Aunque esta
afirmacion no es ficilmente generalizable. Asi pues, Stamp (1980) cree que el estable-
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cimiento de normas en USA no es vilido para Canada. Sin embargo, Boersema
(1981) cree que Stamp exagera las diferencias entre ambas paises y que la labor del
FASB seria «til para Canada. Este planteamiento también es compartido por Chetko-
vich (1972). '

Al estudiar una determinada magnitud o fenémeno cientifico, el realizar una
clasificacién del mismo siempre constituye un aspecto interesante. Se pueden ha-
blar de tantas clasificaciones como criterios de los que se parta, y en todas ellas,
conocer la naturaleza de la clasificacion y el propésito perseguido, es el punto de
partida. Por ello, la clasificacién de los sistemas contables, al igual que cualquier
otra clasificacién, requiere establecer unos criterios. Desde una perspectiva con-
table, muchos han sido los criterios utilizados para obtener una clasificacién de los
sistemas contables, como por ejemplo, las condiciones socioeconémicas, el entor-
no legislativo o las pricticas contables.

La American Accounting Association (A.A.A. 1977 pags. 77-78) distingue cua-
tro caracteristicas necesarias en toda clasificacién propuesta:

I. Las caracteristicas de la clasificacién deben completarse, de modo consis-
tente. Esto supone diferenciar un elemento de otro, de modo claro.

2. Una adecuada clasificacién contendra suficientes alternativas para clasificar
todos los elementos.

3. Las alternativas ofrecidas seran excluyentes, de modo que un elemento no
puede agruparse en mas de una alternativa.

4. Debe seguirse una estructura jerdrquica.

No obstante, al ofrecer una clasificacion, ésta deberfa permitir recoger y compa-
rar, de modo adecuado y preciso, diferentes sistemas. Una adecuada clasificacidn de
los sistemas contables ayuda a entender las dificultades que supone la armonizacion.

5.2.2. ALGUNAS CLASIFICACIONES SIGNIFICATIVAS DE LOS SISTEMAS
CONTABLES EUROPEQOS

En los ultimos afios se han ofrecido varias clasificaciones de los sistemas con-
tables, basindose en conceptos distintos. El impacto de todas ellas ha sido impor-
tante, aunque la validez de algunas de las clasificaciones propuestas, resulta bastan-
te escasa. No obstante, existen algunas clasificaciones sumamente interesantes y
con gran utilidad de cara al estudio de la informacién financiera internacional.
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Cuadro 8

CLASIFICACION DE SISTEMAS CONTABLES (POR AUTORES)

CONCEPTO

PLANTEAMIENTO PAISES QUE
CARACTERISTICAS
BASI COMPRENDE
AUTORES sico F
MUELLER-67 Caracteristicas del | Paises Occidenta- | — Cuatro grupos:

entorno social, le-
gal, politico y eco-
nomico.

les con un modelo
de economia de
mercado.

* marco macroeconSmico
¢ marco microecondmico
* disciplina independiente
+ contabilidad uniforme
— Existe cierto solapamiento entre

los grupos propuestos.
— Clasificacion no jerdrquica.

AAA-TT Clasificacién mor- | No aplica la morfo- | — Zonas de influencia:
folégica. logla definida a pai- « britinica
ses y dreas concre- + francesa-espafiola-portuguesa
tas. + alemana-holandesa
» estadounidense
* comunista
- Se base en cinco estados en que
se presentan los parametros que
definen el entorno politico, eco-
némico y contable.
— Insuficiencia y discontinuidad en
los pardmetros.
DA COSTA | Clasificacion aten-| 38 paises agrupa- | — Datos de PW 1973
et alt-78 diendo a las pricti- | dos en dos bloques | — Existen paises que no pueden
cas contables. (Existen pafses in- clasificarse.
clasificables). — De escasa utilidad.
FRANK-79 | Clasificacién segin | — 38 pafses. — Propone cuatro modelos conta-

prdcticas conta-
bles.

bles:

« britdnico

« latino-americano

« continental europeo

« estadounidense

Datos de PW [973.

No ofrece las caracteristicas
contables que definen cada mo-
delo.

59




Cuadro 8 (Continuacién)

CLASIFICACION DE SISTEMAS CONTABLES (POR AUTORES)

PLANTEAMIENTO
BASICO

PAISES QUE
COMPRENDE

CARACTERISTICAS

Clasificacién segun
practicas contable.

- 38 paises para
datos 1973.

- 45 palses para
datos 1975.

-— Datos de PW 1973 y 1975,
— Distinguen entre:
I. Précticas de medicién y valo-
racion.
2. Pricticas de presentacién.

Clasificacion jerdr-
quica.

Paises Occidenta-
les de economia de
mercado,

— Distinguen: clases, subclases, fa-
milias, especies e individuos.

Clasificacion aten-
diendo a las practi-
cas contables.

64 paises y 267
practicas contables
de medicién y pre-
sentacién.

— Datos PW 1979,
— Ratificacién de su estudio de
1980,

Morfologia subjetiva.

|4 paises desarro-
Jlados.

— Considera nueve factores pon-
derados en una escala de 0 a 3.

GOODRICH | Clasificacién segun | 64 paises. — Datos PW 1979,
86 las pricticas conta- — Encuentran una relacién impor-
bles. tante entre los sistemas conta-
bles y los factores politicos.
Zonas de influencia. | 51 paises. — Partiendo de las dreas culturales

Efecto de las in-
fluencias culturales
en la contabilidad.

de Hofstede, distingue:
|. Practicas de presentacion.
2. Practica de medicion.

Clasificacién segiin
practicas contables.

Paises europeos.

— Ligeras modificaciones con res-
pecto a la clasificacién de Nobes
y Parker-81.

— Se detalla mas la orientacién ma-
cro.

ALNAJJAR-92

Clasificacién mor-
fologica.

Ocho paises.

— Determina 16 elementos que
cuantifica en una escala de | a 5.

GERNON Y
BINDON-92

Zonas de influencia.

Paises comunitarios.

— Sigue el plantearniento de Gray.

GERNON Y

Factores del
entorno

Ambito internacio-
nal

— Precisa las caracteristicas del
modelo britdnico y del modelo
continental.
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Con el objeto de abordar este tema centrandolo en el area de nuestro estu-
dio, plantearemos las grandes lineas que explican la evolucion seguida al ofrecer
aproximaciones de clasificacién, pero centriandonos, en todo momento, en los pai-
ses miembros de la Union Europea. Dejamos al margen, el resto de paises, al que-
dar fuera del alcance de nuestro trabajo. De este modo, podremos mds directa-
mente observar las similitudes y diferencias existentes entre las clasificaciones
abordadas. Realizamos la sintesis de las propuestas realizadas por autores en el
cuadro 8.

Al final de la década de los 60, el prof. Gerhard Mueller ofrecié la que consti-
tuye, sin lugar a dudas, el punto de partida de todos los intentos de clasificacion
de los sistemas contables (Mueller, 1967 y 1968). Conviene destacar que existié
en 1911 un primer intento de clasificacion por parte de Hatfield (fecha de reim-
presidn 1966) en la que se establecieron dos campos agrupando al Reino Unido y
USA por una parte, y a Francia y Alemania por otra. No obstante, esta clasifica-
cién era muy sencilla y su impacto ha sido bastante escaso.

La clasificacion de Mueller resulta mas sofisticada y se realiza atendiendo a
las caracteristicas diferenciadoras del entorno social, legal, politico y econémi-
co. Esta clasificacion establece una vinculacion entre la funcidn que se exige a la
contabilidad y su desarrollo histérico, enmarcado en un determinado ambiente
socio-econdmico (Tua Pereda, 1983 pag. 1.042). En sintesis, la vision de Mue-
ller consiste en que diferentes entornos contables requieren distintos sistemas
contables. Ahora bien, conviene precisar que en esta clasificacién no se cumple
uno de los requisitos que debe reunir cualquier clasificacion, ya que a veces
existe solapamiento entre los cuatro grupos sefialados. Igualmente no contem-
pla, de modo directo las diferencias entre métodos y pricticas contables. Mue-
ller ofrecid, en 1968, una segunda clasificacién segiin el entorno de los nego-
cios en el que se opera, utilizé elementos comunes con la clasificacién anterior,
pero existen algunas diferencias interesantes entre ellas (Pueden consultarse
una exposicién de estas clasificaciones en Meek y Saudagaran, 1990, pag. 15;y
Nobes y Parker, 1981, pags. 207). A este respecto, diferentes entornos necesi-
tan diferentes sistemas contables. Mueller resalta diez agrupaciones en funcién
del desarrollo econdmico, complejidad de la actividad mercantil, sistemas poli-
tico y social y marco legal, que son las siguientes (si extraemos los paises co-
munistas).

— Holanda

— Reino Unido / Irlanda

— Alemania

— Bélgica / Francia / Grecia / Italia / Luxemburgo / Espafia / Portugal /
Dinamarca.
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Esta clasificacién fue muy utilizada por organizaciones nacionales e internacio-
nales de contabilidad.

Otro criterio de clasificacién puede realizarse realizando una morfologia y uti-
lizando datos empiricos para asi realizar las agrupaciones. (Una morfologia es el
estudio de la forma y estructura de las plantas y animales considerados aparte de
su funcién; también una teorfa particular o trabajo que trate con este tema) (Pue-
de consultarse una morfologia para los sistemas contables, ofrecida por Tua Pere-
da, 1983, pags. 1.051-1.052).

La clasificaciéon propuesta por la American Accounting Association (A.AA.,
1977) parte de una morfologia de las pricticas contables. Su clasificacién se basa
en los cinco estados en que pueden presentarse ocho parametros, que definen el
entorno politico, econdémico y contable. Los pardimetros contemplados son: siste-
ma politico, sistema econdmico, grado de desarrollo econémico, objetivos de la
informacién contable, origen y autoridad de las normas, educacién, aprendizaje y
autorizacién, exigencia de ética y normas y destinatarios.

Dentro de esta clasificacion también se desarrolla una basada en “zonas de in-
fluencia”, distinguiendo (A.AA,, 1977 pags. 129-130): britdnica, francesa / espafiola
/ portuguesa, alemana / holandesa, estadounidense y comunista

Ahora bien, a la clasificacién de la A.AAA. se le ha criticado la no aplicacién de
la morfologia definida, a paises y dreas concretas, asi como la ineficiencia y discon-
tinuidad de los pardmetros propuestos.

La clasificacién propuesta por Da Costa, Bourgeois y Lawson (1978 a) se basa
en las pricticas contables seguidas por los paises. Para ello utiliza la informacion
ofrecida por Price Waterhouse 1973 (PW 1973), refiriéndose a 38 paises y 100
practicas. Cada practica y su nivel de utilizacién se califica atendiendo a los siguien-
tes conceptos relacionados con la contabilidad:

— Grado de adecuacidn de la presentacién.

—- Influencia de la legislacién mercantil.

— Grado de aplicacién del conservadurismo.

— Influencia de la legislacién fiscal.

— Importancia de la inflacién.

— Orientacién hacia los usuarios del mercado de capitales.

La clasificacion presenta tres grupos. El primero de ellos comprende al Reino
Unido y nueve paises que formaron parte del antiguo imperio britdnico. El segun-
do grupo estd formado por Francia, Alemania y otros paises no europeos, donde
se observa la influencia de Estados Unidos. Conviene destacar la imposibilidad, por
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parte de los autores de clasificar algunos paises, como por ejemplo Holanda que
formarfa el tercer grupo formado por paises sin correlacién con los otros grupos
anteriores. Esto hace que esta clasificacién sea de poca utilidad y resulte excesiva-
mente contradictoria. Sin embargo, ofrece una metodologia adecuada que serd
posteriormente utilizada por otros autores.

Frank en 1979 (Frank,1979) utilizé la misma fuente de informacién que Da Costa
et alt. y realizé un andlisis también similar. La clasificacién, propuesta por Frank, aten-
dia a las pricticas contables y tras el andlisis de los datos de Price Waterhouse 1973,
propuso cuatro modelos contables, que engloban a los siguientes paises europeos:

— britdnico (Irlanda y Reino Unido)

— latino-americano (Bélgica, Espafia, Francia e Italia).
— continental-europeo (Alemania y Holanda).

— estadounidense.

Frank trabaja con 233 pricticas y 38 paises no comunistas y sus resultados se-
gun los cuatro grupos identificables expuestos, apoyan las clasificaciones por zonas
de influencia y critica aquellas clasificaciones en las que se sefiala el predominio del
Reino Unido, Estados Unidos y Francia.

El trabajo fue ampliado en 1980 con otro estudio del autor con Nair (Nair y Frank,
1980). La clasificacion se basaba también en las pricticas contables y se utilizaron, ade-
mds de los datos del PW 1973, los ofrecidos por PW en 1975. Las caracteristicas de la
informacién financiera se dividieron segiin si se referian a practicas de medicién y valo-
racién o a practicas de presentacién. Las primeras de ellas dependen de “las caracteris-
ticas del entorno y de sus peculiaridades econémicas, sociales y culturales. Las segun-
das, estan menos vinculadas con el entorno y son mas susceptibles de ser armonizadas”
(Tua Pereda, 1983 pag.1048). La utilidad de este método es que la agrupacién de paises
depende del criterio de clasificacion. Por ejemplo, Alemania pertenece al grupo de Eu-
ropa Continental si nos basamos en los criterios de medida y valoracién, mientras que
se clasifica en el grupo estadounidense si nos fijamos en las pricticas de presentacién.

Los paises europeos clasificados seglin estos grupos, utilizando tanto los datos
de Price Waterhouse de 1973 y 1975 son los que se recogen en el cuadro 9.

Como puede observarse, Nair y Frank subrayan con esta clasificacion que las
variables ambientales influyen de modo diferente seglin se analicen las pricticas de
medida y valoracién o las pricticas de presentacion. Las aportaciones de esta nue-
va clasificaciéon con respecto a la ofrecida por Frank, no supone grandes modifica-
ciones cuando se parten de los criterios de medida y valoracién, existiendo en es-
te caso una cierta correlacién entre los sistemas contables y las variables
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Cuadro 9
CLASIFICACION DE NAIR Y FRANK (1980)

ESTUDIO PW 1973 ESTUDIO PW 1975 ESTUDIO PW 1973 ESTUDIO PW 1975
Meodelo Paises Modelo Paises Modelo Paises Modelo Paises
propuesto | Europeos | propuesto | Europeos | propuesto Europeos | propuesto | Europeos
- Britdnico | ~Irlanda - Grupo! |-Irlanda -Grupol |-lrlanda | - Grupol | - Bélgica

- Holanda - Holanda - Reino - Francia
- Reino - Reino Unido - Espafia
Unido Unido - Grecia
- Estadou- | — - Grupo Il | - Espafia - Grupo Il - Alemania - Grupo Il | - Alemania
dense - Grecia - Grecia
- Jtalia
- Latino- | — - Grupo lll |- Alemania | - Grupo lll - Bélgica - Grupo IV | - Holanda
Americano! - Bélgica - Espafia - Irlanda
~ Dinamarca - Francia - Reino
- Francia - ltalia Unido
- Grupos [V | — - Grupe IV | - Holanda | - Grupo VHi| - ltalia
yv
- Grupos V, — - Grupos I, | —
Viyvil VyVi

ambientales. Por su parte, al estudiar las pricticas de presentacion las variaciones
son mds significativas, observindose sélo cierta unidad en los bloques britdnico y
estadounidense. En este caso, sin embargo, se observa una menor relacién entre
las variables ambientales y los sistemas contables.

En 1982, Nair efectué un estudio que abarcaba 64 paises y 267 practicas con-
tables de medicién y presentacién. En el mismo utilizé los datos de Price Water-
house de 1979 y realizé una clasificacién atendiendo a las practicas contables enla
que ratifico los resultados de su estudio de 1980.

Nobes y Parker ofrecen en 1981 (Cuadro 10) su clasificaciéon de los sistemas
contables, comprendiendo paises occidentales de economia desarrollada y refirién-
dose a las précticas sobre informacién financiera. Esta clasificacion ha sido la que
mds repercusién ha tenido en el mundo académico y a pesar de que se propuso ha-
ce ya bastante tiempo, sigue siendo la mas utilizada, aunque sobre la base inicial pro-
puesta, se han realizado algunas modificaciones, ofrecidas por los propios autores.
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La clasificacién va de un planteamiento general a uno particular, desarro-
llando para ello: clases, subclases y familias. El punto de partida son las clases
distinguiendo en ellas, la orientacién micro y la orientacion macro. Puesto que
la literatura sobre esta clasificacién es muy amplia (Véase por ej. Oldham,
1987) no nos detendremos en exceso en ella y destacaremos sélo aquellos
puntos importantes de cara a la repercusion de la misma en los paises comuni-
tarios. La orientacién macro es aquella en la que la normativa fiscal tiene una
gran influencia en la valoracién contable. Se trata de sistemas muy conservado-
res, donde la legislacion regula la profesion. Por su parte, la orientacién micro,
no estd influida fiscalmente y persigue, prioritariamente, la consecucién de la
imagen fiel.

Lo que dota de gran peculiaridad a esta clasificacién es la jerarquizacién con-
table que permite asignar perfectamente a un pais y sefialar la distancia existente
entre varios grupos. No obstante, Nobes y Parker sélo clasifican 17 paises de los
que 8 pertenecen a la Europa comunitaria.

Esta clasificacion inicial ha sido ligeramente modificada en 1989 (Nobes, 1989),
en lo que se refiere a la orientacién macro. El autor nos ofrece una clasificacién
de algunos paises europeos, comprendiento todos los estados miembros de la
Union Europea. Sirva el cuadro |1 como resumen de dicha clasificacién.

Cuadro |}

CLASIFICACION DE ALGUNOS PAISES EUROPEOS OFRECIDA
POR NOBES (1989)

Empresa / Prictica Irlanda, Reino Unido

Teoria Econémica Holanda

Goblernc / Economia

Base legal Alemania

Base Plan Bélgica, Francia, Espafia,
Grecia, Portugal

Base Codigo ltalia, Luxemburgo

Base legal (flexible) Dinamarca
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Cuadro 12

LA MORFOLOGIA DE NOBES APLICADA A LOS PAISES
COMUNITARIOS (1983)

ALEMANIA| BELGICA | ESPANA | FRANCIA |HOLANDA IRLANDA | ITALIA REINO

UNIDC
USUARIOS 0 ! | I 2 2 I 2
NORMATIVA 0 | [ I 3 2 | 2
FISCALIDAD 0 0 [ 0 3 3 [ 3
PRUDENCIA 0 0 0 0 3 2 0 2
C. HISTORICO 0 | [ | 3 3 0 3
V. ACTUALES 0 ! 0 ! 3 2 0 2
CONSOLIDACION 2 ! 0 | 3 3 0 3
ALISAMIENTO ! ! | I 2 2 | 2
UNIFORMIDAD | 0 0 0 3 3 2 3

En 1983, Nobes realizé una clasificacién atendiendo a lo que se denominé, “mor-
fologia subjetiva”. El estudio comprendié catorce paises desarrollados y el mismo con-
sidera nueve factores ponderados en una escala de 0 a 3 cuyos resultados aparecen
recogidos en el cuadro 12.. Dichos factores y su ponderacién, son:

— usuarios de los estados financieros.

— prescripcion en detalle de la normativa contable.

— importancia de la normativa fiscal en la valoracién contable.
— el coste histérico.

~— valores actualizados,

— consolidacion,

— alisamiento de beneficios.

— uniformidad en las reglas.

En 1986, Goodrich realiza una clasificaciéon de los sistemas contables aten-
diendo a las prdcticas contables. Utiliza también los datos de Price Waterhouse,
referentes a 1979 y encuentra una relacién importante entre los sistemas conta-
bles y los factores politicos. A este respecto, el autor sefiala:

“..Los factores politicos, como tipos de sistema politicos y ser miembros de organiza-
ciones internacionales, son lazos importantes con los grupos contables”.

La clasificacién propuesta por Gray en 988 se basa en las denominadas “zo-
nas de influencia”. Concretamente analiza el efecto que tienen las influencias cultu-
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rales sobre la contabilidad. Para su estudio parte de las dreas culturales propuesta
por Hofstede, que son y comprenden los siguientes paises europeos (cuadro |3):

Atendiendo a dicha clasificacién, se distinguen entre pricticas de presentacién
y précticas de medicion. La concrecién para los paises europeos es la que se
muestra en el cuadro 14.

La clasificacion propuesta por Alnajjar se basa en la denominada clasificacién
morfolégica. El drea de estudio abarca ocho paises: Reino Unido, Francia, Alema-
nia, Bélgica, Comunidad de Estados Independientes, Polonia, Irak y Egipto.

La metodologia seguida determina 16 elementos que cuantifica en una escala
de | a 5. Los elementos contemplados son:

— Sistema econdmico — Usuarios
— Importancia de la fiscalidad — Profesién contable
— Responsabilidad en la emisién — Documentacién basica
y aplicacién de normas
— Registro hechos contables — Registros contables
— Definicién términos — Cuadro de cuentas
— Aplicacién coste histérico — Reglas célculo depreciacion
— Conservadurismo — Consistencia
— Finalizacién ejercicio econémice — Contenido y presentacion de los

estados financieros convencionales
Las ponderaciones ofrecidas son las que ofrecemos en el cuadro 15.

La clasificacién propuesta por Gernon y Bindon sigue la linea de la ofrecida
por Gray en [988. Se basa en las denominadas zonas de influencia y tiene un al-
cance que comprende los paises comunitarios. Al igual que Gray distingue una cla-
sificacion seglin la autoridad que los regula y su grado de aplicacién y otra clasifica-
cién seglin sus criterios de medicién y presentacién, tal y como se recoge en el
cuadro |6.

Nos falta referirnos a la reciente clasificacién realizada por Mueller, Gernon y
Bindon en 1994, basada en los siguientes factores del entorno: relacién entre em-
presas y suministradores de fondos, lazos econdmicos y politicos con otros pai-
ses, sistema legal, niveles de inflacion, dimensién y complejidad de las empresas,
comunidad financiera y empresarial desarrollada y niveles educativos (Puede con-
sultarse Martinez Churiaque, 1994 y Dussault, 1994). Tras la consideracion de los
mismos, llegan a una clasificacién de paises. Esta clasificacion, al igual que la mayo-
ria de las expuestas anteriormente tiene una dimensidn internacional que va mis
alla de los paises comunitarios.
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Cuadro 15

LA MORFOLOGIA DE ALNAJJAR A LOS PAISES
COMUNITARIOS (1992)

- Sistema econdmico ] 2 3 |

- Usuarios 2 3 4 I

- Importancia de la 5 4 4 2
fiscalidad

- Profesién contable 4 4 4 |

- Responsabilidad en 5 5 5 3

la emisién y aplica-
cién de normas

- Documentacién basica 1 3 4 |

- Registro hechos
contables |

- Registros contables I
- Definicién términos

- Cuadro de cuentas

(S I S ]

E T I N S ]

[N ¥ I T N PV
N

- Aplicacién coste
histérico .

- Reglas cdleulo 4 4 4 2
depreciacién

- Conservadurismo 4
- Consistencia 3 4 4 4

- Finalizacién ejercicio 3
econdmico
- Contenido y presenta-

cién de los estados 5 5 5 3
financieros

Si nos centramos en conocer la ubicacién que los citados autores realizan de los es-
tados miembros, observamos que dichos paises pertenecen a lo que denominan “modelo
britdnico” y “modelo continental”. Concretamente Holanda, Irlanda y el Reino Unido
pertenecen al modelo britdnico-americano, cuyas caracteristicas diferenciadoras son: pro-
fesionalismo, flexibilidad, optimismo y transparencia. Por otra parte, Alemania, Bélgica, Di-
namarca, Espafia, Francia, Grecia, ltalia, Luxemburgo y Portugal, pertenecen al denomina-
do modelo continental, basado en: control legal, uniformidad, conservadurismo y secreto.
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Bélgica, Francia, Italia,

Cuadro 16
LA CLASIFICACION DE GERNON Y BINDON (1992)

Uniformidad-

Conservadurismo-

flexibilidad

Luxemburgo y Espafia profesionalismo secreto
Alemania Profesionalismo- Secreto-
uniformidad conservadurismo
Irlanda y Profesionalismo- Optimismo-
Reino Unido flexibilidad transparencia
Dinamarca Profesionalismo- Optimismo-
flexibilidad transparencia
Holanda Profesionalismo- Optimismo-

transparencia

Portugal y Grecia

Control reglamentario-
uniformidad

Secreto-
conservadurismo

5.3. Situacién de los paises comunitarios segin las distintas
clasificaciones

Basdndonos en las clasificaciones anteriores vamos a sintetizar cuél es la situa-
cién de los paises miembros de la Unién Europea partiendo de las agrupaciones
realizadas por los autores que hemos estudiado.

Debido a que las clasificaciones expuestas presentan paises que van mas alld de
los limites de la Unién Europea, nos encontramos con que algunos de los paises co-
munitarios no se han contemplado en parte de las clasificaciones presentadas.

Concretamente hemos presentado distintas clasificaciones que van desde

1975 con la clasificacion de Nair y Frank hasta la reciente propuesta de Mueller,
Gernon y Meek en 1994.

Luxemburgo y Portugal son los paises donde encontramos mayor vacio en
cuanto a su clasificacion concreta, seguidos por Dinamarca y Grecia. Tal y como
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Cuadro |7

FACTORES QUE INFLUYEN EN EL SISTEMA CONTABLE DE UN
PAIiS SEGUN DIVERSOS AUTORES

CHOI Y MUELLER

1978

RADEBAUGH 1975

I Usuarios
Direccién
Empleados
Consejo Superior
Consejo de Directores

2 Otros usuarios externos
Deudores
Inversores
Inversores no institucionales
Securities exchange

3 Gobierno
Fisco
Reguladores

4 Profesion contable
Naturaleza de fa profesion
Asociaciones profesionales
Educacién
Etica
Auditoria
Objetos informacién financiera
Presencia de legislacidn contable especifica

KX XXX KXXXX HKXXX X

X X

pas

5 Naturaleza de la empresa
Forma de organizacién empresarial
Tamafio de la empresa
Caracteristicas operativas
Nivel de sofisticacion de la direccion
Innovaciones empresariales

K
XX XXX X

6 Entorno Local
Crecimiento econdmico
Ingreso per cépita
Consumo privado

XX
X
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Cuadro 17 (Continuacion)

FACTORES QUE INFLUYEN EN EL SISTEMA CONTABLE DE UN
PAIS SEGUN DIVERSOS AUTORES

CHOI'Y MUELLER

RADEBAUGH 1975
1978

Gross capital formation
Balanza comercial
Cambios tipos cambio
Desarrollo econémico
Inflacién

Propiedad piblica/privada
Cultura

Idioma

Clima Social

Sistema Politico

x X

Sistema legal

Tipo de economia
Legislacién empresarial
Nivel general de educacién

7 Influencias internacionales
Historia colonial
Inversiones extranjeros
Comités Internacionales
Cooperacion regional
Mercado capitales regional

8 Influencia académica
Educacién
Investigacion
Asociaciones académicas

KAHXKX XXX XXX

se desprende del Cuadro 18, Espafia aparece perfectamente ubicada en todas las
clasificaciones expuestas.

Como puede observarse de las clasificaciones anteriores, algunas de ellas se basan
en la influencia que el entorno econdmico ejerce sobre la contabilidad, otras clasifica-
ciones se basan en las denominadas morfologias y otras en las zonas de influencia.
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Las morfologias y las estructuras jerarquicas aparecen como conceptos funda-
mentales de clasificacion. La morfologia permiten identificar los rasgos basicos de
cada sistema contable, analizar las analogias y diferencias y el grado en que se pro-
ducen. Las analogias detectadas serviran para establecer una clasificacion jerarqui-
ca donde los primeros escalones seran las alternativas que presentan algunos de
los factores bdsicos utilizados en la morfologia.

Muchos han sido los trabajos que han sefialado como la contabilidad estd in-
fluida por el entorno econdémico, existiendo un efecto entre ambos. En resumen,
estos trabajos desean poner de relieve como el desarrollo en contabilidad esta in-
fluido por factores no contables.

Algunos autores han sefialado que factores, a su juicio, influyen en la determi-
nacion del sistema contable particular de un pais. Sirva el cuadro |17, como sintesis
de todos ellos.

Una vez ubicados los distintos paises pertenecientes a la Unién Europea seglin
las distintas clasificaciones ofrecidas por la literatura, pasamos a continuacién a de-
tallar algunas de las caracteristicas de los sistemas contables de dichos paises (Sir-
va para ello el cuadro 18 en el que hemos ofrecido la situacidon de los paises co-
munitarios segun las clasificaciones ofrecidas por la literatura). Las clasificaciones
que hemos analizado no son undnimes en el tratamiento dado a cada uno de los
doce estados miembros. Es nuestro deseo precisar, en este momento, las diferen-
cias y analogfas existentes en dichas clasificaciones, asi como realizar una breve
explicacidon de los conceptos alli manejados. Para ello, hemos establecido cinco
agrupaciones segun los criterios utilizados por cada autor para realizar sus clasifi-
caciones:

— Practicas de presentacion de Nair y Frank (1973 y 1975).
— Practicas de medicion de Nair y Frank (1973 y 1975).
— Zonas de influencia de Frank (1979), da Costa et alt. (1978) y Gray (1988).

— Atendiendo a la actividad reguladora de Nobes y Parker (1981-1989) y
Gernon y Bindon (1992).

— Consideracion de factores del entorno de Mueller et alt., (1994).

Pasamos ahora a centrarnos en exponer las caracteristicas que definen cada
pais miembro, segln las clasificaciones ofrecidas por la literatura (Puede consultar-
se, Garcia Benau y Garrido, pte).
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En Alemania, existe coincidencia en las pricticas de medicién y de presenta-
cién de Nair y Frank (1973 y 1975), ambas pricticas clasifican al sistema contable
alemdn como continental-europeo. También Frank (1979) y Da Costa et alt.
(1978) concurren en la influencia de Estados Unidos sobre el sistema aleman. No
obstante, existen diferencias, al incluirlo Gray (1988) bajo la influencia germanica.
Seglin la autoridad reguladora, cada una de las dos clasificaciones analizadas, (No-
bes y Parker, 1981-1989 y Gernon y Bindon, 1992) sittan a Alemania en posicio-
nes distintas. Los primeros la clasifican como macro, es decir, bajo la influencia de
la fiscalidad y los segundos la clasifican como profesionalismo-uniformidad.

En Bélgica, no existen casi diferencias segiin el contenido de las distintas clasi-
ficaciones. Tal y como ocurre en Alemania, tanto las pricticas de presentacién co-
mo las practicas de medicién (Nair y Frank 1973 y 1975) acreditan a Bélgica como
un sistema contable continental-europeo. Para las clasificaciones basadas en las zo-
nas de influencia de Frank (1979) y Gray (1988), le dan la misma ubicacién, conti-
nental-europeo y latina mds desarrollada, respectivamente. Excepto Da Costa et
alt. (1978) que emplazan a Bélgica bajo la influencia britinica. Por otro fado, No-
bes y Parker (1981 y 1989) y Gernon y Bindon (1992) caracterizan al sistema con-
table belga de forma similar, al considerarlo como macro y uniformidad-profesio-
nalismo, respectivamente.

En cuanto a Dinamarca, segin se observa en el cuadro 3, su sistema contable
parece ser bastante inclasificable, la mayoria de los autores no lo analizan. Gray,
por su parte, subraya la influencia nérdica del mismo. Nobes y Parker (1981 y
1989) y Gernon y Bindon (1992) lo sittian en ambitos distintos, mientras los pri-
meros califican al sistema danés como macro, los segundos lo consideran profe-
sionalismo-fiexibilidad.

Por lo que respecta a Espafia, apenas existen divergencias seglin las diferentes
clasificaciones. Tanto las pricticas de presentacién como las pricticas de medicién
(Nair y Frank, 1973 y 1975) incluyen a Espafia dentro del sistema continental-euro-
peo. Las clasificaciones basadas en las zonas de influencia de Frank 81979) y Gray
(1988) le dan la misma localizacién, continental-europeo y latina més desarrollada,
respectivamente. En cambio, Da Costa (1978) ubica al sistema espaiiol de informa-
cién financiera bajo la influencia britanica. Por su parte, Nobes y Parker (1981 y
1989) y Gernon y Bindon (1992) caracterizan al sistema contable espaiiol de forma
igual al considerarlo como macro y uniformidad-profesionalismo, respectivamente.

El sistema contable en Francia es casi idéntico al sistema espafiol de informa-
cién empresarial. Excepto en la clasificaciéon de Da Costa et alt. (1978), que mien-
tras el sistema espafiol estd bajo la influencia britdnica, el sistema francés estd bajo
el dominio de Estados Unidos.
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Grecia estd situada, segiin Gray (1988), en la zona de influencia del Cercano
Oriente. Frank (1979) y Da Costa et alt. (1978), cuyas clasificaciones se basan tam-
bién en zonas de influencia, no catalogan al sistema contable griego. Y por ditimo, en
cuanto a la autoridad reguladora de Gernon y Bindon (1992), estos autores catalogan
al sistema de informacién empresarial griego de control reglamentario-uniformidad.

Holanda, es considerada por las pricticas de medicion de Nair y Frank, tanto las
del estudio de 1973 como las de 1975, como un sistema de informacidn britanico. Si-
guiendo el criterio de la autoridad reguladora (Nobes y Parker, 1981 y 1989 y Ger-
non y Bindon, 1992) la sitGan como micro y profesionalismo-flexibilidad. Sin embargo,
los autores no se ponen de acuerdo a la hora de ubicar al sistema contable holandés
segln las zonas de influencia. En este sentido, Frank (1979) lo califica bajo la influencia
estadounidense, Gray (1988) nérdica y Da Costa et alt. (1978) inclasificable.

En Irlanda, existe una total unanimidad en cuanto a la ubicacion de su sistema con-
table. En efecto, las clasificaciones de Nair y Frank (1973 y 1975) lo conceptualizan co-
mo britdnico. También, en la clasificacién de Frank de 1979 y la propuesta por Gray
(1988), lo califican como un sistema britdnico. En la clasificacion por la que se atiende a
la autoridad reguladora (Nobes y Parker, 1981 y 1989; Gernon y Bindon, 1992), el sis-
tema contable irlandés es micro y profesionalismo-flexibilidad, respectivamente.

El sistema italiano de informacién contable, es considerado por las practicas
de medicién de Nair y Frank (1973 y 1975) como de naturaleza continental-euro-
peo. Para Frank (1979) y Gray (1988) estd, también, bajo la influencia continental-
europea; excepto, Da Costa et alt. que lo entiende bajo el dominio britdnico.
Ahora bien, para las précticas de presentacion de Nair y Frank (1973 y 1975) los
grupos de paises en los que aparece Italia son distintos.

Tanto Luxemburgo como Portugal, se encuentran en pocas clasificaciones de
las que hemos analizado, tal y como puede observarse en el cuadro 3. Nobes y
Parker (1981 y 1989), clasifican los sistemas contables de ambos paises, siguiendo
su propia terminologia, como sistemass contables “ macro”, es decir, fuertemente
influido por la fiscalidad.

El Reino Unido es, sin lugar a dudas, el pais cuyo sistema presenta mayores
coincidencias por parte de las distintas clasificaciones que hemos analizado. Curiosa-
mente, las clasificaciones de Nair y Frank (1973 y 1975) lo conceptualizan como bri-
tanico. Del mismo modo, los autores que estudian la clasificacién del sistema conta-
ble desde la éptica de las zonas de influencia (Frank, 1979; Gray, 1988 y Da Cotsa,
1978) lo situan también como britdnico. Las clasificaciones que aitienden a la autori-
dad reguladora (Nobes y Parker, 1981 y 1989; Gernon y Bindon, 1992) definen al
sistema contable inglés como micro y profesionalismo-flexibilidad, respectivamente.
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6. METODOLOGIA SEGUIDA PARA EL ANALISIS DE LA
DIVERSIDAD CONTABLE EUROPEA Y PARA LA
MEDIDA DEL GRADO DE ARMONIZACION Y
CONCENTRACION

6.1. Planteamiento general

El punto de partida de esta investigacion ha sido una frase extraida del trabajo re-
alizado por la Federacion de Expertos Contables (1991) (trabajo que comentaremos
brevemente en el epigrafe 6.2.).

“El impacto armonizador de la Cuarta Directiva no ha sido el esperado”,

Tras la lectura detenida de esta afirmacién, cabria, en primer lugar, preguntarse
icudl era el resultado esperado?, de este modo, si que podriamos decir si el resulta-
do obtenido ha side mayor, igual o menor que el que teniamos establecido “a prio-
ri”’. De todas formas, nosotros pensamos que los avances conseguidos en la armoni-
zacion contable tras la publicacién de la IV Directiva del derecho de sociedades
comunitario y su implantacién en los estados miembros, ha sidoc muy importante,
aunque no el suficiente como para pensar que no caben mas avances en el mismo.

Es nuestro deseo ofrecer una medida del grado de armonizacién europeo alcan-
zado utilizando la informacién ofrecida por la Federacién de Expertos Contables
(FEE). Desde nuestro punto de vista, dicha informacién es muy interesante pero las
conclusiones extraidas por la propia Federacion no han analizado, con demasiado de-
talle, los datos obtenidos. Es por ello, por lo que deseamos avanzar un pasoc mas
ofreciendo un modelo de medida de la armonizacién, que nos permita decir porque
el impacto armonizador no ha sido el deseado. De este modo, por ejemplo, diremos
“los avances en la armonizacién comunitaria tras toda la legislacién publicada hasta la
fecha, ha conseguido que nos encontremos actualmente con un nivel de armoniza-
cién situado en torno al X%”. Esta medida, precisada en una cifra concreta, serd la
que permita decir el nivel de avance realizado y fijar los futuros pasos a realizar.

Estd en nuestra mente medir el grado de armonizacién y de concentracién de al-
gunas de las précticas contables abordadas en el estudio de la FEE. Esto nos permitira
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saber sobre cudles de dichas prdcticas debe insistirse mas para lograr una mayor ar-
monizacién, asi como conocer aquellas en las que el grado de armonizacion es ya el
adecuado. Tras este andlisis, estableceremos lo que denominaremos “indice de con-
centracién” e “indice de armonizacion”, cuyo objetivo no es mds que unir en un Gnico
valor, aquellos obtenidos para cada una de las précticas contables previamente analiza-

das. Serd, pues, este indice el que permita concluir sobre el avance en la armonizacion.

La exposicion de este apartado serd de mode que, tras esta breve introduccion,
ofrezcamos una sintesis de los trabajos empiricos desarrollados por la FEE y de cua-
les han sido los estudios realizados, hasta la fecha, de medida de armonizacién inter-
nacional. Nos interesa especialmente conocer la metodologia seguida y las conclu-
siones obtenidas, puesto que a partir de ellas, nosotros realizamos nuestra
aportacién para la medida de la armonizacién europea. Tras estos estudios expon-
dremos analiticamente nuestra propuesta de medida, la metodologia seguida y los
razonamientos necesarios que justifiquen cada uno de nuestros pasos. A continua-
cién iremos abordando las pricticas contables seleccionadas del trabajo de la FEE.

Asi pues, el procedimiento seguido en cada prictica contable es el siguiente:

— Detalle de los articulos de la IV Directiva del derecho de sociedades (Vil
Directiva, si procede) que tienen una relacién directa o indirecta con la
practica analizada.

— Estudio comparado del tratamiento contable y conceptos afines de la prac-
tica contable estudiada en los once paises comunitarios.

— Medida del grado de armonizacién y concentracién alcanzado de cada
practica contable.

— Andlisis detallado de la informacion obtenida en los puntos anteriores.

6.2. La labor desarrollada por la F.E.E.

La Unién Europea de Expertos Contables, Econémicos y Financieros (U.E.C\)
se cred en 1951 y su actividad ha estado fundamentalmente orientada hacia la au-
ditorfa, aunque también se han realizado ciertos avances en el campo de la norma-
lizacion contable.

Al finalizar 1986, la UEC se fusiona con el Grupo de Estudios de Expertos
Contables de la CE, dando lugar a la Federacién de Expertos Contables Europeos
(FEE). Dicha fusidn parecié logica pues estaba existiendo un solapamiento de sus
pronunciamientos con los del IFAC. (Vedse Guiliotti M., 1987). En sintesis, los ob-
jetivos perseguidos por la FEE son:
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I. Armonizacién de la profesién de experto contable en Europa.

2. Impulsar la colaboracién entre los distintos organismos profesionales en
Europa,

3. Representar a la profesién contable europea a nivel internacional.

4. Constituir el tnico organismo consultivo de la profesiéon contable europea
en relacién con la CE.

5. Organizar congresos y seminarios.

Los trabajos de la FEE para conocer el progreso en Europa de la armoniza-
cién de las précticas contables y de la comparabilidad de los estados financieros
publicados por las empresas, han sido dos. Ambos han tenido lugar tras la publica-
cién de la IV Directiva del Derecho de Sociedades.

El primero de ellos se realizé a peticidn de la propia Comision de las Comunida-
des Europeas y se publicé en 1989, recogiendo datos referentes a las cuentas anuales
de 1987. Con dicho trabajo se querfa conocer si la implantacién de la IV Directiva so-
bre cuentas anuales, habfa supuesto un incremento en la armonizacién de las pricti-
cas contables en los estados miembros. La informacion se obtuvo de las cuentas
anuales, asi como de cuestionarios, de 191 empresas de nueve estados miembros:
Alemania, Bélgica, Dinamarca, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda, Luxemburgo y Reino
Unido. Como principal conclusion de este estudio queremos destacar que la FEE dis-
tingue entre armonizacién alcanzada por aquellas dreas cubiertas por la Cuarta Di-
rectiva y la armonizacién alcanzada en aquellas parcelas no abordadas por el texto
comunitario. Con respecto a fa primera de ellas, el estudio sefialé que se “habfa ob-
servado un alto nivel de armonizacién”, mientras que en las dreas cubiertas parcial-
mente por la Directiva, se observa “una aparente ausencia de armonizacién”.

El segundo de ambos trabajos, que es al que nos referimos con nuestro traba-
jo, se realizd por iniciativa de la propia FEE con el objetivo de determinar el desa-
rrollo de las précticas en las distintas dreas contables y estudiar las dificultades
existentes para mejorar la armonizacién contable en Europa (FEE, 1991 y 1992).

Con el propésito de situar las lineas que definen el trabajo que constituye
nuestro punto de partida, vamos a descubrir brevemente aquellos aspectos que
ayudan a conocer cudl es su contenido. Aunque los resultados se publicaron en
noviembre de 1991, van referidos al ejercicio 1989 y comprenden 475 empresas.
Para obtener la informacién se elaboré un cuestionario y se distribuyd entre |5
paises europeos, que se dividen en tres grupos:
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Grupo |. Paises miembros de la Comunidad Europea que, a esa fecha, habian
adaptado la IV Directiva de sociedades: Alemania, Bélgica, Dinamarca, Francia,
Grecia, Holanda, Irlanda, Luxemburgo y Reino Unido.

Grupo 2. Paises miembros de la Comunidad Europea que, a esa fecha, atn no
habian adaptado la IV Directiva de sociedades: Espafia e Italia.

Grupo 3. Paises europeos no comunitarios: Finlandia, Noruega, Suecia y Suiza.
Aunque la muestra total era de 475 empresas, la muestra finalmente disponi-

ble fue de 441 empresas y se encontraba distribuida entre los grupos enunciados,
tal y como aparece recogido en el cuadro 19.

Cuadro 19
MUESTRA DEL TRABAJO DE LA FEE

341

374

60 (30 de Espaiia) 60 (30 de Espaiia)
4] 40
475 441

Los sectores entre los que se distribuy la muestra fueron: construccién, qui-
mico/farmacéutico, industrial, comercial y de servicios. Queda excluido el sector
de prestacion de servicios financieros.

La informacién de las empresas del primer grupo se obtuvo de la publicada
segln las normas establecidas en los articulos 47 de la IV Directiva y 38 de la VI
Directiva. En los otros grupos se tuvo que acudir a otras fuentes de informacion,
que en algunos casos, suponia tener que acudir a la propia empresa seleccionada.

Puesto que en los epigrafes siguientes expondremos las précticas contables en
los paises objeto de estudio, y con el deseo de no ser repetitivos, dejamos para
dichos apartados el andlisis de los datos. En este momento, nos interesa subrayar
algunas de las principales conclusiones expuestas por la propia FEE y que nos sir-
ven de aliciente para seguir avanzando en las mismas:

— La informacién de las empresas cotizadas es mds detallada y suele estar
disponible.
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— Existen grandes diferencias entre los grupos de paises analizados (sobre
todo en lo relativo a requisitos detallados en la [V Directiva).

— En algunos casos, los paises de los grupos 2 y 3 presentan un mayor des-
glose de informacién que los del grupo 1.

— En los paises del grupo | se observan divergencias importantes en los tra-
tamientos contables seguidos. Se destaca como excepcién lo relativo a pu-
blicidad y detalles exigidos por la norma comunitaria.

Ante esto, la FEE sefiala que todo parece indicar que “el impacto armonizador
de la Cuarta Directiva no ha sido el esperado” debido a que existen otros facto-
res que influyen sobre las précticas contables.

Desde nuestro punto de vista, la afirmacién anterior, que hemos subrayado de
modo especial, nos parece demasiado precipitada a la luz de la informacién ofrecida por
la FEE y creemos necesario realizar un andlisis mds exhaustivo para poder concluir di-
ciendo hasta qué punto se ha conseguido o no, un adecuado impacto armonizador.

Por ello, hemos seguido las recomendaciones realizadas por la FEE al sefialar
que se plantea la necesidad de continuar investigando, tanto para identificar las di-
ferencias como para conocer las razones por las que éstas se producen. Asi pues,
esperamos contribuir con nuestro trabajo al progresc de avanzar en la comparabi-
lidad de la informacién financiera empresarial en Europa.

6.3. Estudios previos de medida de la armonizacion
internacional

El tema de la armonizacién contable constituye uno de los temas mds impor-
tantes en los dltimos afios y al que se estd dedicando gran parte del esfuerzo de la
investigacién en contabilidad. Los trabajos publicados son muy abundantes desde
una perspectiva conceptual, pero muy poco se ha hecho para medir el grado de
armonizacién alcanzado. Las propuestas e intentos ofrecidos por algunos autores
han sido importantes, aunque pensamos que los contrastes de las metodologias
utilizadas atn no se encuentran lo suficientemente desarrollados.

El primer estudio importante de medida de la armonizacién internacional fue
realizado en 1981 por Nair y Frank (Nair y Frank, 1981). Su trabajo esta orientado
a averiguar el impacto conseguido con el esfuerzo de armonizacién realizado por el
IASC. Concretamente estudian el efecto de las normas internacionales | a |0.

El campo de aplicacién abarca 37 paises, y los datos utilizados son los ofreci-
dos por el estudio de Price Waterhouse (PW) referidos a los afios 1973, 1975 y
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1979. El hecho de partir de esta fuente de datos, y por la propia caracteristica de
la misma, el estudio estd mds basado en regulaciones que en pricticas contables.
Como conclusién mds importante se subraya que durante el periodo de funciona-
miento del IASC se ha producido un incremento en la armonizacién de las normas
contables en los paises objeto de estudio.

Evans y Taylor plantearon en 1982 un estudio similar al desarrollado por Nair
y Frank. El objetive del mismo pretendia determinar el impacto de las normas del
IASC sobre la informacion financiera (Evans y Taylor, 1982). Las normas interna-
cionales analizadas fueron la 2, 3, 4, 6 y 7, y los paises estudiados fueron Francia,
Japén, Reino Unido, USA y Alemania. La informacién utilizada iba referida a 9-10
informes financieros de cada uno de los citados paises, y se estudié la conformi-
dad de los mismos con las normas del IASC. Ei periodo de tiempo comprende los
afios 1975-1988. Como conclusién de su trabajo sefialaron que el IASC ha tenido
poco impacto en las pricticas contables de los paises estudiados, lo cual contrasta
evidentemente, con la conclusién obtenida por Nair y Frank.

En 1984, McKinnon y Janell analizaron la influencia que ejercia el JASC, tanto de
modo directo como indirecto, sobre las normas contables (McKinnon y lanell, 1984).
El trabajo, por tanto, de estos autores, también estuvo centrado en las normas emiti-
das por el IASC y concretamente, en las normas 3-4 y EDI1 (IAS 21). Los datos utili-
zados fueron los ofrecidos por Price Waterhouse (PW) en su estudio de 1979 y el
campo de aplicacién comprendia 64 paises. La conclusién de su trabajo estd en la li-
nea de fa ofrecida por Evans y Taylor ya que sefialan que el IASC no ha tenido éxito
para cambiar las normas existentes o bien para establecer normas nuevas,

Doupnik y Taylor aportaren un nuevo trabajo sobre esta materia, en 1985, pre-
tendiendo valorar la adecuacion de los paises de la Europa occidental a un “nicleo ba-
sico de prdctica contable”. La informacién utilizada fue también la ofrecida por Price
Waterhouse (PW) en su estudio de 1979 y el campo de aplicacién fueron 16 paises de
la Europa occidental (Doupnik y Taylor, 1985). El andlisis confronté las normas -8 del
IASC y las conclusiones ofrecidas son menos contundentes que las ofrecidas por los
estudios previos. Sefialan, al respecto, que aunque se ha logrado un cierto acuerdo
con las normas del IASC, existe mucha diversidad entre los paises estudiados.

No obstante, las conclusiones halladas por Nobes en 1987, no se encuentran en
la linea de las anteriores ya que la aceptacion de las normas del LAS.C. era insignifi-
cante. El estudio estaba centrado en empresas americanas e inglesas y se referfa a las
normas 3-4 y 22 en US.A. y 9-14-19 en Reino Unido. Los datos analizados se referian
a 1985 y comprendian una muestra aleatoria de empresas cotizadas {Nobes, 1987}

En 1988 Van der Tas realizé una importante aportacion a la medida de la ar-
monizacién, la idea bdsica de su razonamiento se basa en que “la comparabilidad
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incrementa cuando el resultado de la eleccion que las empresas realizan entre mé-
todos contable alternativos se concentra en uno o en un ntmero limitado de mé-
todos contables, incluso cuando el nimero de métodos disponible es idéntico”
(Van der Tas, 1988). Aunque se proponen varios indices de medida de la armoni-
zacién, el basico es el indice Herfindahl que es uno de los muchos utilizados para
valorar la concentracién industrial o monopolio.

La expresidén matematica para determinar el indice Herfindahl es la siguiente:

donde: H = indice Herfindah!
P, = frecuencia relativa del método contable i
m = nimero de métodos contables alternativos

El indice H agrega las frecuencias relativas de cada uno de los métodos aplicados.
Se proponen variaciones del indice H, especificamente el indice C para temas nacio-
nales y el indice | para temas internacionales. Los datos utilizados por Van der
Tas,van referidos a los afios 1965-85 y los paises que se contemplan son Holanda,
Reino Unido y U.S.A. El andlisis estd centrado en lo relativo al impuesto diferido en el
Reino Unido, contabilidad para “investment tax credit” en Holanda y U.S.A. y valora-
cién de terrenos y edificios en Holanda. De los resultados obtenidos se extrae como
conclusién que hay periodos de baja armonizacién y periodos de alta armonizacion.

Tay y Parker en 1990 estudian los métodos propuestos por la doctrina para
medir la armonizacidn y detectan una serie de puntos con principales aspectos con-
flictivos (Tay y Parker, 1990). La propuesta considera la pricticas “de hecho” de las
empresas, en lugar de la regulacién, por lo que ellos hablan de armonizacion “de
hecho” y no “de derecho”. La informacién utilizada debe ser, pues, las cuentas anua-
les en las empresas. Aunque estos autores no concretan su exposicién tedrica con
ningun trabajo empirico, subrayan especialmente que la evidencia de la existencia de
una armonia debe realizarse utilizando test de significancia. Concretamente, estos
autores hablan de una distribucién esperada y de una distribucion aleatoria.

Emenyoum y Gray presentaron en 1992 una aproximacion para medir la ar-
monizacién internacional. El trabajo va referido a la medida de la armonizacién en
Francia, Alemania y Reino Unido y comprende 26 empresas industriales de cada
pais. Los datos van referidos a 1989 y la metodologia utilizada sigue de cerca las
aportaciones de Tay y Parker y Van der Tas. Se estudian una serie de practicas
contables concretas: valoracion de stocks, depreciacién, goodwill, 1+D, bases de
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valoracién de activos fijos y partidas extraordinarias. La férmula general propuesta
coincide con el indice | de Van de Tas incluyendo un factor de correccién en el
caso de dos o mds paises. Dicha férmula es:

= Zn (f1.£2 . fm) ]Vmel
i=1

donde fM= frecuencia relativa del método i en el pais m.
m = ndmero de paises.
n = ndmero de métodos contables alternativos.

O sea, el indice | se calcula multiplicando la frecuencia relativa de utilizacién
de un método contable particular en distintos paises y agregando los resultados
para todos los métodos alternativos. Tras todo su planteamiento y tras la aplica-
cién de la metodologia propuesta se llega a la conclusién de que todavia persisten
diferencias significativas.

Y por dltimo, resaltar la aportacién realizada en 1992 por Van der Tas sobre

su trabajo realizado en 1988 (Van der Tas, 1992 a). En este nuevo trabajo, el indi-
ce C se determina:

)y (ai2 - ai) DI (ajk2 - a]k) I (aj.kl2 - al.kl)

j=1 i<k j<k<l
C= ;
n‘-n
L™ T LY @)
n?-n
donde: aj = nimero de empresas que aplican el método j.

ajk = nlimero de empresas que aplican el método j y k.

m = numero de métodos de medida alternativos.

ik = parametros, fluctuando entre | y m.

ajkl... = nimero de empresas que ofrecen datos basados en
métodos de medida j, k, |, etc.

A continuacién, presentamos el cuadro 20, donde se ofrece una sintesis de las
principales caracteristicas presentadas por los estudios realizados sobre la medida
de la armonizacién, y que acabamos de comentar.
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6.4. Exposicion de la metodologia de medida seguida

Partiendo de los estudios tedricos realizados sobre la armonizacién contable
internacional, asf como de los trabajos anteriormente expuestos de medida de la
armonizacién, pasamos a ofrecer nuestra sugerencia de medida de la armoniza-
cién.

En nuestro caso hemos realizado una matizacién que consideramos interesan-
te. Por una parte hablaremos de indice de concentracién y por otra de indice de
armonizacién. La diferencia entre ambos es sumamente importante para com-
prender nuestro estudio posterior. El indice de concentraciéon indica hasta qué
punto las practicas contables estin ubicadas en torno a una o varias alternativas
mientras que el indice de armonizacién indica hasta qué punto las alternativas utili-
zadas por distintos paises son o no comparables.

Para comenzar nuestro estudio, el primer aspecto a detallar es el dmbito de
aplicacién. En nuestro caso comprende Alemania, Bélgica, Dinamarca, Espaiia,
Francia, Grecia, Holanda, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Reino Unido. El segundo as-
pecto se refiere a la precision de las practicas contables a estudiar. En nuestro ca-
so, hemos seleccionado por sus especiales caracteristicas la moneda extranjera,
los gastos de investigacion y desarrollo, el arrendamiento financiero, las concesio-
nes y el fondo de comercio.

lgualmente interesa resaltar algunas consideraciones previas:

— Nuestra propuesta trata de medir la armonizacién de hecho. Ef estudio es-
ta centrado en las pricticas contables actuales y no intenta medir la armo-
nizacién alcanzada con la regulacion emitida.

— La informaciéon obtenida estd basada en las cuentas anuales asi como en
determinada informacién adicional de un conjunto de empresas situadas en
once paises de la Europa comunitaria.

— Se supone que la muestra de empresas es representativa y cumple los re-
quisitos necesarios para considerar que se pueden extrapolar a nivel co-
munitario, los resultados con ella obtenidos.

6.4.1. MEDIDA DEL GRADO DE CONCENTRACION

La metodologia utilizada para realizar nuestra propia aproximacién a la medi-
da de concentracion, la exponemos en los puntos siguientes:
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I) Determinar el dmbito de aplicacion del estudio.

El trabajo para el estudio del grado de concentracion se ofrece de modo que
los paises estdn agrupados en dos bloques. El primero de ellos comprende nueve
paises, que son: Alemania, Bélgica, Dinamarca, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda,
Luxemburgo y Reino Unido. Estos paises ya habfan adaptado la IV Directiva del
derecho de sociedades en la fecha de realizacién del estudio, por lo que realizare-
mos el anilisis con dichos paises para conocer cual ha sido el avance conseguido
con la implantacién de la citada Directiva.

E! segundo bloque comprende dos paises miembros que ain no habian adap-
tado la IV Directiva en la fecha de realizacién del estudio: Espafia e Italia. El estu-
dio se hara en este bloque por separado puesto que las conclusiones obtenidas
del mismo pueden, en principio, diferir significativamente del grupo anterior. No
obstante, la metodologia utilizada en ambos bloques es idéntica.

2) Precisar los conceptos que definen cada prictica contable y las alternativas
que existen en cada concepto.

En este punto se trata de plantear la posibilidad de que una empresa pueda
elegir entre varias alternativas. No obstante, partiendo de la informacién disponi-
ble el tema no resulta tan sencillo puesto que existen un conjunto “n” de concep-
tos que definen cada prictica contable “j”. Igualmente puede ocurrir que se ofrez-
ca en alguna de las alternativas mas de una respuesta por pregunta.

(31321

Esto supone que tenemos “j” prdcticas contables con “n” conceptos en cada
una de ellas y “z” alternativas disponibles en cada concepto. Conviene resaltar que
el nimero de conceptos que definen cada préctica no tiene porque coincidir. Igual-

mente las alternativas existentes en cada concepto también pueden diferir entre si.

O sea,
Practica | Practica 2 Practica j
Cy Cpy Cu
Cy Cxn Cz;
o sz er

Cij = Concepto i que define la practica j.
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donde:

Concepto |

Concepto 2

Concepton

Ali AIZ Jiis“‘ln
A2i 22 In
Awi A Az

Aij = Alternativa i dentro del concepto j.

3) Determinar los porcentajes de empresas que utilizan las distintas alternati-
vas en cada concepto.

Una aproximacién de la concentracién existente puede obtenerse determinan-
do el nimero de empresas que siguen cada alternativa. Para ello, el estudio de cada
practica contable es independiente y deben establecerse claramente los conceptos
que la definen y calcular cual es el porcentaje de empresas que siguen cada alternati-
va. En el caso de que fuera posible la obtencién por parte de las empresas, de mas
de una respuesta y puesto que la informacién disponible no nos permite conocer
cuales son las alternativas afectadas por dicha respuesta, hemos optado por adecuar
el nimero de empresas disponibles al nimero de respuestas obtenidas. Este ajuste
no afecta a los resultados y permite realizar una aproximacién mis adecuada. Esta
etapa ofrece informacién muy interesante pues permite conocer si la mayoria de los
conceptos giran en torno a una alternativa o se encuentran distribuidos entre varias.

En resumen, los conceptos y las alternativas que definen la practica contable j,
puede expresarse del modo siguiente:

Concepto | Concepto n
A” ......... Aln
w z
ZA, ZAn
=l im=i
A A
w z
2 Ail E Ain
=] i=
i z
SAL e TA,
i=1 i=
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4) Construir indicadores de dominancia

Tras el conocimiento de los porcentajes de empresas que siguen una alterna-
tiva concreta, debemos construir indicadores de dominancia considerando, los pe-
sos relativos de cada proporcion.

Asi pues, basindonos en los resultados obtenidos en el punto 3, tenemos que
determinar aquella posicién que domina con respecto a las otras.

El andlisis se ha realizado desde dos perspectivas:

— Considerando cual es el grado de concentracién con respecto a la alterna-
tiva dominante.

— Considerando cual es el grado de concentracidn con respecto a las dos al-
ternativas que dominan,

Evidentemente cuanto mayor es el nimero de alternativas consideradas, ma-
yor serd el indice de concentracién que obtendremos. Creemos que este razona-
miento es vilido puesto que armonizacién no es uniformidad y puede lograrse un
adecuado grado de concentracién en torno a dos o mds alternativas. En cada uno
de los puntos a y b anteriores, hemos determinado el citado indicador de domi-
nancia del siguiente modo:

S Aifei‘ﬁétiva St
S d minante
Agi Al A
z z 4
;EIA” jz=:lA'1 E}Aﬂ
’ Aen Afn Ajn
z z zZ
jgl In ;ésAj” El in
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Asi pues, el indicador de dominancia serd:

Considerando la
primera alternativa
dominante

Concepto 1

Concepto n z
XA,

=1

Considerando las dos
primeras alternativas
dominantes

Aen + Afn

ZA,

=1

5) Presentar los indicadores de dominancia con y sin ponderacion estadistica.

Partiendo de los indicadores de dominancia del punto 4 ofrecemos dos co-
lumnas tanto si consideramos solo la primera alternativa dominante como las dos
primeras alternativas,en las que aparezcan los valores sin ponderar o bien ajusta-
dos tras un indice corrector. El factor de ponderacién estadistico debe ser tal que
se ponga de manifiesto si la alternativa dominante, domina con gran distancia a la
segunda alternativa mas empleada, o bien, existe un nivel de proximidad importan-
te entre las dos alternativas mas seguidas. Asi pues, el factor de ponderacién esta-

distico utilizado para la alternativa dominante es:

Adi
Adi + Aci

donde:

A = la alternativa dominante (d) en la practica contable i.
A, = la segunda alternativa mds importante (c) en la préctica contable i.

Por su parte, el factor de ponderacién estadistico para las dos alternativas do-

minantes es:
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donde:

Adi + Aci

Adi + Aci + Aki

A = alternativa dominante (d) de la practica contable i.
A = segunda alternativa dominante (c) de la préctica contable i.
A,; = tercera alternativa dominante (k) de la préctica contable i.

Esta ponderacién lo aplicaremos sobre el indice de dominancia y obtendre-
mos un nuevo indice ponderado.

El proceso seria:

Concepto 1

Concepto n

Una alternativa dominante

Las dos alternativas dominantes

pons(::rar Ponderando pofcil:rar Ponderando
A Ay As At A Ay T Ay Agt Ay
; A, ;Aﬂ At Al || 5 A, ;‘:A], A +A A,
= » ot -
ien A A, A+ A, An T A, A A,

donde:

A4 = tercera alternativa dominante en el concepto 1
A, = tercera alternativa dominantes en el concepto n

6) Determinar el grado de concentracién.

Una vez delimitados los indicadores de dominancia sin ponderar y tras la co-
rrespondiente ponderacion estadistica, calculamos el grado de concentracién de
cada prictica contable en funcién de los conceptos analizados y realizando una
media de los indicadores de dominancia obtenidos. Dicha informacién la comple-
taremos con el cilculo de la desviacion tipica correspondiente.
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7) Establecer el indice de concentracion total.

Partiendo de los distintos grados de concentracién de las practicas contable
analizadas, en este punto hemos de clacular el indice de concentracion global.

n Ay Ay
z Y
=1 E{ Ay AgtAg
!:
Conc. Total =
n

donde:

A = alternativa (d) dominante de la prictica contable i.

z
by Aji = ndmero total de alternativas de la practica contable,
=1

A = segunda alternativa dominante (c) de la préctica contable i.

n = nimero total de practicas contables analizadas.

6.4.2. MEDIDA DEL GRADO DE ARMONIZACION

El 4mbito de aplicacién en el caso de estudiar el grado de armonizacién serdn
sélo los paises que, a la fecha de presentacién de la informacién, han adaptado sus
legislaciones nacionales a la IV Directiva, ya que es en las mismas en las que dicha
medida tiene sentido. Procederemos a realizar una agrupacién de los paises euro-
peos, siguiendo la propuesta del profesor Nobes (INobes, 1989). Para ello hemos
realizado una primera clasificacién siguiendo la aproximacién micro y macro (lo
que nosotros denominaremos Grupo 2), de modo que la primera de ellas agrupa a
Holanda, Irlanda y Reino Unido mientras que la aproximacién macro comprende
Alemania, Bélgica, Dinamarca, Francia, Grecia, Luxemburgo. A continuacién hemos
realizado un mayor detalle, distinguiendo cuatro grupos (lo que nosotros denomi-
naremos Grupo 4). El primero de ellos recoge a Holanda, el segundo al Reino Uni-
do e Irlanda, el tercero a Bélgica, Francia, Grecia y Luxemburgo y el cuarto a Ale-
mania y Dinamarca. Las precisiones respecto a la relacién entre practicas contables
-~conceptos- alternativas sigue siendo la misma que la expuesta anteriormente.

Para medir el grado de armonizacién de las practicas seleccionadas empezare-
mos sometiéndolas a un test estadistico para determinar si su tratamiento en to-
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dos los paises permite decir que son significativamente diferentes o no. Basindo-
nos en ello, calcularemos un indice internacional que permita medir el nivel gene-
ral de armonizacién alcanzado con respecto a cada una de las pricticas contables.

El estadistico utilizado ha sido chi-cuadrado (X2). El test chi-cuadrado se utili-
za para determinar la significacion de las diferencias entre dos o més grupos inde-
pendientes cuando los datos de investigacion consisten en frecuencias de categori-
as discretas (Puede consultarse Siegel y Castellar, 1988). En nuestro caso, la
hipétesis nula con la que trabajaremos serd considerar que las practicas contables
que se utilizan no dependen del grupe que las clasifica (previamente fijado). Esta
hipétesis supone independencia de los grupos, lo cual evidencia armonizacién. Por
su parte, cuando rechacemos la hipétesis nula, la hipétesis altermativa serd consi-
derar que las pricticas contables que se utilizan si que depende de la agrupacion
que hemos fijado previamente, lo cual pone de manifiesto cierta independencia y
por tanto, falta de armonizacion. En nuestro caso hemos fijado el nivel de significa-
cién estadistica en un 10%. En nuestros datos, tras la realizacién del oportuno
contraste estadistico, indicaremos el nivel de significacion estadistica alcanzado.

Para medir la armonizacion utilizaremos el indice I, que es una medida de la
concentracién de Herfindahl. Dicho indice se utiliza para calcular el grado de ar-
monia internacional que existe entre paises. Concretamente este indice ha sido
empleado por Van der Tas (1988), quien sefiala que ésta es sélo una de las mu-
chas medidas de armonizacién posibles. Tay y Parker (1990, pag. 83), sin embargo,
sefialan que el uso de este indice ofrece una forma realmente Util e interesante de
evaluar el nivel de armonizacidn.

La férmula general para su cilculo es la siguiente (Van der Tas, [988, pag.
168}, que incluye un factor de correccién en el caso de dos o mas paises:

=206 2 gy Ve
i=1

donde:

f™ = frecuencia relativa del método i en el pais m
m = ndmero de paises

n = nimero de métodos contables alternativos

Lo cual supone que el indice | se calcula multiplicando la frecuencia relativa de
utilizacion de un método contable particular entre los paises y luego se afiaden los
resultados para todos los métodos alternativos.
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En las paginas que siguen y conforme vayamos abordando los conceptos que
definen cada prictica recogeremos nuestros cdlculos con la siguiente nomencla-
tura.

I = Valor del indice de Herfindhal

X2 = Valor del estadistico chi-cuadrado

NS = No significativo con un nivel de significacién estadistica del 10%.

S = Significativo con un nivel de significacién estadistica del 10%.
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7. ANALISIS DEL TRATAMIENTO DE LA MONEDA
EXTRANJERA Y MEDIDA DEL GRADO DE
ARMONIZACION Y CONCENTRACION

7.1. Contenido en las Directivas comunitarias

La IV Directiva comunitaria del derecho de sociedades no recoge ni detalla el
tratamiento de las operaciones en moneda extranjera. Unicamente el art. 43.1.1.
indica que la memoria debe contener los criterios de conversidn utilizados para
expresar en moneda local los elementos contenidos en las cuentas anuales que es-
tdn o estaban originariamente expresados en moneda extranjera. Por su parte, la
VIl Directiva comunitaria del derecho de sociedades tampoco contiene ninguna
mencion sobre los criterios que deben seguirse en la conversién de los estados fi-
nancieros de empresas extranjeras. Al igual que la IV Directiva, el art. 34.1 exige
que la memoria se indiquen las bases de conversién utilizada para presentar las
cuentas anuales consolidadas.

7.2. Estudio tedérico comparado

Para realizar el estudio comparado entre los paises comunitarios realizaremos
el andlisis distinguiendo si se trata de una empresa sometida al riesgo de transac-
cidn, por realizar determinadas operaciones en una moneda distinta a la nacional,
o bien si la empresa estd sometida al riesgo de conversién, por tratarse de una
empresa que opera en varios paises y debe convertir las cuentas anuales a una
unidad monetaria comun.

7.2.1. TRANSACCIONES EN MONEDA EXTRANJERA

Los aspectos que hemos recogido en nuestro estudio comparado abarcan los
siguientes puntos: registro contable en la fecha de la transaccién, valoracién a la
fecha de presentacion de las cuentas anuales, tratamiento de las diferencias de
cambio, positivas y negativas, ya sean reales o potenciales, informacion que deben
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publicar las empresas en relacién con las transacciones en moneda extranjera y al-
guna observacion que interesa destacar, tal y como puede observarse en el Cua-
dro 21 (Un interesante trabajo sobre la contabilidad comparada puede consultarse
en Most, 1962).

El desarrollo de la moneda extranjera en Alemania se encuentra desarrollado
en el Cédigo de Comercio. En el momento en el que se produce la transaccién el
registro contable se realiza al tipo de cambio de esa fecha pero al final del ejerci-
cio los créditos deben valorarse al tipo de cambio mds bajo entre el tipo histérico
y el tipo de cierre, mientras que los débitos se valorardn al més alto de ambos. Lo
cual supone una evidente utilizacién del principio de prudencia. En cuanto a las di-
ferencias de cambio, se reconocen todas las diferencias negativas y las positivas
potenciales.

En Bélgica las normas estin emitidas en una opinién (Statement of Recom-
mended Practice) emitida por Accounting Standards Commission. La valoracién
cuando se produce el reconocimiento en contabilidad es al tipo de cambio al con-
tado en la fecha de la transaccién, actualizando al cierre del ejercicio las partidas
monetarias. Las diferencias de cambio reales, positivas y negativas, se imputan a
resultados mientras que en las potenciales depende del signo de las mismas. Las
- diferencias negativas potenciales se compensan con ganancias del balance, el resto
debe llevarse a resultados; las diferencias positivas potenciales se recogen, aten-
diendo al principio de prudencia, en el balance como ingreso a distribuir.

En Dinamarca no existen normas legales con respecto a este tema. El trata-
miento que se sigue es el que hemos recogido sintéticamente en el cuadro ante-
rior.

En Espafia se reconocen contablemente las transacciones en divisas al tipc de
cambio en la fecha de la transaccién, atendiendo a la naturaleza monetaria o no
monetaria de la partida para realizar al correspondiente ajuste de final de ejercicio
sélo se ajustardn las partidas monetarias, que se valoran al tipo de cambio de cie-
rre, aunque en el caso de estar cubiertas se considerara sélo la parte no cubierta.
Las diferencias de cambio reales y las potenciales positivas se llevan a resultados y
las positivas potenciales se consideran ingresos a distribuir. Excepcién se realiza
con respecto a la “tesorerfa”, donde todas las diferencias de cambio, reales o po-
tenciales, se reconocen en resultados. Puede producirse la capitalizacién de las di-
ferencias de cambio que provengan de financiar el inmovilizado cuando se cum-
plen las siguientes circunstancias:

— Las diferencias de cambio se producen en deudas en moneda extranjera a
plazo superior a un afio.
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— La deuda generadora de las diferencias se haya utilizado inequivocamente
para adquirir un activo inmovilizado concreto.

— El periodo de instalacion sea superior a 12 meses.

— La variacién en el tipo de cambio se produzca antes de que el inmovilizado
entre en funcionamiento.

— El importe resultante de la incorporacién al coste de las diferencias de
cambio no supere el valor de mercado o de reposicion del activo inmovili-
zado.

En Francia las transacciones en moneda extranjeras se recogen al tipo de
cambio en la fecha de la transaccion, ajustando las partidas monetarias al cierre
del ejercicio. Las diferencias de cambio son reconocidas si son reales o potencia-
les negativas. Pueden compensarse ganancias no realizadas con pérdidas no reali-
zadas con monedas y fechas comparables. También se pueden activar las diferen-
cias de cambio en la adquisicién de inmovilizado.

Holanda recoge el tratamiento de la moneda extranjera en la guideline 1.03.9
(NIVRA). En Irlanda y en el Reino Unido, el SSAP 20 es la norma que aborda las
operaciones en divisas. Italia lo desarrolla en el Decreto de la Presidencia
22.12.86.

En Luxemburgo no existen reglas especificas ni en la IV Directiva del Derecho
de Sociedades comunitario ni en la ley luxemburguesa. No obstante, haciendo ex-
trapolacion de la posicién general mantenida en ese palis, debe seguirse el princi-
pio de prudencia, y por tanto todo, lo que ello implica. No existe obligacién de
utilizar la moneda nacional por lo que, en principio puede utilizarse cualquier mo-
neda convertible.

7.2.2. CONVERSION DE ESTADOS FINANCIEROS EXPRESADOS EN
MONEDA EXTRANJERA

Cuando un grupo muitinacional desea consolidar las cuentas anuales de las em-
presas que forman el grupo, debe presentar todos los estados en la misma moneda.
Ello supone 1a realizacion de la conversion aplicando alguno de los métodos admiti-
dos en la practica y la consideracién de las diferencias de conversién que surjan.

En nuestro estudio comparado hemos recogido informacién del método de
conversion, del tratamiento de las diferencias de cambio, de la informacién a pu-
blicar y de algunas observaciones que consideramos interesantes.
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Cuadro 22

ESTUDIO COMPARADO DE LA CONVERSION DE ESTADOS Fl-
NANCIEROS EN EUROPA

ALEMANIA

No se detalla (se exi-
ge consistencia).

Deben llevarse a re-
sultados o a recursos
propios y el trata-
miento debe ser con-
sistente afio tras afio.

— Método utiliza-
do.

— Tratamiento de
las diferencias
de conversién.

Normalmente se
utiliza el método
temporal o el de ti-
po de cambio de
cierre.

BELGICA

-~ Monetario/no
monetario o tipo
de cambio actual,

— Los ingresos y
gastos al tipo de
cambio cuando se
registran o al tipo
medio.

— Si se emplea el
método moneta-
rio/no monetario,
las diferencias a
resultados.

— Si se utiliza el
método de tipo
de cierre, las di-
ferencias pueden
llevarse al pasivo
con la denomina-
cién, “Diferencias
de conversién”,

- Pueden aplicarse
reglas diferentes
en circunstancias
especiales.

Método utilizado y
tratamiento de las
diferencias de con-
version.

Las reglas se reco-
gen en el Real De-
creto de 6-03-90,
Parte 1!, Seccion 3.
(es obligatorio) {si-
milar al IAS 21},

DINAMARCA

— Tipo de cambio
actual. Puede uti-
lizarse el tipo his-
térico, aunque
no es habitual en
la préctica,

Se llevan a recursos
propios.

Método y trata-
miento de las dife-
rencias.

ESPANA

— Método tipo de
cambio de cierre -
si las empresas ex-
tranjeras operan
independientemen-
te de la matriz.
Método moneta-
rio/no monetario
-si las empresas
extranjeras ope-
ran como una ex-
tensién de la do-
minante.

— En el método ti-
po de cambio de
cierre -al neto
consolidado.

— Método moneta-
rio/no monetario
-a resultados.

— Criterios de
conversién.

— Transacciones
en moneda ex-
tranjera.

~ Créditos y deu-
da en moneda
extranjera se-
gun tipos de
moneda y dis-
tinguiendo en-
tre corto y lar-
go plazo.

Se siguen las reglas
del 1AS 21.
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Cuadro 22 (Continuacién)

ESTUDIO COMPARADO DE LA CONVERSION DE ESTADOS FI-
NANCIEROS EN EUROPA

FRANCIA — Tipos de cierre. | — En el método del | Método de conver- —
si son: Filiales in- tipo de cierre a | sion.
dependientes. neto.
— Monetario/no | — En el método
monetario. Filia- monetario/no
les como exten- monetario, a re-
sion de fa ma- sultados.
triz.
— Tipos medios pa-
ra la Cuenta de
Resultados. En
método temporal
o tipo cierre.
GRECIA Monetario/no mone- | A resultados. Bases de conver- e
tario. sion.
HOLANDA — Tipo de cierre si| — En el método del | — Método  de —
las filiales son in- tipo de cierre, a conversion.
dependientes. neto.
— Método temporal | — En el método
si las filiales son temporal, a resul-
una extensién de tados.
la matriz.
— La Cuenta de Re-
sultados al tipo
de cierre o tipos
medios.
IRLANDA — Método de tipo | Se llevan a Reservas. | — Método utiliza- | En ciertas circuns-
de cierre. de. tancias cuando una
— La Cuenta de Re- — Movimiento ne- | filial opera como
sultados al tipo to de las reser- | extension de la ma-
de cierre o a ti- vas que surgen | triz y los flujos de
pos medios. de las diferen- | caja tienen un im-
cias de conver- | pacto directo en los
sién. de la matriz, puede
utilizarse el método
temporal.
ITALIA Método de tipo de | A resultados. — Método utiliza- | En circunstancias
cierre. do. adecuadas puede
utilizarse el método
temporal.
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Cuadro 22 (Continuacion)

ESTUDIO COMPARADO DE LA CONVERSION DE ESTADOS FI-
NANCIEROS EN EUROPA

— La Cuenta de Re-
sultados al tipo
de cierre o al ti-
po medio.

— Explicar el mo-
vimiento neto
de Reservas
que surgen de

LUXEMBURGO No hay reglas especfficas
REINO UNIDO | — Método del tipo | A Reservas. — Método  de | Cuando la filial es
de cierre. conversion. una extension de la

matriz o los flujos
de caja tienen un
impacto directo en
los de la matriz,

las diferencias | puede utilizarse el
de conversién. | método temporal.

7.3. indices de medida

Los conceptos utilizados para la moneda extranjera para determinar el grado
de armonizacion y el de concentracién, son:

Base de conversion del balance en las cuentas consolidadas.

Base de conversidn de la cuenta de resultados en las cuentas consolidadas.
Diferencias de conversién resultantes de la conversién del balance.
Diferencias de conversién resultantes de la conversién de la cuenta de re-
sultados.

Base de conversion de transacciones en moneda extranjera.
Reconocimiento de las diferencias de cambio.

anop

™o

7.3.1. MEDIDA DE ARMONIZACION

En el deseo de medir el grado de armonizacién alcanzado procedemos a apli-
car la metodologia previamente expuesta a los datos con los que vamos a trabajar.
No haremos distincion con respecto a si la empresa se encuentra sometida a ries-
go de conversion o al riesgo de transaccion, sino que abordaremos una serie de
conceptos que contemplen dichas situaciones.

El nimero de empresas que utilizan cada una de las alternativas contempladas
en los conceptos que definen la moneda extranjera son:
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| Grupo 4 “ Grupo 2
Holanda RMU. Irfanda Bel-Fr-Gr-L AlemDin. | Macre  Micro
Base de conversion del balance consolidado.
Tipo de cierre 26 51 14 38 52 77
Otro método 3 7 4 19 23 10
| =0,7427 | = 0,6488
X2 = 10,20 NS X2 =789 NS
. Base de conversién de la Cuenta de Resultados en las Cuentas Consolidadas.
Tipo de cierre 10 17 2 26 35 27
Tipo medio 9 31 5 24 29 40
Otra base 9 10 4 7 Il 19
[ = 0,4001 | = 0,3587
X2 = |1,79 NS X*=4185%
. Diferencia d econversién resultante de la conversién del balance.
No se separa 8 44 7 I 8 52
No se publica i 12 4 43 47 53
Otros g 2 7 14 20 A
| = 0,2464 | =0,3594
X2 =79,15 NS X* = 43,16 NS
. Diferencia de conversién resultante de la conversién de la Cuenta de Resultados,
No se separa I 45 7 5 12 5é
No se publica 14 13 2 47 49 27
Otros 3 0 9 5 14 3
1=03145 I=03158
X =89,75 NS X*= 41,39 N§
. Base de conversién de transacciones en moneda extranjera.
Tipo de cierre 30 66 76 26 102 96
Otro | é 7 44 51 7
heofforward/no inform. 5 8 19 7 26 I3
| =0,5575 } =0,5051
Xt =96,46 X? = 25,60 NS
Reconocimiento diferencias de cambio.
Todas a Rdos. 16 63 10 17 21 79
Ganancias reales y todas las pérdidas 0 2 6l 43 104 2
a Resultados
Otro 20 10 20 14 34 30
| =0,2321 | =0,1835
X = 149,04 NS X*= [17,85 NS
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Tras este estudio detallado de todos los conceptos que integran el tratamien-
to de la moneda extranjera, llegamos que, en términos generales, el grado de ar-
monizacién alcanzado en la moneda extranjera ha sido:

Grado de armonizacién 41,55% 39,52%

7.3.2. MEDIDA DE CONCENTRACION

En el deseo de medir el grado de concentracién existente en el tratamiento
de la moneda extranjera, realizaremos el estudio distinguiendo paises que han
adaptado y paises que no han adaptado la IV Directiva comunitaria. Por su parte,
no haremos distincién de si la empresa se encuentra sometida al riesgo de tran-
saccion o al riesgo de conversion, sino que definiremos un conjunto de conceptos
que contemplen ambas situaciones.

7.3.2.1. Paises que han adaptado la IV Directiva

Las alternativas mostradas en cada uno de los conceptos expuestos y la fre-
cuencia absoluta y relativa de cada una de ellas es:

| Namero de empresas

a. Base de conversién del balance en las cuentas consolidadas.

a,. Tipo de cierre 129 80,12 %
ay Tipo histérico 7 4,35 %
a;. Método temporal 10 621 %
a,. Otros 8 497 %
ag, No informacion 7 435 %

161 100 %

b. Base de conversién de la cuenta de resultados en las cuentas consolidadas

b,. Tipo de cierre 62 3851 %
b,. Tipo histérico g 559 %
b;. Método temporal | 0,62 %
b,. Tipo medio 69 42,86 %
b;. Otros 8 497 %
b,. No informacién 12 745 %

3 100 %
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c. Diferencias de conversién resultante de la conversién del balance.

¢;. Informacion en el balance é 372 %
¢,- Informacion en la Cuenta Rdos. | 0,62 %
¢3. Informacién en la memoria 24 1491 %
¢4 No se separa, aparece agregado 60 37,27 %
¢5- No se publica 70 43,48 %
161 100 %
d. Diferencias de conversién resultante de la conversién de la cuenta de resultados.
d,. Informacién en el balance 16 9,94 %
d,. Informacion a la Cuenta Resultados I 0,62 %
d;. Otro 0 0,00 %
d4 No se separa, se presenta agregado 68 42,24 %
d;. No se publica 76 47,20 %
161 100 %
e. Base de conversién de transacciones en moneda extranjera.
e,. Tipo histérico 9 3,05 %
e,. Tipo cierre j98 67,12 %
ey. Forward 3 1,02 %
e, Otro 58 19,66 %
€. No informacién 27 9,15 %
295 100 %
f. Reconocimiento de las diferencias de cambio.
f,. Todas a resultados 106 38,13 %
f,. Las reales a resuitados 3 1,08 %
f;. Las ganancias reales y todas las pérdidas 106 38,13 %
a resultados
f,. Otro 6 2,16 %
f5. No informacién 57 205 %
278 100 %

La construccién de los indicadores de dominancia en torno a | 6 2 alternati-
vas, sin realizar ponderaciones y ajustando a través de la correspondiente ponde-
racion estadistica, es la siguiente:
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Asi pues el grado de armonizacién y la desviacién tipica serdn los siguientes
para cada uno de los supuestos analizados.

Ponderacién Ponderacion

Sin ponderar Sin ponderar

estadistica estadistica

Grado de . . .
concentracion 53,15 % 36,04 % 83,49 % 73,90 %
Desviaciéon o

tipica 15,18 % 20,30 % 444 % 762 %

7.3.2.2. Paises que no han adaptado la IV Directiva

En este caso, y debido a la disponibilidad de informaciéon, los conceptos utili-
zados para la moneda extranjera han sido;

a. Base de conversién del balance.

b. Reconocimiente de las diferencias de conversién
¢. Publicacién de las diferencias de conversién

d. Publicidad de las diferencias de cambio

Las alternativas ofrecidas y las frecuencias absolutas y relativas de cada una de
ellas son:
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a. Base de conversién del balance.

a;. Tipo de cierre 15 33,33%
a,. Tipo histérico 7 15,56 %
ay. Forward | 2221 %
a, Otros 3 6,67 %
a5. No informacion 19 4222 %
45 100 %
b. Reconocimiento de las diferencias de cambio.
b,. Todas a resultados 4 9,09 %
b,. Las ganancias reales y todas las pérdidas 10 2273 %
a resuitados
b;. Pérdidas y ganancias reales a resultados 3 6,82 %
b, Otro | 2,27 %
b;. No informacion 26 59,09 %
44 100 %
¢. Publicacién de las diferencias de conversion.
¢,- En resultados 8 18,18 %
¢,. Como provision 3 682 %
¢3 Ingresos actuales y diferidos | 227 %
¢, Memoria 10 22,73 %
;. Sin efecto en resultados 5 11,36 %
¢,. No informacion 17 38,64 %
44 100 %
d. Publicidad de las diferencias de cambio.
d,. Separadamente en Py G 10 22,73 %
d;. Enla memoria 9 20,45 %
d;. No publicidad 25 56,82 %
44 100 %

Los indicadores de dominancia en torno a | y 2 alternativas son los que se
expresan a continuacién. Los valores aparecen sin ponderar y tras la ponderacién
estadistica correspondiente.
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El grado de concentracién alcanzado en cada uno de los casos estudiados ha
sido el siguiente:

Sin ponderar Ponderacién Sin ponderar Ponderacion
P estadistica P estadistica
Grado de o o o o
concentracién 49,19 % 32,80 % 74,57 % 61,73 %
Desviacion o o o o
tipica 8,89 % 8,87 % 7,95 % 9,38 %

7.4. Anilisis de la informacién obtenida

La determinacién del precio de una moneda en términos de otra puede reali-
zarse a través de un sistema de tipo de cambios fijo o flexible. La ventaja principal
de una estabilidad en el tipo de cambio es la reduccion de la incertidumbre en la
planificacion econdmica y financiera. Esto permite lograr una mayor eficiencia en
la inversién y un mejor aprovechamiento de las ventajas que ofrece el comercio
internacional.

El funcionamiento del mercado de divisas y el conocimiento de las fuerzas
economicas que inciden en su desarrollo es un hecho econémico actual de enor-
me importancia. De hecho, las empresas que operan en mercados internacionales
tienen que hacer frente al denominado “riesgo de cambio”. El riesgo de cambio
surge por la realizacion de transacciones econémicas en monedas distintas a la na-
cional y depende de las fluctuaciones de los tipos de cambio y del nivel de exposi-
cion de la empresa. La exposicion al riesgo de cambio, en un momento dado, vie-
ne dada por la diferencia entre los activos y los pasivos en moneda extranjera no
cubiertos mediante contratos, ni neutralizados entre si. El riesgo de cambio, tal y
como sefiala el profesor Duran, es un “concepto ex-ante y por lo tanto, la preo-
cupacién ha de centrarse en la eliminaciéon de los posibles efectos negativos que
pueda tener un tipo de cambio desfavorable en los resultados y situacién econd-
mico-financiera de la empresa” (Duran Herrera, 1991 pag. 17).

Las soluciones contables ofrecidas al tratamiento de las operaciones en mo-
neda extranjera no han permanecido invariables, sino que han ido cambiando con-
forme lo hacia el funcionamiento del mercado de divisas. La existencia de diferen-
tes practicas contables en los paises, plantea problemas de comparacién
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internacional de la informacién financiera. Un estudio detallado, desde un punto
de vista histérico, nos permite observar que ha existido un mayor acercamiento
en las posiciones tomadas por los organismos emisores de normas, debido, entre
otras causas, a la mayor integridad econdmica internacional. No obstante, las dife-
rencias existen y en algunos casos, vienen motivadas por la existencia de algunos
paises que aplican basicamente el principio del coste histérico, mientras otros pai-
ses se basan en el coste de reposicién o coste actual. En esta linea y ante la situa-
cién contable internacional queda plenamente justificado que las empresas multi-
nacionales desarrollan su propia normativa contable que traduzca la informacién
de las filiales, a informacién armonizada de la multinacional, para asi conseguir un
grado de homogeneidad que permita la toma de decisiones (Durdn Herrera, 1.990
pag. 300-1).

Concretando los aspectos que destacan del estudio comparado realizado an-
teriormente destacar que hemos observado, a nivel tedrico, un tratamiento con-
table bastante similar en los paises analizados, excepcidn realizada de Luxemburgo
donde no existen normas especificas para el tratamiento de as divisas.

Con respecto a las empresas que realizan transacciones en moneda extranje-
ra, el criterio de registro es unanime al sefialar que debe aplicarse el tipo de cam-
bio en la fecha de la transaccién. Por norma general, al cierre del ejercicio deben
ajustarse las valoraciones, a dicha fecha, de las operaciones monetarias pendientes
de vencimiento, salvo en Alemania donde prevalece el principio de prudencia, de
un modo especial, pues debe elegirse entre el tipo de cambic histérico o actual,
segun se trate de una partida deudora o acreedora.

El tratamiento de las diferencias de cambio reales es undnime, pues todos los
paises reconocen los beneficios y las pérdidas de cambio producidas. Por su parte,
las pérdidas de cambio potenciales también se reconocen, en general. No obstan-
te, no existe un Unico tratamiento cuando se trata de diferencias de cambio positi-
vas potenciales. Las soluciones ofrecidas son o diferir su reconocimiento reco-
giendolas en el pasivo como una cuenta a distribuir o bien no reconocerlas.

El problema principal, como puede observarse, es el reconocimiento de las
diferencias de cambio positivas. Las reales se imputan a resultados pero al no re-
coger las potenciales en los resultados, se puede atentar contra la imagen fiel de la
empresa, al no medir adecuadamente la actuacidén empresarial puesto que no re-
conoce todas las diferencias de cambio, con independencia de su signo.

A este respecto, nos gustaria resaltar una aportacién sumamente importante
que realizé la F.EE. en un estudio sobre la moneda extranjera. El grupo de estu-
dios de la C.E. sefiala que al final del ejercicio las partidas monetarias deben ajus-
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tarse al tipo de cierre, ofreciendo tres alternativas en cuanto al tratamiento de las
diferencias de cambio (F.E.E., 1.990 pag. 12-12):

— Diferencias negativas a resultados, mientras que las positivas se incorpora-
rdn al pasivo en una cuenta especial o bien se llevaran a pérdidas y ganan-
cias dotando una provision.

— Todas las diferencias a resultados. Deben dotarse una provisién dada la in-
certidumbre de las diferencias positivas.

— Diferencias negativas a resultados mientras que las diferencias positivas no
se reconocen, pero se indican en la memoria.

Los paises estudiados siguen alguna de las alternativas ofrecidas por la F.E.E,
lo cual pone de manifiesto el avance producido en este tema.

Con respecto a la conversion de estados financieros expresados en moneda
extranjera, las soluciones propuestas giran en torno a los métodos de conversién.
Cada uno de estos métodos parten de una concepcién distinta del riesgo de cam-
bio, asi como de un propésito de la consolidacién también diferente entre si.

La empresa se enfrenta ante el riesgo de conversion, el cual da lugar a las dife-
rencias de conversion, cuya cuantia depende del método de conversién utilizado,
de las variaciones del tipo de cambio entre la moneda de consolidacién y la mone-
da local, asi como de la exposicion de la empresa. Para el tratamiento contable de
tales diferencias, los partidarios de la imagen fiel sefialan que debe imputarse a re-
sultados, mientras que los mds conservadores proponen llevar a resultados sélo
las pérdidas potenciales.

Los paises analizados suelen utilizar el método monetario/no monetario o el
método temporal cuando las operaciones de la filial se consideran una extensién
de las de la matriz. Recordemos que ambos métodos siguen un planteamiento
basico similar y en realidad, son variaciones con respecto al mismo principio. Por
su parte, en aquellos grupos multinacionales en los que las filiales actuan de mo-
do independiente de la matriz, el método propuesto es el del tipo de cambio de
cierre.

A este respecto, destacar que Alemania no se pronuncia con respecto a nin-
gin método, mientras que Grecia, Italia, Irlanda y Reino Unido sélo proponen una
opcidn. Recordemos, que al igual que en las transacciones en moneda extranjera,
Luxemburgo no tiene establecidas reglas especificas para la conversién de estados
financieros.
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El tratamiento de las diferencias de conversion, llevdndolas a resultados o a
neto, sigue también, en lineas generales, los pronunciamientos internacionales.

El estudio realizado de medida de la concentracién, nos ha permitido obtener
los siguientes resultados:

Grado de
concentracion

Desviacion
tipica

Coeficiente
de variacion

Si d Ponderacion si d Ponderacion
in ponderar estadistica in ponderar estadistica
S NO | NO Sl NO Sl NO
Directiva | Directiva |Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva
53,15% | 49,19 % 136,04%32,80% (8349 % 74,57 % 73,90 % 61,73 %
1518% | 889% {2030%| B87%| 444% | 795% 762% 938%
0,28 0,18 0,56 0,27 0,05 0,10 0,10 0,15

Por su parte, el grado de armonizacién ha sido:

indice |

41,55%

39,52%

Sirva el grafico siguiente (Cuadro 23) para mostrar una sintesis del grado de
armonizacién y de concentracién alcanzado en los paises adaptados. Por lo que
se refiere al grado de armonizacién recogemos en el eje de abcisas los seis con-
ceptos que definen a la prictica contable “Moneda extranjera” y en el eje de or-
denadas, los porcentajes. Cada uno de los conceptos recoge los valores obteni-
dos segln la clasificacién grupo 2 6 grupo 4, obteniendo un valor medio en el
primer caso del 39% y en el caso de Grupo 4 del 42% aproximadamente. Por lo
que se refiere al grado de concentracién hemos recogido las cuatro opciones
planteadas, considerando la alternativa dominante o las dos alternativas dominan-
tes, sin ponderar y ponderando.
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Cuadro 23

MONEDA EXTRANJERA. GRADO DE ARMONIZACION Y GRADO
DE CONCENTRACION

MONEDA EXTRANJERA

GRADO DE ARMONIZACION GRADO DE CONCENTRACION
90 90
80 80 -
70 - 70 -
60 60 -
e w,
< <
g £ 50
) g
oL 40 o 40
2 2
30 30
20 20
10 10 A
0 0 -

I S/IPOND [ POND 2S/POND 2POND

! G. CONCENTRA.

— MEDIA G2

— MEDIA G4

Esto supone alcanzar un grado de concentracién (considerando sélo la alter-
nativa dominante y tras la ponderacion) del 36,04% con un grado de armonizacién
(grupo 4) del 41,55%. |gualmente el grado de concentracién (considerando dos al-
ternativas y tras la ponderacién) nos alcanza un valor del 73,9% frente a un
72,21% de grado de armonizacidn (grupo 2).
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8. ANALISIS DEL TRATAMIENTO DE LOS GASTOS
DE INVESTIGACION Y DESARROLLO Y MEDIDA
DEL GRADO DE ARMONIZACION Y
CONCENTRACION

8.1. Contenido en la IV Directiva

Aunque la problemitica de las actividades de investigacién y desarrollo no es-
tan abordadas especificamente en la IV Directiva del derecho de sociedades , exis-
ten una serie de articulos que deben considerarse a la hora de regular esta cues-
tién. Dichas normas se encuentran desarrolladas en:

Seccién 3 “Estructura del balance”

Los arts. 9 y 10 ofrecen la presentacién del balance segtin una estructura ho-
rizontal y vertical. Los gastos de investigacion y desarrollo aparecen dentro del ac-
tivo inmovilizado, y mds concretamente en “Inmovilizaciones inmateriales” aunque
se indica que se presentardn de tal forma siempre que la legislacion nacional auto-
rice su inscripcién en el activo.

Seccién 7 “Reglas de valoracion”

El art. 37 sefiala que “el articulo 34 es aplicable a la partida “Gastos de investi-
gacion y desarrollo”. Sin embargo, los estados miembros podrdn autorizar, para
casos excepcionales, la no aplicacion del citado articulo... Estas excepciones se se-
fialaran en la memoria debidamente motivadas”. La lectura del art. 34 supone que
si la legislacion nacional autoriza la inscripcién en el active de los gastos de 1+D,
éstos se saneardn en un plazo méximo de 5 afios.

Seccién 8 “Contenido del Anexo”

Deberi indicarse el plazo del saneamiento, cuando éste no siga las directrices
generales sefaladas en el art. 34. Asimismo, deben indicarse los criterios de valo-
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racion aplicados a las distintas partidas de las cuentas anuales, asi como los emple-
ados en el cilculo de las correcciones valorativas, siguiendo lo sefialado en el art.
43.1.1.

Seccion 9 “Contenido del informe de gestién”

El art. 46 contempla la informacién que, como minimo, debers contener el in-
forme de gestién. El punto 2.C sefiala que deberdn incluirse incicaciones sobre las
actividades de I+D.

8.2. Estudio teérico comparado

Con el objetivo de que queden perfectamente resaltadas las diferencias y
similitudes existentes entre los diversos paises, presentamos su exposicién a
través del cuadro 24. En el mismo, se ha intentado recoger todos aquellos as-
pectos que sintetizan la posicidon mantenida en cada pais y que permiten cono-
cer cual es el camino por el que se ha optado. De este modo, recogemos en el
Cuadro 24 los siguientes conceptos: reconocimiento de las actividades de in-
vestigacién y desarrollo, amortizacién, informacién que debe publicarse con
respecto a los gastos de |+D, y algunas observaciones que consideramos inte-
resantes.

Para poder comprender mejor la sintesis expuesta en el citado cuadro, vamos
a afiadir un poco de informacién adicional que ayude a comprender mejor la posi-
cién de cada pais comunitario y permitir, de este modo, poder obtener conclusio-
nes mds precisas (Puede consultarse Peller y Schwitter, 1991 para algunas consi-
deraciones generales).

En Alemania la ley no permite que las empresas capitalicen los gastos de
+D, incluso aunque se puedan definir claramente los beneficios futuros. La
opcidn elegida es considerar los gastos dentro de los resultados, lo cual pone
de manifiesto una contabilidad muy prudente. El informe de gestién de las em-
presas medianas y grandes debe recoger informacién de las actividades de
1+D, aunque, en general, la ley no obliga a publicar este tipo de gastos. Si la
empresa opta por su publicaciéon se recomienda que se siga un criterio de
“materialidad”. De hecho, pocas empresas facilitan esta informacién; un por-
centaje inferior al 10% de las empresas lo hacen (Puede consultarse Seckler,
1992). ‘

En Bélgica se permite la capitalizacién como activo fijo intangible si no ex-
cede de una prudente estimacién de su valor Gtil o de su futura contribucién al
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Cuadro 24

ESTUDIO COMPARADO DEL TRATAMIENTO DE LOS GASTOS

DE 1+D EN EUROPA

ALEMANIA Como gasto. No procede. — La ley no obliga a publicar los
gastos de {+D, aunque a las em-
presas medianas y grandes se les
exige que informen en el infor-
me de gestion.

BELGICA - Puede capitali- | Maximo 5 afios. — Bases de valoracién.

: zarse como acti- — Politicas de amortizacion.
vo fijo intangible. — |ustificacion si se amoritza en
mds de 5 afios.

DINAMARCA | Pueden capitalizar- | Maximo de 5 afios. | — Bases de amortizacion.
se. -— Cantidad gastada (informe de

gestion).

- Cantidad del ejercicio y acumu-
lada tanto en amortizacion co-
mo pendiente.

ESPANA Pueden activarse si | Méximo de 5 afios. | — Criterios contables, criterios pa-
se cumplen ciertas ra capitalizacién, amortizacion y
condiciones. saneamiento.

- Anilisis del movimiento durante
el gjercicio (PGC).

— Informacion de las actividades
de la empresa en materia de
I+D (inf. gestién, TRLSA).

FRANCIA Pueden capitalizar- | Méximo 5 afios. — Componentes de los gastos de
se como activo in- I+D capitalizados.
tangible si se cum- — Cualquier alteracién del periodo
plen ciertas de amortizacion.

) condiciones. * Método de amortizacion.

GRECIA Pueden activarse. Méximo 5 afios. — Método de valoracion.

— Método de amortizacién.

HOLANDA | — Pueden activarse. | Amortizacién con- | — Informacién de los gastos totales

sistente. de I+D llevados a Resultados.

IRLANDA Pueden activarse | Modo sistematico - Politicas contables adoptadas.
los costes de desa- | segin la vida de | — Cantidad de [+D llevada a resul-
rrollo en circuns- | produccién del tados, tanto gastos como amor-
tancias especiales. = producto. tizaciones.

— Movimientos de los gastos de
desarrollo activados.

— Razones de la capitalizacién.
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Cuadro 24 (Continuacion)

ESTUDIO COMPARADO DEL TRATAMIENTO DE LOS GASTOS
DE I+D EN EUROPA

los costes de desa-
rrollo en circuns-
tancias especiales

tico segln la vida
de fabricacion del
producto.

ITALIA — Pueden activar- | — Maximo 5 afios. | — Politicas nacionales.
se o conside- — Valoracién y amortizacién.
rarse como — Cambios en los gastos de |+D.
gasto.

LUXEMBURGO| — Pueden capitali- | — Maximo en 5 | Razones, si procede, por las que se
zarse. afios. amortizan en mas de cinco afios.

REINO UNIDO | Pueden activarse | De modo sistema- | — Politicas contables seguidas para

1+D.
Cantidad de 1+D llevada a Re-
sultados.

(def. en SSAP 13). Movimientos del ejercicio.

Razones por las que se capitali-
zan los gastos de desarrollo y
momento en que se inicia la

amortizacion,

beneficio de la empresa. Aunque no se ofrece una definicion precisa, puede en-
tenderse que en la misma se incluyen costes de investigacion, produccion y de-
sarrollo de prototipos, productos y descubrimientos relevantes para el desa-
rrollo de las actividades futuras de la empresa. La valoracion que se realiza por
el valor de adquisicién o precio de coste, permite la inclusion de los intereses
intercalarios. En el caso de que la empresa reciba subvenciones, éstas se consi-
deran como un ingreso de las operaciones o bien se deducen de los costes ca-
pitalizados.

Dinamarca permite la capitalizacion de los gastos de 1+D, aunque la mayoria
de empresas no los activan. La ley no define, ni precisa lo que se entiende por gas-
tos de esta naturaleza, sobreentendiéndose que se trata de los costes en los que
se incurre para fabricar un nuevo producto o mejorar significativamente alguno
que ya se fabrica en la actualidad. El periodo establecido para la amortizacién de
estos gastos, en aquellos casos en los que se haya procedido a su activacién es de
5 afios como méximo, aunque se permite un periodo superior siempre que se
presenten y justifiquen las razones de ello. Se establece que las posibles subven-
ciones recibidas deben tratarse de la misma forma que los gastos a los que se re-
fieren.
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En Espafia, el planteamiento general es considerar las actividades de |+D co-
mo gastos de periodo, aunque se permite la activacion siempre que se cumplan
ciertas condiciones.

— Estar especificamente individualizados por proyecto y su coste claramente
establecido para que pueda ser distribuido en el tiempo.

— Tener motivos fundados de éxito.
— Financiacion asegurada para completar la realizacién del mismo.

Si se opta por la capitalizacién, el ICAC limita el importe a los costes
producidos desde el ejercicio en que se cumplen las condiciones para su capi-
talizacion hasta la finalizacién del proyecto. La investigacion se define como la
indagacién original y planificada que persigue nuevos conocimientos y supe-
rior comprension en el terreno cientifico o técnico. Desarrollo, por su parte,
es la aplicacion concreta de los logros obtenidos en la investigacién hasta que
se inicie la produccién comercial. La valoracién debe realizarse al precio de
adquisicion o coste de produccién, incluyendo en la misma los costes de ma-
teriales y servicios consumidos, personal, amortizacién del equipo y los cos-
tes indirectos. Una resolucion del ICAC afiade costes de subactividad, finan-
cieros y de estructura general. La amortizacién, segln el PGC, estd fijada en
un plazo maximo de 5 afios desde que se finaliza el proyecto. Segun el ICAC,
se establecen el periodo de 5 afios desde su activacién para lo relativo a los
gastos de investigacion y desde que finaliza el proyecto para los gastos de de-
sarroilo.

Francia define los gastos de [+D como gastos incurridos en dreas de investiga-
cion bdsica y aplicada y desarrollo experimental. Aunque normalmente se conside-
ran gasto del ejercicio, pueden capitalizarse como activo intangible siempre que se
cumplan las siguientes condiciones:

— El proyecto debe estar claramente definido y los costes que se le atribu-
yen estar perfectamente identificados.

— La viabilidad técnica o comercial del producto o proceso, estd establecida.

La valoracién no permite la inclusién de los gastos que suponen adquisiciones
a terceros. El periodo de amortizacién esté fijado en un plazo méximo de 5 afios
aunque no existen reglas claras que indiquen el momento en que se empieza a
amortizar (Puede consultarse Scheid y Walton, 1992).
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En Holanda los gastos de |+D se refieren a actividades de obtencién de nue-
vos conocimientos cientificos para nuevos productos o procesos, o bien mejorar
los existentes, antes de que se inicie la comercializacién. Se permite la activacién
siempre que exista una expectativa favorable de que generardn beneficios futuros
y que se cumplan las condiciones siguientes:

— El producto o proceso esta definido y los costes especificos determinados.
— Estd demostrada la viabilidad técnica del producto o proceso.

— La direccién ha decidido introducir el nuevo producto o proceso y ha em-
pezado el marketing o su utilizacion.

— Est4 definido el futuro mercado del producto o proceso o en el caso de
que su utilizacién vaya a ser interna, estd demostrada su utilidad para la
empresa.

La mayoria de costes de investigacién no reunen las condiciones anteriores
por lo que normalmente no:se activan. La valoracién incluye costes de materia-
les consumidos, costes de personal, amortizacion del equipo, costes de patentes
y licencias y una parte de los costes indirectos. La amortizacion se realiza en
funcién de las ventas o de la utilizacién del producto o proceso, siguiendo un
criterio consistente. Al final de cada ejercicio econdmico debe realizarse una re-
vision de la cantidad no amortizada por si procediera realizar alguna amortiza-
cién adicional.

En Irlanda y en el Reino Unido se distingue entre investigacion pura o basica,
investigacion aplicada y desarrollo. La investigacién pura o bdsica es el trabajo ex-
perimental o tedrico para adquirir conocimiento técnico o cientifico sin una apli-
cacién directa. La investigacién aplicada es la investigacién original o critica para
adquirir conocimiento técnico o cientifico para un objetivo. Desarrollo es el uso
del conocimiento cientifico o técnico para producir nuevos materiales o mejorar
los ya producidos. Se permite la capitalizaciéon pero sélo de los costes de desarro-
llo siempre que se cumplan una serie de circunstancias especiales (SSAP 13) (Pue-
de consultarse Gray, 1986):

~— El proyecto debe estar perfectamente definido.
— Los gastos deben ser perfectamente identificables.

— La viabilidad del proyecto, tanto técnica como comercial, debe estar de-
mostrada.
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— Existen recursos suficientes, o se espera disponer de ellos, para completar
el proyecto.

Estd establecido que la amortizacién comience desde el momento en que
se empieza la comercializacién del producto y se amortizard de modo sistema-
tico sobre la vida de produccién del producto (Puede consultarse Hatfield,
1966).

En Italia no se definen las actividades de |+D, entendiéndose que son estudios

y experimentacién llevados a cabo para adquirir nuevos conocimientos, desarro-
llar nuevos productos o mejorar significativamente los ya existentes.

8.3. Indices de medida

La medida del grado de armonizacién y de concentracién contable la realiza-
remos utilizando los siguientes conceptos deducidos del trabajo empirico de la
FEE:

a. Informacién de la capitalizacién de los gastos de | + D.

b. Informacién de la creacién de una reserva o una provisién y su publicacién
en la memoria.

¢. Publicacion de la parte de I1+D llevada a resultados.
d. Base de Valoracién.
e. Costes reconocidos como 14+D.

f. Criterios de valoracién seguidos para llevar los gastos de I+D a resultados.

8.3.1. MEDIDA DE ARMONIZACION
Para presentar la medida de armonizacién existente en 1+D, presentamos, a

continuacién, el nimero de empresas que optan por cada alternativa contable en
cada concepto es el siguiente:
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olanda R.U.Irlanda Bel-Fr.-Gr.L.

a. Informacién de la capitalizacion de los gastos de I+D.

Como inmaterial (en balance + memoria) 4 2 15 4 19 6

Otro | — 2 | 3 |
1 =0,8701 I =0,760
X*=070S xX*=08S

b. Informacién de la creacién de reservas o provisidn y su publicacion en la memoria.

No se crea provision 3 2 17 4 21 5
Otro 2 0 0 | | 2
1=0,7830 I = 0,695
X =743 NS X=128

¢. Publicacién de la parte de I+D llevada a resuitados.

No publicado 6 15 12 30 42 21
Otro 8 18 18 33 41 26
I = 0,5000 I = 0,499
? =256 NS X2=021S

d. Bases de Valoracién.

Coste 4 2 14 3 17 6
Otro | — 3 2 5 |
1=0,7340 I = 0,695
X*= 1,75 NS *=08

e. Costes reconocidos como 1+D,

No informacién { e 15 3 18 I
Otro 4 2 4 3 7 6
I = 0,4380 | = 0,343
X = 9,37 NS X? = 5,34 NS

f. Criterios de Valoracién seguidos para llevar los gastos de 1+D a resultados.

Todos a Resultados 5 28 13 29 42 33
Otro 9 5 17 24 41 14
| = 0,4590 | = 0,502
X*= 15,46 NS X* = 3,95 NS




Asi pues, tras el estudio de estas 6 magnitudes, que integran los gastos de In-
vestigacién y Desarrollo, llegamos a que el grado de armonizacién alcanzado en el
tratamiento contable de los gastos de {+D es:

Grado de armonizacién 0,6308 0,5823

8.3.2. MEDIDA DE CONCENTRACION

Para medir el grado de concentracién alcanzado en las actividades de I+D, estudia-
remos primero la situacién en aquellos paises que ya han implantado la IV Directiva y
en segundo lugar, los paises comunitarios pendientes de adaptarse a la citada Directiva.

8.3.2.1. Paises que han adaptado la IV Directiva

Las alternativas ofrecidas en cada uno de estos conceptos, asi como el ndme-
ro de empresas que optan por cada una de ellas y el valor relativo de cada una de
ellas que siguen cada alternativa es:

a. Informacién de la capitalizacién de los gastos de 1+D.

a;. Como activo fijo inmaterial 15 50,72%
a,. En el balance, no como inmaterial 0 0,00 %
a5. En la memoria, como inmaterial 10 34,48 %
a,. Enla memoria, no como inmaterial i 345 %
ag. No se publica fa parte capitalizada 3 10,34 %

29 100 %

b. Informacion de la creacién de una reserva o una provision y su publicacién en la memoria.

b,. Se crea una provisién o reserva y se 3 10,34 %
se informa en la memoria

b,. Mo se crea ninguna provisién o 13 44,83 %
reserva y no se justifica

b,. No se crea una provision o reserva 13 44,83 %

y no se justifica (la reserva existente
excede el valor de la baja de |+D)
b,. No se crea una reserva y se dan 0 0,00 %

razones en la memoria

29 100 %
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¢. Diferencias de conversion resultante de la conversion del balance.

¢,- PublicacisSnen Py G 10 7,69 %
¢,. Publicacion en la memoria 45 34,62 %
¢y Otro 12 923 %
¢; No publicacién 63 48,46 %
130 {00 %
d. Bases de valoracién.
d;. Al coste | 3,45 %
d,. Coste menos amortizacién 21 7241 %
d,. Owro | 345 %
d,. No informacion 6 20,69 %
29 100 %
e. Costes reconocidos como [+D.
e;. Costes de investigacion aplicados 2 6,25 %
&, Costes de desarrollo referidos a 3 18,75 %
productos/proyectos
e;. Costes de desarrollo donde los 3 9,38 %
ingresos son previsibles
e, Otro 2 6,25 %
;. No informacién de los costes 9 59,38 %
reconocidos
32 100 %
f. Criterios de valoracion seguidos para llevar los gastos de 1+D a resultados.
f,. Amortizacion en + de 5 afios 2 1,54 %
f,. Amortizacion en 5 afos 5 385%
f; Amortizacién en — de 5 afios 10 7,69 %
{4 Otros -0 0,00 %
f;. Base no especificada 6 4,62 %
fe. Todos los gastos al resultado 75 5769 %
f;. No informacion 32 24,62 %
130 100 %

Los indicadores de dominancia considerando que la armonizacién gira en tor-
no a | alternativa o a dos alternativas, asi como los resutados ponderados y sin

ponderar, seran los siguientes:
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Inf. capit. de los gastos
de +D.

Inf. creacién rva./prov y

su publicacion,

1+D llevados a resuita-
dos.

Bases Valoracién.

Costes Reconocidos
como [+D.

Criterio Valoracién
para llevar I+D a

resultados.

Segunda Porcentaje Porcentaje Ponderado
Alternativa Dominante sin ponderar .
(P, +P) (P,+P) (P +P,/P +P,+P))
En la memoria como inmate- 86,20% 76,97%
rial
M
No se crea prov. 89,66% % 80,38%
Y se justifica b,. M
. Y se considera disponible b,. !
Publicacién en la memoria.
83,08% T4,77%
No informacién,
93,10% 89.77%
Costes desarroilo de proy./ ,
prod. 78,13% 69,76%
No m:mo_%:,wnm‘m:. . ‘
. 82,31% 75,27%
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El grado de concentracion obtenido en cada uno de los supuestos analizados,

es el siguiente:

Grado de
concentracion

Desviacién
tipica

Sin ponderar

Ponderacion

estadistica

Sin ponderar

Ponderacion

estadistica

5575 %

897 %

3727 %

11,37 %

85,41 %

4,93 %

77,88 %

6,20 %

8.3.2.2. Paises que no han adaptado la IV Directiva

Los conceptos utilizados en la préctica contable de las actividades de |+D, pa-

ra el caso de paises no adaptados, son los siguientes:

a. Informacién de la capitalizacién de los gastos de 1+D.

b. Informacién de la creacién de una reserva o provision y su publicacién en
la memoria.

¢. Bases de valoracién.

d. Costes reconocidos como {+D.

Las alternativas ofrecidas en cada uno de los conceptos anteriores, el nimero
de empresas que las siguen, tanto en términos absolutos como relativos, son las
que mostramos a continuacion:

a. Informacion de la capitalizacién de los gastos de I+D.

a,. Como activo fijo inmaterial
a,. En el balance, no como inmaterial
ay. En la memoria, como inmaterial

a . En la memoria, no como inmaterial
a;. No se publica

28,57 %
7,14 %
2143 %
0,00 %
42,86 %

oS O =

100 %
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b;. Se crea la provisién o reserva y se
publica en la memoria

b,. No se crea ninguna provision o
reserva y no se justifica

b;. No se crea una provisién o reserva
y no se justifica (la reserva existente
excede el valor de la baja de HD y se
considera disponible)

b, No se crea una reserva y se explica
en la memoria

¢. Bases de valoracion.

¢;. Al coste

€. Coste menos amortizacidon
¢;. Otro

¢, No informacién

d. Costes reconocidos como 1+D.

d,. Costes de investigacién aplicados

d,. Costes de desarrollo referidos a
proyectos/productos

d;. Costes de desarrollo donde los
ingresos son previsibles

d, Otro

d;. No informacion de los costes
reconocidos

b. Informacion de la creacién de una reserva o provisién y su publicacién en la memoria.

0 0,00 %
8 57,14 %
4 28,57 %
2 14,29 %
14 100 %
] 7,14 %
8 57,14 %
0 0,00 %
5 3571 %
14 100 %
4 2353 %
8 47,06 %
0 0,00 %
0 0,00 %
5 29,41 %
17 100 %

Los indicadores de dominancia en torno a | alternativa o a 2 alternativas, pre-

sentando los resultados ponderados y sin ponderar, serdn los siguientes:

134




‘poud
JAoud soplisjed

%P6TS | %6S0L "UQIDBWLIOJUI ON %9687 %90'Ly | Ollollesap saIso)

“uglIeZRIOWY

%S8LS | %BTYY “UQIdBLLIOJUI ON| %91'SE %p1'L§ | sousw 2150

B2}

"siquuodsip so -psnl as ou A uoss

&Nm,mm nNm.v. _\n A .>0Ln_ €910 B8 02 wmmo.wm wmv | .hm. -_>0.,_a BaJdd a8 OZ

el

%TT'8F | %6TY9 | -9ewu| ol oAndy %TL'ST %98'TH "ed||qnd as oN
opeJapuod sesspuod ups ajuruilo( SpRIapucd Jsesapuod uis aJurLLoQ
aleyuadiog afeuadiog rAREWIIY epuUndag alpyuodriog BAIFEUIDY

afe3usdiog

‘(1+] owod
SOPIIOUOIA $31507)

"UOPDRIQIEA O5EY

uoesgnd 4 "acud

JBAJ UDIDEBUD “Ju|

€]+ so1ses udes yuj

135



El grado de concentracién obtenidos es el siguiente, distinguiendo cada uno
de los supuestos analizados:

Ponderacién
estadistica

Ponderacion
estadistica

Sin ponderar Sin ponderar

Grado de o N . .
concentracion 52,10 % 31,98 % 67,65 % 54,63 %
Desviacion

tipica 6,27 % 4,89 % 3,37 % 4,42 %

8.4. Analisis de la informacion obtenida

La importancia e interés que han tenido en los Ultimos afios los gastos de I+D
se debe, en algunos casos, a que los mismos estidn directamente relacionados con
el crecimiento econémico, las decisiones de la direccion y las necesidades de esti-
mular la innovacién y las perspectivas a largo plazo En otros casos, dicho interés
ha venido mds bien impulsado por las practicas de las empresas multinacionales y
la posicion competitiva internacional de algunos sectores econémicos.

Al fijarnos en el tratamiento contable de las actividades de I+D, observamos
que se produce un cierto conflicto entre los principios de prudencia y de correla-
cién de ingresos y gastos. El conservadurismo sugiere que los costes de I+D se
amorticen pues los beneficios futuros son inciertos y no se pueden asegurar los
términos en que se obtendran, ni la cuantia de los mismos. Por su parte, el princi-
pio de correlacion plantea la capitalizacién de estos costes, asi como su imputa-
cién posterior a resultados como gastos cuando se generen los ingresos corres-
pondientes (Puede consultarse Bierman y Dukes, 1975).

El punto de partida del texto de la IV Directiva resulta excesivamente impre-
ciso pues la aportacién que realiza es muy escasa. No era objetivo del texto co-
munitario abordar las actividades de 1+D pues no se ofrece ninguna definicion de
los mismos. A este respecto, nos gustaria destacar la ofrecida por el LAS.C. ya
que nos parece muy precisa y crea un punto de arranque importante (.AS. 9 . pfo
3).

— Investigacién es todo estudio original y planificado, emprendido con la fi-
nalidad de obtener nuevos conocimientos cientificos o tecnolégicos.

136



— Desarrollo es la puesta a punto de la investigacién o de cualquier otro
tipo de conocimiento cientifico, en un plan o disefio para la produccién
de materiales, productos, métodos, procesos o sistemas nuevos o sus-
tancialmente mejorados, antes del comienzo de su explotacién comer-
cial.

Esta definiciéon estd en la linea de la ofrecida por los paises estudiados que
ofrecen una definicién de los gastos de Investigacién y Desarrollo.

El texto de la Directiva se limita a encuadrarlos en el activo ﬁjo material, si lo
permiten las legislaciones nacionales. No se detallan que actividades deben incluir-
se y cuales no; tampoco se aborda la especial problemética que encierran los cos-
tes financieros. La IV Directiva indica que la amortizacion serd en 5 afios, aunque
se admiten excepciones. Cierta informacién debe contenerse en la memoria y en
el informe de gestién.

En los paises estudiados se pueden activar los gastos de 1+D, aunque en algu-
nos de ellos se sefialan ciertas condiciones. Destaca especialmente Alemania, don-
de el conservadurismo hace que se consideren como gastos y no se permita la ca-
pitalizacién. ltalia, admite tanto la capitalizacién como su incorporacién a
resultados de modo indistinto y por su parte, Irlanda y Reino Unido que sélo per-
miten activar los costes de desarrollo. En el periodo de amortizacién hay, en ge-
neral, acuerdo en que se realice en 5 afios.

A este respecto nos gustaria resaltar la siguiente afirmacién (Willmott et alt,
1.992 pag. 39):

“.. Existe un sentimiento de que no invertimos bastante en [+D y quizds algunas
empresas no realizan investigacién por temor a las consecuencias que puede tener en el
precio de las acciones, al reducir los beneficios a corto plazo. Si a todas las empresas se
les exigiera que publicaran lo que gastan en 1+D esto, animaria a gastar mds, y la gente
lo veria como un punto fuerte de la empresa y no como una debilidad. Por su parte, el
efecto en los resultados es sélo aparente”.

En esta frase se pone de manifiesto claramente la necesidad de invertir en in-
vestigacion y de informar sobre ella.

La capitalizacién de gastos de |1+D es muy pequefia en los paises que han
adaptado la Directiva (3%) siendo un hdbito mds frecuente en los pafses que no
han adaptado (23%).

El grado de concentracién alcanzado ha sido:
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si d Ponderacién si de Ponderacion
in ponderar estadistica In ponderar | .stadistica
5l NO Si NO 51 NO 5l NO
Directiva | Directiva Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva
Grado de 5575 %| 52,10 % (37,27 % | 31,98 % | 85,41 % | 67,65 %| 77,88 % | 54,63 %
concentracion & g ° Rt ’ & b o s o) /1y y 4
Di‘;‘:ii:'é“ 897 % 627% (1137% 489% 493% 337% 620%! 442 %
Coeficiente
de variacion 0) 16 0’ 2 0330 0; 15 0,05 0,05 0.08 0,08

Esto supone que el grado de concentracién alcanzado en torno a una tnica al-
ternativa ha sido del 55,75% en los paises que han adaptado la Directiva y del
52,10% en los paises que no la han adaptado. No obstante, creemos que es rele-
vante rectificar dichos valores en funcién de la ponderacién propuesta puesto que
la distribucion obtenida en cada concepto es importante y debe considerarse en el
factor de medida. Asi pues, los grados de armonizacién serian del 37,27% 6 del
31,98% para los dos grupos de paises.

La desviacion tipica mide la dispersién con respecto al grado de concentra-
cion. El hecho de que nos encontremos con unas desviaciones tipicas de 11,37% y
4,89% supone una mayor dispersién en paises que han adaptado la Directiva, que
en aquellos que aln no lo han hecho.

Podernos sefialar que existe poca concentracién respecto a las activida-
des de 1+D (37,27%) y a la vez una gran dispersion en los tratamientos
(11,37%) en los paises comunitarios. Esta dispersién se pone de manifiesto
con el coeficiente de variacién que da un valor de 0,30, que resulta muy gran-
de. Esto supone la necesidad de establecer un enfoque homogeneizador. Por
su parte, los paises no adaptados tienen un menor grado de concentracion
(31,98%) pero existe una mayor concentracién puesto que la desviacién tipi-
ca es de 4,89%.

Por su parte, si estudiamos cual es el grado de concentracién alcanzado
considerando las dos alternativas dominantes, observamos que el grado se ha
visto incrementado situdndose en un valor del 77,88% (tras el ajuste estadisti-
co hemos pasado de 85,41% a 77,88%) para los paises que no han adaptado la
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Directiva y de un 54,63% (pasando a dicho valor desde 67,65% tras la ponde-
racién) para los paises no adaptados. En general, la dispersiéon medida por la
desviacién tipica es mas pequefia que cuando considerdbamos (nicamente la
alternativa dominante pues los valores ahora son del 6,20% y del 4,42%) res-
pectivamente.

Esto supone que existe una mayor concentracién con respecto a dos alterna-
tivas contables y que el tratamiento es bastante similar. Lo cual se confirma con el
coeficiente de variacion que da unos valores bastante préximos a cero, 0,08 en
ambos casos, y, como sabemos, cuanto mds cerca esté de cero dicho valor menor
es la dispersiodn.

En cuanto al grado de armonizacién calculado a partir de la informacién dis-
ponible tenemos:

Grado de armonizacién 63,08% 58,23%

Estos comentarios podemos ofrecerlos grificamente segln los siguientes dia-
gramas de barras (Cuadro 25} para los paises adaptados a la IV Directiva.
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Cuadro 25

INVESTIGACION Y DESARROLLO. GRADO DE ARMONIZACION

Y GRADO DE CONCENTRACION

INVESTIGACION Y DESARROLLO
GRADO DE ARMONIZACION

GRADQ DE CONCENTRACION

PORCENTAJE
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(23
o
I

“~
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o
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~—MEDIA G2
e MEDIA G4

PORCENTAJE

1 S/POND | POND 2S/POND 2 POND
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CYALRDOS

1 G. CONCENTRA,
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9. ANALISIS DEL TRATAMIENTO DEL
ARRENDAMIENTO FINANCIERO Y MEDIDA DEL
GRADO DE ARMONIZACION Y CONCENTRACION

9.1. Contenido en la IV Directiva

El texto de la IV Directiva del Derecho de Sociedades comunitario no hace
mencién expresa a los arrendamientos financieros.

9.2. Estudio tedrico comparado

El leasing financiero es una de las pricticas contables mds controvertidas. La
extensién y contenido de la misma ha hecho que hayamos tenido que elegir qué
conceptos ibamos a recoger en nuestro cuadro comparado. Con el deseo de sin-
tetizar aquellos aspectos que consideramos mds interesantes, hemos selecciona-
do: definicién de leasing financiero, activacion, valoracién e informacién a publicar,
tal y como puede observarse en el Cuadro 26.

Con el objetivo de aclarar lo expuesto en el apartado anterior vamos a afiadir
alguna informacién adicional que permita conocer con mas detalle el tratamiento
contable seguido en cada pais miembro con respecto al arrendamiento financiero.

En Alemania el tratamiento contable de los bienes en arrendamiento financiero
estd dominado por el tratamiento fiscal. Por leasing financiero se entiende aquél que
transfiere sustancialmente todos los riesgos y beneficios asociados con la propiedad,
salvo el legal. La clasificacién de un bien como leasing financiero puede ocurrir si el
periodo del contrato cubre entre el 40% y el 90% de la vida (til del bien y se ha acor-
dado la opcién de compra. No obstante, en los casos en los que el alquiler excede el
90% de la vida qtil, aunque no exista la opcion de compra, puede realizarse la activa-
cién del bien. Ahora bien, de hecho, la capitalizacién se produce excepcionalmente.
La valoracién se realizard de modo que los activos y la obligacion se contabilizaran al
mids bajo entre el valor de mercado y el valor actual de las cuotas de leasing. La
amortizacién practicada serd consistente y de acuerdo con la politica empresarial.
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Cuadro 26

ESTUDIO COMPARADO DEL TRATAMIENTO DEL ARRENDAMIENTO
FINANCIERO EN EUROPA

ALEMANIA

Se capitaliza excep-
cionalmente.

Al mds bajo entre el
valor del mercado y
el valor actual de las
cuotas de leasing.

De modo consis-
tente.

— No es obligato-
rio publicar de-
talle del leasing
financiero.

— Las empresas
grandes deben
informar de sus
comportamien-
tos financieros
futuros (aunque
no es necesario
distinguir leasing).

BELGICA

Se capitaliza si se
cumplen ciertas con-
diciones,

Valor actual de las
cuotas,

En funcién de la vi-
da util o de la du-
racién del contra-
to.

— Movimientos del
ejercicio.

— Reglas de Valo-
racién.

— Politica de a-
mortizacion.

DINAMARCA

No se capitaliza, se
lleva a resultados.

— Se debe recoger
en la memoria
las deudas por
leasing. (Es el
{inico requisito.}

ESPANA

Se capitaliza cuando,
por las condiciones
econémicas  del
arrendamiento, no
existan dudas razo-
nables de que se va a
ejercitar la opcion de
compra.

Valor al contado del
bien en activo y en
pasivo deuda total de
las cuotas mds el im-
porte de la opcién
de compra. La dife-
rencia entre ambos
son gastos financie-
ros.

Atendiendo a la vi-
da Gtil del bien ob-
jeto del contrato.

— Criterios conta-
bles aplicados.

— Detalles  del
coste del bien
en origen, valor
de la opcidn de
compra, dura-
cion del contra-
to, afios trans-
curridos, cuotas
anteriores y en
el actual y cuo-
tas pendientes.

— Utilizacién, fe-
cha de cadu-ci-
dad y periode
de amortiza-
cién.




Cuadro 26 (Continuacion)

ESTUDIO COMPARADO DEL TRATAMIENTO DEL ARRENDAMIENTO
FINANCIERO EN EUROPA

FRANCIA Puede capitalizarse | Cantidad especificada | Amortizacién con- | En las cuentas anua-
en los estados finan- | en el contrato. sistente. les individuales:
cieros consolidados. — obligaciones ac-

tuales y futuras.

— amortizacién
del ejercicio,
como si la pro-
piedad fuera ad-
quirida.

En las cuentas anua-

les consolidadas:

— Valores capitali-
zados, por cate-
gorias.

— Método de
amortizacion.

— Deuda pendien-
te distinguiendo
entre | y 5 afios
y més de 5 afios.

GRECIA No se activa, se consi- — — — Compromisos
dera gasto del ejerci- totales no publi-
cio. Puede recogerse cados en cuen-
en cuentas de orden. tas de orden.

HOLANDA Se capitaliza. “Precio de Caja” En linea con el res- | — Obligaciones

to de activos tangi- detalladas a mds
bles. de | afioy de 5
afios.

— Debe hacerse
constar que es
propietario en
términos econo-
micos no legales.

IRLANDA Se capitaliza. Coste del activo ad- | En el periodo mis | — Bienes en lea-

quirido. corto entre la vida. sing financiero.

— Amortizacién
acumulada.

— Politicas conta-
bles.

— Deudas por lea-
sing.
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Cuadro 26 (Continuacién)

ESTUDIO COMPARADO DEL TRATAMIENTO DEL ARRENDAMIENTO
FINANCIERO EN EUROPA

ITALIA No se capitaliza. — — —

LUXEMBURGO | No existen reglas — — —
contables especificas.

REINO UNIDO | Se capitaliza. Valor actual de la | Periodo mds corto | — Politica conta-
cuota. entre lavida Gtil del ble.
bien y el término | — Deudas clasifica-
del contrato. das por afios.

— Depreciacidn
para grandes
grupos de activo
o total.

Bélgica requiere que los bienes cumplan las siguientes condiciones para que
puedan ser clasificados como leasing financieros:

— las condiciones en el contrato son al menos igual al coste de compra del
activo.

— debe tratarse de un bien no cancelable.

— el tipo de la propiedad debe transferirse al final del contrato o bien el con-
trato incluye la opcién de compra.

Si se lleva a cabo la activacion, el bien se considera como activo fijo. La valora-
cién indica el derecho de utilizacién del activo durante el periodo del contrato.
Dicho valor suele coincidir con el valor actual de las cuotas, utilizando el tipo de
interés implicito en la operacion. Cada cuota tiene una parte de intereses y otra
parte de capital, de modo que esta ultima va reduciendo la deuda pendiente. El ti-
po de interés a aplicar debe ser el mismo que se utilizé para activar el bien. Se
amortiza en funcién de la vida util o de la duracién del contrato.

Dinamarca, por su parte, no diferencia entre leasing financiero y operativo.
Todos los bienes de esta naturaleza se tratan, normalmente, como leasing operati-
vo. Esto supone que no procede la activacion, llevindose las cuotas a resultados.
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En Espafia el leasing financiero se define como un contrato por el que una em-
presa puede disponer de la utilizacién de un bien a cambio de unas cuotas periédi-
cas, incluyéndose necesariamente en dicho contrato la posibilidad de que al finali-
zar el mismo pueda ejercitarse la opcién de compra del bien utilizado (Resolucién
ICAC 21/1/92).

En Espafia se debe recoger el valor del derecho de uso y de opcién de com-
pra sobre los bienes que la empresa utiliza en régimen de arrendamiento financie-
ro. Deberan contabilizarse como activos inmateriales cuando por las condiciones
econdémicas del arrendamiento no existan dudas razonables de que se va a ejerci-
tar la opcién de compra (PGC). La norma 8.3 de la Resolucién de 21/1/92 del
ICAC precisa los conceptos anteriores:

— cuando, en el momento de firmar el contrato, el precio de la opcién de
compra sea menor que el valor residual que se estima que tendria el bien
en la fecha en que se ejercite la opcién de compra.

— cuando el precio de la opcién de compra en el momento de firmar el con-
trato, sea insignificante o simbdlico en relacién al importe total del arren-
damiento financiero.

En la valoracién hay que distinguir entre el valor de activo y el del pasivo. En €l
activo se contabilizan por el valor al contado del bien; el IVA se contabilizard por el
importe devengado fiscalmente, el resto no incrementa la deuda con la entidad de
crédito. En el pasivo se recoge la deuda total por las cuotas de leasing més el importe
de la opcién de compra. La diferencia resultante entre el valor del activo y del pasivo
se consideran gastos financieros de la operacion y el tratamiento es como gastos a
distribuir en varios ejercicios, Hlevindolos a resultados segln un criterio financiero.

La ley francesa no ofrece una definicién de leasing financiero. Se entiende que
existe cuando la propiedad se transfiere al final del contrato, al existir la opcion de
compra.

Los bienes en régimen de leasing se clasifican segtin:

a. Estados financieros legales. Todos los leasing son considerados operativos.

b. Estados financieros consolidados. Se distingue entre leasing financiero y
operativo.

Se permite la capitalizacion en las cuentas anuales consolidadas. Los activos y fa
correspondiente obligacién se registran por la cantidad especificada en el contrato.
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En el caso de que dicha informacién no se encuentre detallada, la cantidad capitali-
zada es el valor fiel del arrendado. Se suele utilizar como gufa los criterios estable-
cidos en el FAS 13 y el IAS 17. En las cuotas del leasing se distingue la parte de ca-
pital y la parte correspondiente de intereses. En general se emplea el “interest
method” aunque no es obligatoria su utilizacién. En lo relativo a la amortizacién de-
be seguirse un criterio consistente de acuerdo con la politica de la empresa.

En Grecia no se ofrece una definicién de leasing financiero, aunque se indica
que el periodo del contrato no puede ser inferior a tres afios. No se permite la
activacién, se considera como gasto del ejercicio, aunque puede recogerse un va-
lor en el activo y pasivo, pero a través del empleo de cuentas de orden, donde se
recoja como una propiedad de terceros hasta que finalice el contrato de leasing
(Puede consultarse Caseley, 1992).

Holanda define el leasing financiero como una forma de financiacién en la que
la propiedad legal recae sobre el arrendador y los riesgos econémicos sobre el
arrendatario. En cuanto a la capitalizacién, la decisién se basa en las circunstancias.
Suelen atender a lo establecido en las normas de USA, Reino Unido y del IASC. Al
capitalizar el bien se consideran como activos fijos inmateriales, mientras que en el
pasivo se recogen las deudas correspondientes. La valoracion se realiza atendien-
do al “precio de caja”, en el caso de que el mismo no se conozca, se calcula el va-
lor descontado, teniendo en cuenta que el tipo de interés debe incluir un factor
de riesgo. La amortizacién se realiza en linea con lo establecido con los otros acti-
vos tangibles. Podemos afiadir que en general se sigue el IAS 17.

En Irlanda el leasing financiero es un acuerdo que transfiere todos los riesgos
de la propiedad de un activo al arrendatario. Se supone que tales transferencias de
riesgo existen si, al principio del arrendamiento, el valor actual de las cuotas es
igual al 90% o mds del valor del bien arrendado (denominado “90 test”). Los bie-
nes en leasing financiero se capitalizan por el coste del activo adquirido (valor ac-
tual de las cuotas minimas de leasing), recogiendo las deudas de leasing como un
pasivo, que supone el valor actual de las cuotas minimas de leasing, dicha cantidad
es el descuento de los pagos al tipo de interés implicito en la operacién (Puede
consultarse Brennan y Pierce, 1992).

En ltalia no existen normas relativas al leasing financiero y todos los bienes, en
régimen de leasing, se contabilizan como leasing operativo. Tampoco existen normas
sobre qué tipo de informacion deben publicar las empresas en la memoria o en el in-
forme de gestion, aunque a veces se hace referencia a lo establecido por el IASC.

En Luxemburgo tampoco existen reglas especificas establecidas por la ley
contable en relacién con el leasing. La préctica general es considerarlo como un
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gasto del ejercicio aunque también puede recogerse en el activo, seglin el IAS 17,
y amortizarse segun su vida econdmica Gtil estimada, tal y como se hace con otros
activos fijos. Sin embargo, la ley fiscal si que tiene establecidas normas al respecto,
permitiendo la activacién en determinadas circunstancias (Puede consultarse Geb-
hard, 1992).
9.3. Indices de medida

Para estudiar los indices de medida del arrendamiento financiero, los concep-

tos utilizados para la medida de la armonizacién y de la concentracién difieren en
cierto grado, por lo que los precisaremos en cada caso.

9.3.1. MEDIDA DE ARMONIZACION

La medida del grado de armonizacién existente en torno al tratamiento con-
table del leasing, lo haremos utilizando los siguientes conceptos:

a. Informacién del leasing financiero capitalizado.
b. Informacién de la deuda resultante.

c. Publicacién separada en resultados o en la memoria y publicacion del lea-
sing, sin hacer mencion de si es financiero u operativo.

d. Base de valoracién del leasing financiero capitalizado.

e. Base de amortizacién y gastos financieros.

f. Publicacién de pagos futuros y periodos.

El nimero de empresas que siguen las distintas alternativas presentadas en ca-

da uno de los conceptos anteriores, realizando la agrupacion de los paises en cua-
tro y dos grupos, son las que se expresan a continuacién.
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Holanda RU.Irlanda Bel-Fr-Gr-L Alem.Din.

Macre  Micro

. Informacién del leasing financiero capitalizado.
Informacién 4 55 26 8 34 59
No informacién 4 —_ 23 37 60 4
1=0,2170 I = 0,379
?=70,93 NS ? = 49,25 NS
. Informacién de la deuda resultante.
Deudas LP + acreed. + otros [3 50 24 9 33 56
No inform. 2 5 25 36 61 7
| = 0,4240 i=0,384
X2 =53,18 NS X =4227S

c. Publicacién separada en resultados o en la memoria y publicacion del leasing, sin hacer
mencién de si es financiero u operativo.
Publicacion separada en Rdos. o memoria 3 134 — — — 137
No distingue leasing financiero y operativo 2 6 19 | 20 8
No publicacién 19 4 32 49 8l 23
1=0238 1=0,1191
X = 264,10 NS X* = 168,22 NS
d. Base de valoracién del leasing financiero capitalizado.
Informacién 5 54 23 | 24 59
No informacién 3 | . 31 3] 4
| =0,268! | = 0,444
' = 99,66 NS *= 32,85 NS
e. Base de amortizacién y gastos financieros.
Base detallada 9 74 I 8 9 83
Base no detallada — 5 { 4 5 5
No publicacién 4 5 31 7 38 9
| =0,242 I =0,2210
X? = 94,95 NS X? = 70,23 NS
f. Publicacién de pagos futuros y periodos.
Leasing financ. capital 2 48 — 5 5 50
Leasing operat. 7 73 —_ 14 14 80
Leasing sin distinguir 9 8 28 31 59 17
No publicado 8 4 25 14 39 12
| =0,2892 1=0,i534
X*= 161,51 NS X2= 116,98 NS




9.3.2. MEDIDA DE LA CONCENTRACION

La medida de la concentracién alcanzada en el tratamiento contable de
leasing financiero en los once paises objeto de andlisis la haremos, de igual
forma que venimos estudiando el resto de pricticas contbles, distinguiendo
en primer lugar los nueves paises que han adaptado la IV Directiva y en se-
gundo lugar, los dos paises comunitarios estudiados que no han adaptado la
Directiva.

9.3.2.1. Paises que han adaptado la IV Directiva

Los conceptos utilizados en la prictica contable del leasing financiero han
sido:

a. Informacién del leasing financiero capitalizado.

. Informacién de la deuda resultante.

¢. Publicacion separada en resultados o en la memoria.

d. Publicacién del leasing, sin hacer mencién de si es financiero u operativo.
e. Base de valoracion del leasing financiero capitalizado.

f. Base de valoracién de las deudas relativas al leasing financiero capitalizado.
g. Base de amortizacién y gastos financieros.

h. Publicacién de pagos futuros y periodos.

Las alternativas ofrecidas y reagrupadas en cada uno de estos conceptos, asf
como el nimero absoluto y relativo de empresas que han optado por cada una de
ellas es:

a. Informacién del leasing financiero capitalizado.

aj. Activo fijo material 82 5223 %
ay. Otra partida I 7,01 %
a3. No informacién 64 40,76 %

157 100 %

b. Informacién de la deuda resultante.

b|. Deudas a largo plazo 38 . 24,20 %
by. Acreedores 37 23,57 %
b3. Otros 14 8,92 %
bs. No publicacion 68 4331 %

157 100 %
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¢. Publicacién separada en resultados o en memoria.

-8

¢|. Depreciacion del leasing financiero 44 32,12%
¢y. Carga financiera 28 20,44 %
c3. Alquiler leasing operativo 6l 44,53 %
c4. Otro 4 292 %
137 100 %
Publicacién del leasing, sin hacer mencién de si es financiero u operativo.
dy. Depreciacion 4 3,03%
dy. Carga financiera 2 1,52 %
d3. Alquiler 3 227 %
d4, Otros 19 14,39 %
ds. No informacidn 104 78,79 %
132 100 %
Base valoracion del leasing financiero capitalizado.
¢|. Coste, precio compra menos amortizacion 69 5847 %
e5. Coste reposicién menos amortizacion | 0,85 %
e3. Valor fiel 5 4,24 %
e4. Valor actual cuotas leasing 7 393 %
ec. Otros ! 0,85 %
eg. No publicacién 35 29,66 %
18 100 %
Base valoracién del leasing financiero capitalizado.
f. La misma base que para el bien 35 30,17 %
f5. Distinta base valoracién 7 6,03 %
3. No informacién 74 63,79 %
16 100 %
Base de amortizacién y gastos financieros.
gj. La misma que la de los activos fijos tangibles 61 40,40 %
gy Bases diferentes 7 4,64 %
g3- No detallada 4] 0,00 %
g4- Porcentaje constante (cargas financieras) 24 15,89 %
gs. Cantidad monetaria constante | 0,66 %
8¢ No detallada base cargas financieras 10 6,62 %
g7- No publicacién 48 31,79 %
151 100 %
. Publicacion de pagos futuros y periodos.
h|. Leasing financiero capitalizado 55 1993 %
hy. Leasing operativo 94 34,06 %
h3. Leasing, sin distinguir 76 27,54 %
h4. No publicacidn 51 18,48 %
276 100 %

Los indicadores de dominancia obtenidos, considerando la armonizacién en
torno a | alternativa o 2 alternativas, son los siguientes, tanto sin ponderar como

efectuando ponderaciones estadisticas.
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El grado de concentracién, en cada uno de los supuestos analizados, es:

si derar Ponderacién Sin d Ponderacién
In ponder estadistica in ponderar estadistica
Grado de o
concentracién 51,95% 34,14 % 80,78 % 70,48 %
Desviacién o " o
tipica 13,63 % 14,42 % 12,07 % 17,06 %

9.3.2.2. Paises que no han adaptado la IV Directiva
Los conceptos utilizados en la practica contable del leasing financiero han sido:
a. publicacién leasing financiero capitalizado.
b. Informacion deuda resultante.

Las alternativas, asi como las frecuencias absolutas y relativas de cada una de
ellas, han sido:

a. Publicacién leasing capitalizado.

aj. Activo fijo material 2 7,41 %
aj. Otro 6 2222 %
a3. No publicacién 19 70,37 %

27 100 %

b. Informacion deuda resultante,

b|. Deudasa L.P. | 3,70 %
by. Acreedores | 3,70 %
b3. Otros 5 18,52 %
bg. No publicidad 20 74,07 %
27 100 %

Los indicadores de dominancia obtenidos, considerando una o dos alternati-
vas, antes y después de la ponderacién estadistica son: '
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Publicacidén leasing

capitalizado

Informacién deuda

Alternativa Porcentaje Porcentaje Segunda Alternativa Porcentaje Porcentaje
Dominante sin ponderar Ponderado Dominante sin ponderar Ponderado
a, No publicacién 70,37% 53,48% | a, Otro 92,59% | 85,73%
b, No publicidad 74,07% 59,26% | b, Otro 92,59% | 89,03%

3
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El grado de concentracién serd el siguiente, distinguiendo cada uno de los su-
puestos analizados.

Sin ponderar Ponderacion Sin ponderar Ponderacién
P estadistica P estadistica
Grado de . . .
concentracion 7222 % 56,37 % 92,59 % 87,38 %
Desviacién o .

t[pica LSS % 2,89 % 0,00 % I,65 %

9.4. Analisis de la informacién obtenida

La creciente importancia de las operaciones de financiacién de bienes de equi-
po, ha hecho que los contratos de arrendamiento financiero hayan sido uno de los
temas mas polémicos en los dltimos afios.

Es de sobra conocido, que desde una perspectiva contable, han existido y existen
dos enfoques fundamentales. Uno de ellos es considerar las cuotas de los arrenda-
mientos financieros como gastos del ejercicio, imputindolas, por tanto, al resultado. El
otro planteamiento es reconocer contablemente el derecho a la utilizacién del bien,
considerandolo como un activo desde el momento en que se formaliza el contrato,
siempre y cuando exista una presuncién de que va a ejercerse la opcién de compra.

La IV Directiva del derecho de sociedades comunitario no realiza ninguna
mencién expresa de los bienes en leasing financiero, por lo que cada pais miem-
bro, debe definir con precisién el tratamiento contable elegido.

De las definiciones encontradas en los once paises estudiados, y aunque la dis-
tincion entre bienes en leasing financiero y operativo es similar, nos gustaria des-
tacar la dada por Holanda en relacién al leasing financiero, puesto que nos parece
especialmente interesante y clara. El leasing financiero es una forma de financia-
cion en la que la propiedad legal recae sobre el arrendador y los riesgos econémi-
cos sobre el arrrendatario.

La activacién de los bienen en leasing financiero no estd permitida, en ninguna
circunstancia, en Dinamarca, Grecia (pueden recogerse en cuentas de orden) e
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ltalia. Alemania, por su parte, sélo permite la capitalizacién, de modo excepcional;
mientras que Francia lo limita a las cuentas anuales consolidadas.

El tratamiento mayoritariamente establecido, en los paises adaptados, de
considerar el leasing financiero, como inmovilizado material, es vilido desde
un punto de vista contable, pues aporta una solucién econémica al tema. De
este modo, el balance refleja la auténtica imagen fiel de la situacién financiera,
lo que evidentemente supone una transparencia en la informacién financiera
empresarial.

El grado de concentracién, tras el andlisis de los datos, ha sido el siguiente:

Ponderacion Ponderacién

Sin ponderar estadistica Sin ponderar estadistica
Sl NO ] NO St NO St NO

Directiva | Directiva |Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva

Grado de o o o o o
concontracion | 5195 % 7222% 34,14 % | 56,37 % | 80,78 % | 92,59 %| 70,48 % | 87,38 %
D‘i“;'i::'é“ 13,63% | 185% 1440% 289% 1207% | 000% 17.06% 165%
Coeficiente

de variacion 026 0,02 0,42 0,05 0,14 0 0,24 0,01

Asi pues, aunque en valores absolutos el grado de concentracién en los paises
que han adaptado la Directiva es del 51,95%, como hemos ponderado considerando la
importancia de que las soluciones se encuentren o no en torno a uno o varios valores,
hemos rectificado los valores, siendo el grado de concentraciéon encontrado del
34,14% con una desviacion tipica del 14,40%. Esto supone una gran dispersién obteni-
do un coeficiente de variacidn de 0,42. Por lo que, podemos observar una armoniza-
cién pequefia con una gran disparidad en el tratamiento contable del leasing financiero.

Por su parte, al considerar las dos alternativas mds dominantes, el grado de
concentracién se situa, tras la ponderacion, en un 70,48% con una desviacién del
17,06%, lo cual, incrementando considerablemente el nivel de concentracién al-
canzado, més del doble, pero mantiene una gran dispersién, con un coeficiente de
variacién del 0,24.
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Concretamente el avance en la concentracién ha sido el siguiente, calculan-
do el incremento en la concentracion al considerar dos alternativas en lugar de
una:

— Variacion en la concentracion 55,5% 106,43%
— Variacién en la desviacion tipica -11,44% 18,45%

Lo que muestra como se mejora y se avanza en el grado de concentracién
produciéndose una disminucién en la desviacién tipica, siempre y cuando no se
ponderen los valores iniciales obtenidos. Destaca, especialmente, la falta de des-
cripcion del método de valoracién utilizado e incluso, cuando se ofrecia dicho mé-
todo, no se explicaban como determinar los pasivos. El método de valoracién mas
utilizado es el del coste menos la amortizacién correspondiente.

La amortizacién se calcula del mismo modo que para otros elementos del in-
movilizado. Pocos paises informaron de los vencimientos y pagos futuros, clasifi-
cando los mismos en partidas tan distintas como pasivos a largo plazo o acreedo-
res a corto.

Los paises que no han adaptado la Directiva, ofrecen una informaciéon poco
relevante, puesto que sélo se han considerado dos conceptos y en ambos, el indi-
cador de dominancia ha sido “no publicacién”. Lo cual, aunque matemdticamente,
supone un elevado grado de armonizacién, desde un punto de vista econémico-fi-
nanciero da a entender la falta de criterios al respecto y la necesidad de normali-
zar dicha situacion.

El grado de armonizacién encontrado ha sido:

Grado Armonizacién 27,95% 28,34%

A modo de sintesis ofrecemos un diagrama de barras que expresa los grados
de armonizacién y concentracidon obtenidos (Cuadro 27) para los paises adapta-
dos a la IV Directiva Comunitaria:
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Cuadro 27

ARRENDAMIENTO FINANCIERO. GRADO DE ARMONIZACION
Y GRADO DE CONCENTRACION

ARRENDAMIENTO FINANCIERO
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10. ANALISIS DEL TRATAMIENTO DE OTRO
INMOVILIZADO INMATERIAL Y MEDIDA DEL
GRADO DE ARMONIZACION Y CONCENTRACION

10.1. Precisiones realizadas en las Directivas Comunitarias

Dentro de este epigrafe vamos a referirnos a algunas partidas del Inmoviliza-
do Inmaterial, como son el fondo de comercio, los gastos de establecimiento,
concesiones, patentes, licencias y marcas. Los articulos de la IV Directiva comuni-
taria del Derecho de Sociedades que se refieren a este tema, se encuentran desa-
rrollados del modo siguiente:

10.1.1. GASTOS DE ESTABLECIMIENTO
Seccién 3 “Estructura del balance”,

Los arts. 9 y 10 ofrecen la estructura de presentacién horizontal y vertical del
balance. Los gastos de Establecimieto se encuentran situados en el activo en el
apartado B, sefialando que integraran esta partida los conceptos “tal y como estén
definidos por la legislacién nacional, siempre que ésta autorice su inscripcién en el
activo”. La legislacion nacional podré prever la inscripcion de los gastos de esta-
blecimiento como primera partida de “inmovilizaciones inmateriales”.

Seccién 4 “Disposiciones particulares sobre ciertas partidas del balance”.

Tal y como expresa el art. 15.4, lo dispuesto en los puntos 3.a. y 3.b. se apli-
card a la partida “Gastos de establecimiento”. Asi pues, debe informarse de:

— Los movimientos de las partidas deben indicarse en el balance o en la me-
moria. Para ello, se partird del precio de adquisicion o coste de producién
y se hardn constar, por un lado, las entradas, las salidas y las transferencias
del ejercicio y por otro, las correcciones valorativas acumuladas en la fe-
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cha del cierre del balance, asi como las rectificaciones practicadas durante
el ejercicio sobre correcciones de ejercicios anteriores. Las correciones
valorativas figuraran bien en el balance, bien en la memoria.

— Si al establecer las primeras cuentas anuales, el precio de adquisicién o el
coste de produccién no pueda ser determinado sin realizar gastos o sin
emplear un plazo razonable, su valor residual al comenzar el ejercicio po-
dra considerarse como dicho precio o coste. La aplicacion de lo anterior
debe hacerse constar en la memoria.

Seccién 7 “Reglas de Valoraciéon”,

El art. 34. se refiere a los gastos de establecimiento, en el punto |.a. al indicar
que “en el caso de que la legislacién nacional autorice la inscripcidn en el activo de
los gastos de establecimiento, éstos se sanearan en un plazo méaximo de 5 afios”.
En casos excepcionales, los estados miembros pueden autorizar la no aplicacién
de este punto (art. 37.1) El punto |.b del mismo articulo afiade que hasta que los
gastos de establecimiento no hayan sido totalmente amortizados, queda prohibida
toda distribucién de resultados, salvo que el importe de las reservas disponibles a
estos efectos y el de los resultados de ejercicios anteriores sumen una cantidad
que, como minimo, sea igual al de los referidos gastos no amortizados. El punto 2
del art. 34 indica que deben comentarse en la memoria los elementos inscritos en
la partida “ gastos de establecimiento”

Seccién 8 “Contenido de la memoria”.

El art. 43.1.1. indica que el anexo debera contener indicaciones sobre los cri-
terios de valoracién aplicados a las distints partidas de las cuentas anuales, asi co-
mo los empleados en el cdlculo de las correcciones valorativas.

10.1.2. FONDO DE COMERCIO

Las referencias a este aspecto las podemos encontrar en la IV y Vil Directivas.
Por lo que se refiere a la IV Directiva, encontramos detalles en las secciones si-
guientes.

Seccién 3 “Estructura del balance™.

Los articulos 9 y 10 ofrecen las alternativas de presentacién del balance. El
Fondo de Comercio aparece dentro de las Inmovilizaciones inmateriales, siempre
y cuando se haya adquirido a titulo oneroso.
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Seccién 7 “Reglas de valoracion”.

El art. 37.2 remite al art. 34.1.a. para referirse al plazo de amortizacién del
Fondo de Comercio, el cual serd como miximo de 5 afios. Sin embargo, tal y
como se expresa el art. 37.2,, los estados miembros podrdn autorizar a las so-
ciedades para que amorticen sistemdticamente sus fondos de comercio en un
periodo limitado y superior a 5 afios, siempre que el mismo no exceda del
tiempo de utilizacién de este activo. Debe mencionarse, en tal caso, en la me-
moria.

Seccién 8 “Contenido de la memoria”.

El art. 43.1.1. sefala que habra que indicar los criterios de valoracién aplica-
dos a las distintas partidas de las cuentas anuales.

Por lo que se refiere a la VIl Directiva
Seccién segunda “Formas de establecer las cuentas consolidadas”.

El art. 19 en el punto | se refiere a la eliminacién inversion-fondos propios y
sefiala que “los valores contables de las acciones o participaciones en el capital
de las empresas incluidas en la consolidacién se compensaran con la fraccién de’
capitales propios que representan en dichas empresas”. La diferencia que subsista
se incluird en el balance consolidado en una partida especifica, con denominacién
adecuada. Dicha denominacion, correspondiente a la diferencia positiva de con-
solidacién se tratard como “Fondo de Comercio” (art 30.1). Dicha diferencia po-
sitiva puede deducirse de modo inmediato de las reservas, si lo permiten los es-
tados miembros (art 30.2.). El art. 19.].c. establece que la diferencia de
consolidacién, los métodos aplicados para obtenerla y, si fueran importantes, las
modificaciones que haya en relaciéon al ejercicio precedente, deberdn comentarse
en la memoria.

La diferencia negativa de consolidacién sélo podra ser trasladada a la cuenta
de Pérdidas y Ganancias consolidada en los siguientes casos (art. 31):

— “Cuando surja, en la fecha de adquisicion, como consecuencia de la previ-
sion de la evolucion desfavorable de los resultados futuros de la empresa
que la motiva, o de posibles cargas originadas por la misma y en la medida
en que se realice dicha previsién, o

— en la medida en que la diferencia corresponda a una plusvalia realizada”.
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10.1.3. OTRO INMOVILIZADO INMATERIAL
Seccién 4 “Disposiciones particulares sobre ciertas partidas del balance”.

Los movimientos de las partidas del activo inmovilizado deben indicarse en el
balance o en la memoria (art. 15.3.a). Cada partida debe expresar las entradas, sa-
lidas y transferencias del ejercicio, asi como las correcciones valorativas acumula-
das en la fecha de cierre del balance y las rectificaciones practicadas durante el
ejercicio sobre correcciones de ejercicios anteriores.

Seccién 7 “Reglas de Valoracion”.

El art. 32 establece como criterio general de valoracién el principio del precio
de adquisicién o coste de produccién. Dicha valoracién debera disminuirse por las
correcciones valorativas que deberan calcularse de modo que se amortice siste-
maticamente el valor de dichos elementos durante el tiempo de su utilizacién,
siempre que la utilizacién de los elementos del activo inmovilizado tenga un limite
temporal (art. 35.1.b). Igualmente, con independencia de su utilizacién, esté o no
limitada temporalmente y cuando se prevea que su depreciacién sea duradera, los
elementos del activo inmovilizado seran objeto de correcciones valorativas, con el
fin de que figuren por el valor inferior que les sea atribuibles en la fecha de cierre
del balance (art. 35.1.c.bb).

Las correcciones valorativas deben inscribirse en la cuenta de pérdidas y ga-
nancias. Si no aparecen de modo separado, deben figurar en la memoria con la de-
bida separacién (art. 35.1.c. cc). El art. 35.1.d afiade que si los elementos del acti-
vo inmovilizado son objeto de correcciones valorativas excepcionales solamente
por aplicacién de la legislacién fiscal, se expresard en la memoria, debidamente
motivado, el importe de tales correcciones.

Seccién 8 “Contenido de la memoria”.

informacién sobre los criterios de valoracién aplicados a las distintas partidas de las
cuentas anuales, asi como los empleados en el cilculo de las correcciones valorativas.
10.2. Estudio tedérico comparado

Los principales conceptos que permiten conocer el tratamiento contable da-

do, en cada estado miembro, a los elementos de inmovilizado inmaterial analiza-
dos, los sintetizamos del modo siguiente en el Cuadro 28.
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Cuadro 28

ESTUDIO COMPARADO DE OTRO INMOVILIZADO INMATERIAL

EN EUROPA

cio sélo se contabili-
zard si se ha adquiri-
do a titulo oneroso.

o coste de produc-
cién.

Comercio du-
rante el perfo-
do gque contri-
buya a obtener
ingresos, no ex-
cediendo los 5
afios {10 afios
como una am-
pliacién).

— Los gastos de
establecimien-
tos como méxi-
mo en 5 afios,

ALEMANIA — La capitalizacién | Se aplican los princi- | — En funcién de la | — Movimientos a
del Goodwill es | pios de valoracién del vida 1itil estima- lo largo del afio.
opcional. activo fijo material, da. — Amortizacién

— No se permite la — El Goodwill ca- del gjercicio.
capitalizacién de pitalizado se | — Amortizacién
los intangibles no amortiza en 4 Acumulada.
adquiridos. afios seglin ley, | — Valores actuales

pero se suele del ejercicio ac-
emplear entre tual y del ante-
y 40 afios. rior.
BELGICA Capitalizacion. Al coste de adquisi-  En funcién de la vi- | — Bases de Valo-
cién. da Gtil, racién,
El Goodwill en 5| — Politicas de a-
afios méximo. mortizacion,
— Razones por las
que se dilata el
periodo de a-
mortizacién.
— Cambios en el
ejercicio.

DINAMARCA | Capitalizacién de los | Precio de compra o | Segun la vida atil | — Amortizacio-

bienes adquiridos. coste de produccién, | estimada suele ser nes.

un méximo de 5| — Justificacién si
afios. se amortiza en
més de 5 afios.

ESPANA El Fondo de Comer- | Precio de adquisicion | — El Fondo de | — Justificacién si el

periodo de a-
mortizacién del
Fondo de Co-
mercio excede
de 5 afios.

— Criterios de ca-
pitalizacién.

— Movimiento del
ejercicio.

— Criterio seguido
para el cilculo e
imputacién de
las diferencias
de consolida-
cion.
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Cuadro 28 (Continuacion)
ESTUDIO COMPARADO DE OTRO INMOVILIZADO INMATERIAL

EN EUROPA

peciales de capi-
talizacién,

— El Fondo de Co-
mercio puede ca-
pitalizarse.

actual (excepto el
Good-will).

estimada. No hay
periodo médximo de
amortizacion.

FRANCIA Los inmateriales de- | Precio de adquisicién | No se especifica el | — Métodos de va-
ben identificarse de | o coste de produc- | periodo méximo de toracién.
modo  separado, | cién. amortizacion, es | — Cambios produ-
siempre que tengan usual 20 afios para cidos.
utilidad y valor. el Fondo de Co-
mercio consolidado.

GRECIA — Coste. Durante su vida —

productiva,
HOLANDA — Se capitaliza si se | Miximo el precio pa- | En funcién de las | — Movimientos de
esperan obtener | gado. ventas de la utiliza- las partidas.
beneficios futu- | - cion de productos | — Amortizacién
ros. O Procesos, Acumulada,
— El Goodwill pue- Se utilizan métodos | — Criterios de Va-
de activarse o no. de amortizacién loracion.

acelerados. — Métodos de a-

mortizacion.
— Razones por las
que el Goodwill
se amortiza en 5

afios,

IRLANDA — Ef Fondo de Co- | Al coste o al valor | Segin su vida Gtil | — Método de a-
mercio puede ca- | actual {(excepto el | estimada. mortizacion.
pitalizarse. goodwill). No hay periodo de | — Vida Gl

— Existen reglas es- amortizacién miéxi- | — Dotaciones a las
peciales de capi- mo, amortizaciones.
talizacion. - Amortizacién

acumulada.

ITALIA El inmaterial debe — En general, el mé- —

identificarse separa- todo constante. El

damente siempre que Fondo de Comer-
tenga valor y utilidad. cio en 10 aflos.

LUXEMBURGO | Se capitaliza. — Miximo 5 afios. Justificacion si el peri-
odo de amortizacién
es superior a 5 affos.

REINO UNIDO | — Existen reglas es- | Al coste o al valor | Segiin su vida Gtil | — Método de a-

mortizacion.

— Vida qtil.

-~ Dotaciones a las
amortizaciones.

— Amortizacidn
acumulada.
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En Alemania los activos fijos intangibles, tales como franquicias, patentes,
licencias y derechos similares deben ser capitalizados al coste, si fueron ad-
quiridos. Por su parte, la capitalizacién de los intangibles no adquiridos pero
generados por la empresa, no es permitida por el Cédigo de Comercio. Los
principios de valoracién aplicables son los mismos que los del activo fijo ma-
terial. El Cédigo de Comercio establece que la amortizacion de los activos fi-
jos capitalizados debe realizarse en funcién de su vida util estimada.

La capitalizacién del Goodwill es opcional. Si el Goodwill se ha capitali-
zado se amortiza como maximo en 4 afios o sistematicamente los afios que
la empresa estime su vida util. El método de amortizacion suele ser el cons-
tante a no ser que se considere mds apropiado otro método. A efectos del
impuesto de sociedades, el periodo de amortizacién es |5 afios partiendo
del primer afio que se capitaliza. El Goodwill surge en el momento de la pri-
mera consolidaciéon y puede compensarse contra reserva o capitalizarse y
amortizarse durante los afios en los que se beneficia de él. La Ley menciona
un periodo de amortizacién de cuatro afios pero se suele emplear un perio-
do entre 0-40 afios. El Badwill debe aparecer como una diferencia de conso-
lidacion en el pasivo. Dependiendo de su cardcter, puede reclasificarse en
reservas o pasivos. Si se dan ciertas condiciones, puede llevarse a beneficios
futuros.

En Bélgica la ley distingue como activos intangibles:

1) I+D (nosotros lo tratamos, de modo separado);

2) Concesiones, patentes, licencias y otros derechos similares;
3) Goodwill.

La valoracién se realiza al coste de adquisicién, siempre que éste no exce-
da el valor de su utilidad estimada o la futura contribucién a la empresa. Los
intereses intercalarios pueden incluirse en el valor de adquisicién. La amorti-
zacion se realiza en funcién de su vida atil. Normalmente el goodwill deberia
amortizarse como miximo en 5 afios. Excepcionalmente puede considerarse
un periodo mas largo. La diferencia de consolidacién positiva debe amortizar-
se en funcién de su vida atil estimada. En el caso de que se amortice en mas
de 5 afios debe justificarse adecuadamente. No obstante, puede realizarse una
amortizacién excepcional si debido a cambios en las circunstancias econémicas
y tecnoldgicas, el valor del balance no puede justificarse econémicamente. La
diferencia de consolidacién negativa no se incluye, en general, en el estado de
resultados consolidados. No obstante, si ésta surge porque existen aconteci-
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mientos futuros desfavorables, puede llevarse a resultados cuando los hechos
futuros se materialicen (Puede consultarse Farber y Ginsburgh, 1992).

En Dinamarca se permite que los activos materiales adquiridos sean capitaliza-
dos. La valoracion se realiza al precio de compra o coste de produccién. E! princi-
pio de prudencia es de gran importancia. Los activos inmateriales no pueden reva-
lorizarse. Se supone que todos los activos intangibles tienen una vida Util finita. Es
usual, amortizarlos seglin su vida Util estimada, siendo el periodo 5 afios. En el ca-
so de que se utilice un periodo més largo debe justificarse adecuadamente. Den-
tro del Goodwill se distingue: el internamente generado (no se reconoce) y el
comprado. El goodwill adquirido puede llevarse a reservas en el momento de la
adquisicidon o reconocerse en el balance y amortizarse sistemdticamente durante
el tiempo en que se beneficia la empresa, que en general no debe exceder de 5
afios.

El PGC espaiiol define el inmovilizado inmaterial como los elementos pa-
trimoniales susceptibles de valoracién econémica. Deberidn valorarse al precio
de adquisicion o coste de produccion. El Fondo de Comercio sélo se contabi-
lizara si se ha adquirido a titulo oneroso (PGC). La valoracién del Fondo de
Comercio vendra dada por la diferencia entre el importe satisfecho en la ad-
quisicién de una empresa, o parte de la misma, y la suma de los valores identi-
ficables de los activos individuales adquiridos menos los pasivos asumidos en la
adquisicién. El limite maximo de valoracién admitido es el valor de mercado
de los activos y el valor actual de los pasivos (ICAC). Se abonari el Fondo de
Comercio por las enajenaciones y por la baja en inventario. El Fondo de Co-
mercio debera amortizarse de un modo sistemdtico, no pudiendo exceder del
periodo durante el cual dicho fondo contribuya a la obtencion de ingresos,
con el limite maximo de 10 afios (PGC). El ICAC afiade que el periodo es 5
afios y la consideracién de 10 afios debe considerarse como una ampliacién. Si
hay un Fondo de Comercio negativo hay que analizar su naturaleza y si se tra-
ta de una provision para riesgos y gastos se contabilizard como tal y en caso
contrario, se imputard como menor valor de los activos adquiridos. La dife-
rencia positiva de consolidacion se recogerd en el balance consolidado y se
amortizard de modo sistemitico en el periodo en que dicho fondo contribuya
a la obtencién de ingresos, para el grupo de sociedades, con el limite maximo
de 10 afios. Si se superan los 5 afios debe justificarse en la memoria. La dife-
rencia negativa de consolidacién se recogera en el pasivo, tanto si responde a
una provision para riesgos y gastos, como si tiene el cardcter de ingreso diferi-
dos. Puede llevarse a la cuenta de pérdidas y ganancias consolidada en ciertos
casos. Amortizacién de los gastos de establecimiento debe ser sistemitica y
directa, en un plazo no superior a 5 afios.
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En Francia los inmateriales deben identificarse de modo separado, siempre
que tengan utilidad y valor. Su valoracion se realizard al precio de adquisicién o
coste de produccién. No se admiten las revalorizaciones. La amortizacién se pro-
duce si tienen una vida util finita. Existe la costumbre de considerar el goodwill ad-
quirido como un activo no depreciable, en las cuentas individuales. No se especifi-
can detalles del goodwill negativo. Las empresas estin empezando a reconocer
marcas adquiridas y a tratarlas como no depreciables, en circunstancias normales.
La ley francesa no especifica un periodo miximo de amortizacién del Fondo de
Comercio consolidado, aunque lo usual es hasta 20 afios. No existe un método de
amortizacién propuesto, pero lo normal es utilizar el método de amortizacién
constante.

En Grecia legalmente los derechos de propiedad intelectual, tales como pa-
tentes y marcas, se contabilizan al coste y se amortizan durante su vida produc-
tiva.

En Holanda los activos fijos intangibles deben capitalizarse sélo si hay una ex-
pectativa bien fundada de que se obtendran beneficios futuros. Si los costes de ac-
tivos fijos intangibles se llevan a gastos en el afio en que se producen, no pueden
clasificarse como gastos amortizables.

La valoracion no puede exceder el precio pagado déduciendo las amortizacio-
nes. Los activos fijos inmateriales deben amortizarse consistentemente, en funcion
de las ventas o de la utilizacién de los productos o procesos. Se utilizan métodos
de amortizacion acelerados. Al final de cada ejercicio, debe revisarse la cantidad
pendiente de amortizar para determinar si los activos aiin tienen vida Util estimada
o si deberia acelerarse el proceso de amortizacion.

El Goodwill puede llevarse directamente a Resultados, o a reservas pro-
pias o capitalizarse como un activo intangible. En todos los casos debe apare-
cer perfectamente identificado. El Goodwill capitalizado debe amortizarse en
su vida econémica esperada, en un periodo miximo de 5 afios. Si el periodo
de amortizacion es mds largo debe justificarse. Se exige una evaluacién perié-
dica de los beneficios econémicos futuros del Goodwill en relacion con el va-
lor capitalizado. La diferencia de consolidacion negativa debe considerarse co-
mo reserva.

En Irlanda la ley 86 exige que los activos inmateriales sean incluidos en el
balance si se han adquirido o si fueron creados por la empresa (patentes, li-
cencias, marcas,...). Una propuesta del ASB 1990 (ED52) restringe considera-
blemente la capitalizacion de ciertos activos intangibles. EIl Goodwill, por su
parte, puede capitalizarse. Es de resaltar el hecho de que todos los activos in-
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materiales, salvo el Goodwill, pueden revalorizarse. La revalorizacién, positiva
o negativa, se lleva a la cuenta de reserva de revalorizacién (Puede consultarse
Deasy, 1992).

La valoracién puede realizarse al coste (precio de compra o coste de produc-
cién menos cualquier valor residual estimado) o al valor actual (con excepcién del
Goodwill). Todos los inmateriales (también el Goodwill) deberian amortizarse se-
glin su vida util estimada. No existe un periodo médximo de amortizacién. La dife-
rencia de consolidacion positiva puede compensarse con reservas o amortizarse
segun la vida econdmica til estimada. La mayoria de las empresas utilizan la pri-
mera via pero las que amortizan, a veces utilizan periodos de mas de 40 afios (esta
cuestion la estd revisando el ASB). La diferencia de consolidacién negativa debe
llevarse a reservas.

En ltalia el inmaterial debe identificarse separadamente siempre que tengan
valor y utilidad. Pueden revalorizarse de acuerdo con las normas al respecto. El
método de amortizacidn es el constante, a no ser que otro método se considere
mds apropiado. La Ley fiscal sefiala que la amortizacién de las marcas no debe ex-
ceder los 3 afios.

El Fondo de Comercio expresa generalmente el exceso entre el precio de
compra y el valor de los activos. El positivo puede llevarse a resultados o amor-
tizarse en 10 afios. El negativo se recoge en las reservas o como pérdida espera-
da. La amortizacion del Fondo de Comercio suele realizarse por el método
constante,

En Luxemburgo se capitaliza el activo inmaterial. La amortizacién debe hacer-
se en un periodo que no exceda los 5 afios. En el caso en que el periodo de amor-
tizacién exceda los 5 afios, debe justificarse adecuadamente.

En el Reino Unido la ley 86 exige que los activos inmateriales sean incluidos
en el balance si se han adquirido o si fueron creados por la empresa (patentes,
licencias, marcas,...). Una propuesta del ASB 1990 (ED52) restringe considera-
blemente la capitalizacién de ciertos activos intangibles. Esta permitida la capita-
lizacion del Good-will. La valoracién puede hacerse al coste (precio de compra
o coste de produccién menos cualquier valor residual estimado) o al coste ac-
tual (con excepcidn del Goodwill). Todos los activos inmateriales, salvo el Go-
odwill, pueden revalorizarse. La revalorizacién, positiva o negativa, se lleva a re-
serva de revalorizacién. Todos los inmateriales (también el Goodwill) deberian
amortizarse segln su vida Gtil estimada. No existe un periodo mdximo de amor-
tizacion.
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La diferencia de consolidacién positiva puede compensarse con reservas o
amortizarse segln la vida econémica (til estimada. La mayoria de las empresas uti-
lizan la primera via pero las que amortizan, a veces utilizan periodos de mds de 40
afos (esta cuestién la estd revisando el ASB). La diferencia de consolidacion nega-
tiva debe llevarse a reservas.

10.3. iNDICES DE MEDIDA

Puesto que los conceptos considerados dentro de este apartado, que hemos
denominados “otros inmovilizado inmaterial”, son muy amplios, y con el objetivo
que ofrecer una medida del grado de armonizacién lo més precisa posible, realiza-
remos el andlisis distinguiendo:

— Concesiones, patentes, marcas Yy licencias.

— Fondo de Comercio.

El estudio en cada una de estas magnitudes se hard, exactamente igual
que venimos haciendo con el resto de pricticas contables estudiadas, distin-

guiendo aquellos paises que han adaptado la IV Directiva, de los que no lo
han hecho.

10.3.1. CONCESIONES Y SIMILARES
10.3.1.1. Medida de armonizacién

Dentro de este apartado vamos a referirnos a la medida de la armonizacién
de las “concesiones y similares”. Para ello y utilizando la metodologia expuesta los
conceptos Y alternativas que manejamos son las siguientes:

a. Publicacién del activo fijo inmaterial capitalizado.

b. Base de valoracién utilizada en la capitalizacion.

c. Base de valoracién utilizada para el cargo a Resultados.

El nimero de empresas que siguen cada alternativa se recoge en los cuadros
siguientes.
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Holanda RU.lrfanda Bel-Fr-Gr-L. AlemDin | Macro  Micro

a. Publicacién del activo fijo inmaterial capitalizado.

En el balance 2 3 20 44 5
En la memoria 3 5 28 39 8
| =04810 | = 0,493
= 6,82 NS 2= 0,45 NS

b. Base de valoracién utilizada en la capitalizacion.

Al coste menos amortizacién 5 5 42 70 10
Otro e 3 7 14 3
= 0,5380 1=0516
X*=3,77 NS 2= 0,03 NS

c. Base de valoracién utilizada para el cargo a Resultados

Detallada 7 8 25 42 15
No detallada — 3 26 42 3
I = 0,5680 I = 0,500
X?* =8,02 NS X? = 5,39 NS

Lo que ofrece unos valores globales de

Grado Armonizacién 52,93%

50,30%

10.3.1.2. Medida de concentracién

10.3.1.2.1. Paises que han adaptado la 1V Directiva

Los conceptos utilizados en la prictica contable de las concesiones, patentes,

marcas, licencias y similares, han sido:

a. Publicaciones del activo fijo inmaterial capitalizado.

b. Base de valoracién utilizada en la capitalizacion.

c. Base de valoracion utilizada para el cargo a resultados.
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Las alternativas ofrecidas en los conceptos anteriores, asi como el nimero
absoluto y relativo de empresas que han optado por cada una de ellas, han sido:

a. Publicacion del activo fijo inmaterial capitalizado.

a|. Dentro activo fijo intangible 48 49,48 %
a3. En el balance, pero no en intangible | 1,03 %
a3. En la memoria 47 48,45 %
a4. No publicacién de la cantidad capitalizada | 1,03 %

97 100 %

b. Base de valoracién utilizada en la capitalizacién,

by. Al coste de compra 6 6,19 %
by. Al coste de compra menos amortizacidn 80 82,47 %
bj. Otro 4 ’ 4,12 %
bg. No publicacién 7 722 %

97 100 %

¢. Base de valoracidn utilizada para cargar a resultados.

¢j. En mis de 5 afios 7 6,86 %
¢y. En 5 afios 9 882 %
c3. Menos de 5 afios 9 8,82 %
c4. Vida econdmica til 19 18,63 %
cg. Otro 7 6,86 %
¢g. Base no especificada 29 28,43 %
c7. Otros 6 - 588 %
cg. No publicacién 16 1569 %

102 100 %

Los indicadores de dominancia obtenidos, siguiendo la metodologia que he-
mos utilizado, son:
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El grado de concentracion alcanzado ha sido:

Sin ponderar Ponderacion Sin ponderar Ponderacion
P estadistica P estadistica
Grado de o o 9
concentracién 5346 % 3934 % 78,23 % 72,04 %
Desviacion o o
tipica 22,24 % 26,00 % 22,30 % 26,52 %

10.3.1.2.2. Paises que no han addpmdo la 1V Directiva
Los conceptos utilizados han sido.
a. Publicacion de la cantidad capitalizada.
b. Bases valoracién utilizada en la capitalizacién.

Las alternativas en cada concepto y sus frecuencias absolutas y relativas, han
sido las recogidas en los cuadros siguientes:

aje-de empresas

a. Publicacion de la cantidad capitalizada.
ay. Como activo fijo inmaterial 16 6957 %
a3. En el balance, pero no como inmaterial 3 13,04 %
a3. En la memoria 2 8,70 %
2

a4- No publicacién 8,70 %

23 100 %

b. Bases de valoracién utilizada en la capitalizacién.

b|. Precio compra 6 26,09 %
by, Precio compra menos amortizacion 8 34,78 %
b3. Otro I 435 %
bs. Mo publicacién 8 34,78 %

23 100 %

Los indicadores de dominancia son:
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El grado de concentraciédn alcanzado serd:

Sin ponderar Ponderacién Sin ponderar Ponderacion
P estadistica p estadistica
Grado de o
concentracion 52,17 % 379 % 76,09 % 62,67 %
Desviacién 17,39 % 20,59 % 6,52 % 12,07 %

tipica

10.3.2. FONDO DE COMERCIO
10.3.2.1. Medida de armonizacién

Para la medida de armonizacién del tratamiento contable del Fondo de Co-
mercio utilizaremos los siguientes conceptos:

a. Publicacion del Good-will capitalizado en la consolidacién.

b. Base de valoracién utilizada para la capitalizacién del Good-will de consoli-
dacién.

¢. Base de valoracion utilizada para la imputacién a Resultados.

Las alternativas de cada una de ellas seguidas por paises son:

Holanda RMAL Irlanda Bel-Fr-Gr.L. AlemDin. | Macre  Micro

a. Publicacion del Good-will capitalizado en la consolidacién.

En el balance — —— 14 3 17 -
Otro y no publicacién | 5 10 23 33 6
I =0,7170 | = 0,660
X = 15,85 NS X2 = 1,54 NS
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Holanda R.U.Irlanda Bel-Fr.-Gr-L AlemDin. | Macro  Micro

b. Base de valoracion utilizada para la capitalizacion del Good-will de consolidacién.

Precio de compra menos amortizacién ! 5 12 20 32 6
Otro e — 9 4 (3 —
1=0,7810 1=0711
X = 6,37 NS X = 1,05 N§

«. Base de valoracion utilizada para la imputacion a Resultados.

Sin efecto en resultados 4 44 — 25 25 48
Otro 2 6 21 26 47 8
1=0,2730 | = 0,391
2= 3598 NS *= 31,37 NS

Lo que nos permite obtener unos valores globales de

Grado Armonizacion 59,03% 58,73%

10.3.2.2. Medida de concentracién

10.3.2.2.1. Paises que han adaptado la IV Directiva
Los conceptos utilizados en la préctica contable del Good-will han sido:
a. Publicacién del good-will capitalizado en la consolidacion.

b. Base de valoracién utilizada para la capitalizacion del good-will de consoli-
dacion.

c. Base de valoracién utilizada para la imputacién a resultados.

Las alternativas ofrecidas en cada uno de dichos conceptos, y las frecuencias
absolutas y relativas encontradas, han sido:
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a. Publicacién good-will capitalizado en la consolidacién.
a|. En el balance como activo fijo intangible I 19,64 %
ay. En el balance 6 10,71 %
a3. Enla memoria 29 5L79%
ag. Otro 6 10,71 %
ag. No publicacion 4 714 %
56 100 %
b, Base de valoracién utilizada para capitalizar ¢l good-will en la consolidacion.
bj. Precioc compra i 1,96 %
bs. Precio compra menos amortizacién 37 72,55 %
b3. Precio compra ajustade a valor actual neto | 1,96 %
bg. No publicacién 12 23,53 %
51 100 %
c. Base valoracién utilizada en la imputacién a resultados.
¢y Segln la base de valoracion utilizada. Amortizacion
de la cantidad capitalizada 43 33,86 %
¢y, No publicacién de la base de valoracién 9 7.09 %
c3. Sin efectos en resultados (se capitalizan y no
amortizan) 2 1,57 %
c4. Sin efectos en resultados (todas las cantidades
a reservas) 73 5748 %
127 100 %

Los indicadores de dominancia obtenidos en tornc a una o dos alternativas,
asi como los valores sin ponderar y ponderados son:
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El grado de concentracién, en cada caso, serd

Sin ponderar Ponderaciéon Sin ponderar Ponderacién
P estadistica P estadistica
Grado de o . . .
concentraciéon 60,61 % 42,83 % 86,28 % 80,34 %
Desviacion o . .
tipica 876 % 8,47 % 10,68 % 13,45 %

10.3.2.2.2. Paises que no han adaptado la IV Directiva

En Italia, no hay referencia con respecto al good-will de consolidacién, porque
la nuestra se ha centrado en las cuentas anuales individuales. No obstante, en es-
tos casos la base de valoracién utilizada es el precio de compra menos la amorti-
zacioén.

En Espafia, por su parte, se observa que se publica dentro del balance como
un activo fijo intangible. La base de valoracién coincide con la empleada en lItalia, o
sea, precio de compra menos amortizacién

10.4. Analisis de la informacién obtenida

La amplitud de conceptos englobados en el activo inmovilizado inmaterial
comprende la consideracion del Fondo de comercio, las concesiones, las patentes,
las licencias, las marcas y los gastos de establecimiento.

El texto comunitario inscribe, de modo opcional, los gastos de establecimien-
to, dentro del inmovilizado inmaterial, dejando a los estados miembros la defini-
cion de los gastos que integran dicha partida. Asi pues, la valoracion de los mis-
mos no aparece detallada, quedando su amortizacién prevista en un plazo maximo
de 5 afios. Como una de las condiciones establecidas para la distribucién de resul-
tados, se sefiala que la misma estd condicionada a la amortizacion de estos gastos
o bien a su cobertura con reservas.

El Fondo de Comercio, por su parte, se encuentra desarrollado en la IV y
VIl Directivas comunitarias. El texto de la IV Directiva, no ofrece una forma de
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calcularlo y sélo admite su reconocimiento si se ha adquirido a titulo oneroso.
Con respecto a la amortizacién se sefiala que deberd realizarse en 5 afios, en los
casos en los que los estados miembros autoricen la inscripcién del good-will en
el activo.

La VII Directiva respeta las normas establecidas en la IV Directiva pero ad-
mite, también, que se deduzca inmediatamente de las reservas. En el caso de
tratarse de una diferencia de consolidacién negativa se subraya que sélo puede
llevarse a pérdidas y ganancias consolidadas, en ciertos casos. Con respecto al
resto del inmovilizado inmaterial se indica que su valoracién debe realizarse por
el precio de adquisicién o coste de produccién y deben practicarse correccio-
nes valorativas. Se practicard amortizacion sistemdtica durante el tiempo de su
utilizacién.

Por su parte, en los estados miembros la capitalizacién del good-will es opcio-
nal en Alemania, Italia y Holanda, pudiendo activarse en el Reino Unido, Luxem-
burgo, Irlanda, Grecia, Francia, Espafia, Dinamarca y Bélgica.

La valoracién del activo inmaterial siguen los criterios generales de la Direc-
tiva. Como aspectos a destacar, resaltamos que los intereses intercalarios pue-
den incluirse en el valor de adquisicion en Bélgica, la revalorizacién no se permi-
te, de modo explicito, en Dinamarca, Francia, Reino Unido, Irlanda e ltalia (en
estos dos tltimos paises, el Goodwill no puede revalorizarse). En Espaiia se indi-
ca, por parte del .C.A.C,, que el limite méximo de valoracién admitido es el va-
lor de mercado. La valoracion en Irlanda y el Reino Unido puede hacerse por el
coste actual. '

La amortizacién suele entenderse que debe ser en 5 afios, aunque se admiten
periodos més dilatados que deben justificarse en la memoria. Francia, por su par-
te, no especifica el perfodo miximo de amortizacion del Fondo de Comercio
consolidado pero lo mds habitual es amortizarlo en un periodo de hasta 20 afios.

El grado de concentracién ha sido el que se recoge en el cuadro de la pag. si-
guiente,

El grado de concentracién alcanzado en las concesiones y similares conside-
rando una sola alternativa, ha sido bastante similar en paises adaptados como en
paises no adaptados. La ponderacion efectuada, considerando la distribucion obte-
nida en cada concepto, nos situa el grado de armonizacién en un 39,34% y en un
37,99% respectivamente. Junto a este bajo nivel de concentracién se destaca la
elevada dispersién, que estd situada en un 26% y en un 20,59% para cada uno de
los grupos de paises analizados. Esto muestra que el grade de concentracion se
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Ponderacion . Ponderaciéon
Sin ponderar

Sin ponderar

estadistica estadistica
Sl NO S| NO sl NO S NO
Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva | Directiva
CONCESIONES
Y SIMILARES
Grado de

concontracion  |5346 % | 52,17 % 39,34 % | 37,99 % | 78,23 % | 76,09 %| 72.04 % | 62,67 %

D‘fi;'ii:“’“ 2224 % 17,39 % [26,00 % (20,59 % | 22,30 % | 6,52 %| 26,52 % | 12,07 %
Coeficiente
o varinaes ol4 | 033 loes 054 028 | 008 036 | 019
FONDO

COMERCIO

Grado de . .
concentracion |006! % — 14283% — 8628% — 180,34 % —
Desviacion . .
tipica 876 % - 847%| — 10,68 % — 113,45 % —
Coeficiente

de variacion 0,14 - 0,19 — 0,12 — | 0,16 —

encuentra situado en unas bandas pequefias pero que ademds no existe ninguna
concentracion en el resto de las alternativas, lo cual dista mucho de considerarse
armonizacién. Esto puede contrastrarse con el elevado valor obtenido con el coe-
ficiente de variacién 0,66 y 0,54, que muestra una gran dispersién en los valores.

Al ampliar el campo y considerar dos alternativas, el grado de concentracion
aumenta casi el doble, situdndose, tras la correspondiente ponderacién estadistica,
en 72,04% y 62,67%. A esto se une el hecho de una disminucién, también conside-
rable en la desviacién tipica, que ha situado los nuevos coeficientes de variacién en
0,36 y 0,19. Lo cual evidencia una mejoria en la dispersién de la informacién, aun-
que distan mucho de ser buenos vaiores.

Por su parte, en el Fondo de Comercio, los datos obtenidos han sido Unica-
mente de paises que ya han adaptado el texto comunitario. El grado de concentra-
cién alcanzado se situa en el 60,61%, corrigiéndose tras la ponderacidn y situin-
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dose en 42,83% con una desviacion tipica de 8,47%. El nivel de dispersién alcanza-
do es mas pequefio que el que habiamos obtenido con las concesiones y similares,
alcanzando un valor de 0,19.

Al aumentar el nimero de alternativas, el nivel de armonizacién ponderado,
casi se duplica miembros que el coeficiente de variaciéon disminuye ligeramente.
Nos situamos en un nivel de armonizacién del 80,34%, con una desviacion tipica
del 13,45% y con un coeficiente de variacion del 0.16.

Para observar numéricamente el avance conseguido en el grado de concentra-
cion al considerar dos alternativas, comparando la variacién con el grado alcanza-
do con una Unica préctica, ofrecemos:

Valores Valores Valores Valores
sin ponderar ponderados sin ponderar ponderados

Variacién | Variacién |Variacién | Variacién | Variacién | Variacién | Variacién | Variacion
Media | Desv.tipica| Media |Desv.tipica| Media |Desv.tipica Media |Desv. tipica

Concesiones o o o o 9 9 9 o
y similares 251,73 %| 025% [83,13%| 198%| 4583 % | -62,5%| 6497 % | -41,37 %
Fondo de

Comercia 4237%| 21,92% |8757% | 5884%|  — — - —

Al igual que hemos realizado en las practicas contables anteriores, recogemos
en dos diagramas de barras los valores obtenidos para las concesiones y similares
y para el Fondo de Comercio (Cuadros 29 y 30) en los paises adaptados a la IV
Directiva.
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Cuadro 29

ONCESIONES Y SIMILARES. GRADO DE ARMONIZACION
Y GRADO DE CONCENTRACION
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Cuadro 30

FONDO DE COMERCIO. GRADO DE ARMONIZACION Y GRADO

DE CONCENTRACION

PORCENTAJE
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1. DETERMINACION DEL iNDICE DE ARMONIZACION
Y DE CONCENTRACION TOTAL

Hasta ahora hemos ido analizando los distintos grados de armonizacién y
concentracién de cada una de las précticas individualmente, vamos ahora a pre-
sentar el total deducido de todas ellas. Los valores que ofrecemos a continuacién
se refieren a los paises adaptados.

DOMINA DOMINA MAS DE
UNA PRACTICA | UNA PRACTICA

GRUPO | GRUPO
Sin Sin 4

ponderar Ponderando ponderar Ponderando

Moneda extranjera 53,15% | 3604 % 83,49 % 7390 % 41,55 % 3952 %

I+D 55,75% | 3727 % 85,41 % 7782 % 63,08 % 5823 %
Leasing 5195% | 3414 % 80,78 % 7048 % 2795 % 2834 %
Concesiones 5346 % | 3934 % 7823 % 72,04 % 5293 % 30,18%

Fondo Comercio 6061 % | 4283 % 86,28 % 8034 % 5903% | 5873 %

Como puede observarse de los valores resiimenes anteriores, los indices me-
dios de concentracion obtenidos considerando la prictica dominante ha sido del
54,98% y del 82,83% si se consideran las dos alternativas mas seguidas. Dichos va-
lores se corrigen a la baja tras la ponderacion estadistica efectuada, ofreciendo los
valores del 37,92% y del 74,91% respectivamente. Estos valores pueden visualizarse
si representamos grificamente los valores alcanzados por cada prictica contable
segln los cuatro criterios que estamos considerando. De este modo observamos
que, la concentracién es superior en el tratamiento del Fondo de Comercio, mien-
tras que el arrendamiento financiero aparece como la prictica contable en la que
existe menos concentracién a excepciéon de que las concesiones aparecen con va-
lores inferiores cuando se consideran las dos alternativas dominantes sin ponderar.
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Por lo que se refieren al grado de armonizacién alcanzado ha sido del
48,90% al clasificar los palses en cuatro grupos y del 43% al clasificarlos en dos
grupos. El detalle del grado de armonizacion alcanzado en cada préctica segin la
clasificaciéon Grupo 2 y Grupo 4, es la que se ofrece en el grafico siguiente. Del
mismo, observamos que el tratamiento de los gastos de |+D, aparece como el
mas armonizado mientras que, el leasing financiero aparece como el que menos
armonizacién ofrece.

Como sintesis de todos los indices medios de armonizacién y concentracion
obtenidos presentamos los cuadros 31 y 32.

Cuadro 31

INDICE GLOBAL MEDIO DE ARMONIZACION

GRADO DE ARMONIZACION

POR PRACTICA INDICE DE ARMONIZACION MEDIO

53

PORCENTAJE
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Cuadro 32

PORCENTAJE

INDICE GLOBAL MEDIO DE CONCENTRACION

GRADO DE CONCENTRACION

INDICE MEDIO DE CONCENTRACION

90 90
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A modo de sintesis de los resultados obtenidos en nuestro trabajo empirico,
ofrecemos los grificos comprendidos en el cuadro 33.

Cuadro 33

SINTESIS DE LOS INDICES GLOBALES DE ARMONIZACION

Y CONCENTRACION
o GRADO DE ARMONIZACION INDICE DE ARMONIZACION MEDIO
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12. ALGUNAS REFLEXIONES FINALES

La necesidad de entender las diferentes pricticas contables utilizadas alrede-
dor del mundo, nunca ha sido tan grande como en la actualidad. El continuo desec
de expandir las operaciones, los rapidos avances en las telecomunicaciones y en la
tecnologia de la informacion, asi como las oportunidades ofrecidas por la reciente
liberalizacién de muchas economias de mercado, han dotado de un caracter mias
internacional a los negocios. Este hecho crea la necesidad creciente de obtener
una informacioén financiera cada vez mds veraz y mds comparable a nivel interna-
cional, que permita (i) evaluar la actuacién y las condiciones financieras de subsi-
diarias extranjeras, (ii) evaluar las oportunidades de inversién y las adquisiciones
potenciales, (iii) estructurar las transacciones empresariales del modo mas venta-
joso desde el punto de vista fiscal y de informacién financiera y (iv) evaluar la in-
formacién financiera de competidores extranjeros.

Tanto en el dambito nacional como internacional suele distinguirse entre nor-
malizacion plblica o privada, atendiendo a los organismos encargados de la emisién
de normas. Cada vez es menos clara la linea divisoria entre ambas, y usualmente
suele existir un predominio de una sobre otra, mis que estrictamente una de ellas.
El desarrollo de la regulacion normativa de la contabilidad resulta de una compleja
interrelacién de variables culturales, econdmicas, legales, politicas y sociales de un
pais. A nivel internacional, la armonizacién proviene de acuerdos voluntarios o de
acuerdos politicos, habiéndose producido, hasta la fecha, avances muy significativos.

Sin embargo, la informacién financiera disponible actualmente no es, a menu-
do comparable. Existen grandes diferencias en la contabilidad y en las practicas se-
guidas, lo cual acarrea grandes dificultades. Ahora bien, aunque existen diferencias
reales en las practicas contables de los estados miembros, se ha avanzado, de mo-
do muy importante, de cara a la comparabilidad de la presentacién y del conteni-
do de la informacién financiera.

El estudio realizado en 1989 por la Federacién de Expertos Contables confir-
ma que una cierta armonizacion se ha logrado. De hecho, los esquemas de cuen-
tas anuales estdn mds estandarizados y cualquier persona interesada en los esta-
dos financieros de una empresa de un estado miembro puede obtener un informe

189



de gestién, un informe de auditoria y un anexo presentado segliin una estructura
que permite comparaciones. No obstante, aunque se ha alcanzado una base mds
comparable, la diversidad atn es real y significativa. Por todo ello se plantean cues-
tiones como ;Cudl es el futuro del proyecto de armonizacién y cuiles los méto-
dos que mejoran su ejecucién? Ante el reto de una mayor comparabilidad ;Cudles
son los medios para ponerlos en prictica? ;Sirven los mecanismos del pasado o
son necesarios nuevos métodos?

Las directivas han sido utilizadas como medidas de cambio que han introduci-
do una dimensién europea en la concepcion y en la prictica de la contabilidad. Los
instrumentos formales utilizados por la Unién Europea han sido, pues, las directi-
vas. En cuanto a instrumentos no formales, se han realizado contactos regulares
entre los estados miembros, organizacién de contactos regulares entre partes no
gubernamentales y contacto con otras organizaciones no comunitarias.

Van der Tas (1992 a, pag. 249-252) sugiere ciertas recomendaciones para la
Unién Europea, en un futuro préximo:

— El Consejo de Ministros deberia conceder poderes (sobre cuestiones téc-
nicas) a la Comisién y a un Comité representativo de los gobiernos de los
estados miembros. Esto facilitaria la interpretacién de las directivas, asf co-
mo de cuestiones técnicas que hicieran de las directivas un instrumento
mds adaptable,

— Forum Contable Europeo, con el objetivo de animar a todas las partes en-
vueltas en la informacién financiera para coordinar sus agendas y sus accio-
nes, de modo que se discutan y se planteen soluciones ante la Comisién.

— Utilizar las recomendaciones como instrumento para temas controverti-
dos, lo cual puede servir de antesala para una directiva.

— Prestar mas atencién a cuestiones de valoracion y determinacién de resui-
tados.

— Desarrollar, por parte de la Unién Europea, un papel activo en otros orga-
nismos internacionales involucrados en temas de armonizacién de la infor-
macién financiera.

Estas medidas, u otras similares, deben ponerse en marcha para asegurar que
se avanza en la armonizacién de la informacién financiera (Puede consuitarse Hop-
wood, 1990 a, 1990 b). La importancia de la comparabilidad para la consecucién
del Mercado Unico hace que se tengan que definir los pasos a seguir en el futuro.
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Mejorar la comunicacién favorecera la comparabilidad dentro de la Unién Euro-
pea pero debe buscarse una aproximacion cautelosa y sutil, sin precipitacién ni
centralizacién excesiva.

La cooperacion entre el trabajo del IASC y de la Unién Europea parece inevi-
table. Como sabemos, el IASC ha acabado su etapa de elevada opcionalidad y ha
dado un cambio a su politica de cara a la década de los 90, reduciendo las alterna-
tivas ofertadas. La Unién Europea debe realizar un balance de los resultados obte-
nidos con la implantacion de las directivas comunitarias y actuar de modo que se
consiga una informacién financiera mds comparable en los estados miembros. Pre-
cisar si las normas comunitarias deben ser o no compatibles con las del IASC, adn
estd por definir, pero lo que estd claro es la necesidad de actuar conjuntamente.
Nos gustaria resaltar que pensamos que la iniciativa tomada por el IASC parece la
Gnica via para alcanzar el objetivo de armonizacién. Si el IASC tiene éxito en desa-
rrollar unas normas de aceptacién internacional, serd interesante ver si organis-
mos armonizadores nacionales adecuan sus propias normas contables a las del
IASC o las utilizan como un marco conceptual que desarrolle sus propias normas
(Resulta interesante consultar McComb, 1982 y McKinnon y Janell, 1984).

Hay muchos autores que argumentan lo poco adecuado de la rigidez de las
normas. A este respecto, Mueller (1967) sefiala que “la uniformidad completa
internacional es indeseable”, lo que subraya la necesidad de considerar las dife-
rentes condiciones econdmicas, sociales y politicas. Por todo ello la solucién no
es ficil ya que pensamos que debe mantenerse, de algiin modo, la indiosincrasia
de los estados. La literatura subraya que existen diferencias realmente impor-
tantes entre los estados miembros, la pregunta que nos planteamos es saber si
tales diferencias pueden resolverse, buscando una aproximacién de posiciones,
o si la armonizacién contable es imposible. La armonizacién comunitaria supone
que las leyes de los estados miembros deben ponerse en linea, pero no ser
idénticas. Este implica ciertos peligros, pues se pueden crear visiones erréneas
en los usuarios de la informacioén financiera ya que pueden pensar que como los
formatos de las cuentas anuales son iguales, la comparabilidad de las mismas
venga dada.

El estudio empirico realizado nos ha dado unos grados de armonizacién en-
tre el 28% y el 63% cuando hemos clasificado los paises en cuatro grupos y entre
el 28% y 59% cuando los hemos clasificado en dos grupos. Por lo que se refiere
al indice de concentracién, tras la ponderacion estadistica propuesta y conside-
rando la importancia de una Unica alternativa contable, hemos obtenido valores
que varian entre el 34% y el 42%. Todos estos valores, tomados en su conjunto
nos han permitido obtener unos indices medios de medida del 52,93% como gra-
do de armonizacién considerando los paises clasificados en 4 grupos (del 43%
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cuando se procede a clasificarlos en dos grupos). El indice global de concentra-
cioén, realizando las mismas consideraciones que las efectuadas anteriormente, es
del 37,92%.

Ante esta evidencia empirica, no podemos decir que no exista cierto grado de
homogeneizacion, pero, en este punto de la investigacion, nos es mas facil enten-
der la afirmacién realizada por la FEE. “El impacto armonizador de la Cuarta Directiva
no ha sido el esperado”.

Pensamos que se ha avanzado pero quada mucho por hacer. La armonizacion
de la informacién financiera internacional constituye un tema de investigacion
prioritario para todos aquéllos que creemos que el mundo va mas alld de los limi-
tes geogrificos que establecen las fronteras.
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13. CONCLUSIONES

Primera.

Segunda.

Tercera.

Cuarta.

Quinta.

Sexta.

En los Gltimos afios un vivo debate ha tenido lugar en la lite-
ratura sobre la armonizacién de las pricticas contables entre
paises. Las presiones a favor de la armonizacién se han in-
crementado y actualmente existen organismos, publicos y
privados, que estudian las posibilidades de avanzar en la ar-
monizacion.

Si nos situamos desde una perspectiva nacional, los cuerpos
normalizadores se preocupan de que los académicos definan
un marco conceptual como un modo de decidir entre distin-
tos tratamientos contables. A nivel internacional, los profe-
sionales han visto a los académicos desde la perspectiva de
poder reconciliar diferencias.

La armonizacién de la informacién financiera constituye un
objetivo prioritario dentro de los objetivos de la Unién Euro-
pea. Con la misma se pretende asegurar que la informacién
financiera publicada por empresas de distintos paises sea
“equivalente y comparable”.

La armonizacién de la informacion financiera no es una con-
dicién suficiente para conseguir la. comparabilidad, pero si
que es una condicidn necesaria.

El modelo armonizador europeo ha optado por la flexibilidad
por lo'que junto a los minimos establecidos se preven alter-
nativas por las que pueden optar los estados miembros, en
atencioén a las particularidades de su ordenamiento.

Los argumentos a favor de la armonizacién contable son tan
fuertes que hay que buscar el acoplamiento entre los aspec-
tos sociales y culturales peculiares de cada pais y los intere-
ses supranacionales.
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Séptima.

Octava.

Novena.

Décima.

Undécima,

Duodécima.

En cuanto a los instrumentos formales de la Comunidad Euro-
pea, Unicamente se ha utilizado la via de las directivas, cuando
parece también aconsejable el uso de recomendaciones.

Nuestro trabajo realiza una aportacién sobre la medida del
grado de armonizacién y del grado de concentracién. Para ello
hemos utilizado el indice de Herfindhal, asi como nuestra pro-
pia propuesta de metodologia de medida.

El tratamiento contable de las transacciones en moneda extranje-
ra, a nivel tedrico, es bastante similar entre los paises miembros,
en lo que se refiere al registro contable y al tratamiento de las di-
ferencias de cambio reales y negativas potenciales. Hemos obser-
vado una diferencia importante entre paises, en cuanto a la solu-
cién adoptada ante las diferencias de cambio potenciales positivas.
Resaltar que el Luxemburgo no existen reglas especificas.

El tratamiento contable de la conversién de estados financieros
expresados en moneda extranjera, ha ofrecido cierta diversidad
en cuanto a la eleccion del método de conversion utilizado. No
obstante, los métodos utilizados son el Monetario/No Monetario
{temporal, en algin caso) y el de tipo de cambio actual. El trata-
miento de las diferencias de conversién es coincidente en todos
los paises que siguen el método Monetario/No Monetario (tem-
poral, en su caso), llevindolas a Resultados. Mientras que si se
propone el método de tipo actual, se llevan al pasivo.

El trabajo empirico realizado sobre el tratamiento contable de la
moneda extranjera ha arrojado un grado de concentracién (sin
ponderar y considerando sélo la alternativa dominante) del 53,15%,
con una desviacién tipica del 15,18%. La concentracion en torno a
la alternativa dominante ponderada ha sido del 36,04% con una ele-
vada dispersion situada en el 20%. El grado de armonizacién obte-
nido (realizando una clasificacién en 4 grupos) ha sido del 41,55% y
del 39,527% si realizamos una division de los paises en dos grupos.

En el tratamiento contable de los gastos de investigacion y desa-
rrollo, Alemania aparece como el pais mas conservador al consi-
derar estas actividades como gastos. En el resto de paises se sigue
un tratamiento que puede delimitarse entre distintas bandas de ac-
tuacién. La posicion ante el reconocimiento de las actividades de
I+D, evidentemente condiciona otras cuestiones contables anexas.
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Decimotercera.

Decimocuarta.

Decimoguinta.

Decimosexta.

Decimoséptima.

El grado de concentracion de las actividades de 1+D en torno
a la alternativa dominante y tras la ponderacion estadistica es
del 37,27% con una desviacién tipica del 11,37%. Lo que evi-
dencia una reducida concentracién y una elevada dispersion
en los tratamientos seguidos en los paises miembros. Por su
parte el grado de armonizacién, ha sido del 63,08% en el ca-
so de considerar 4 grupos de paises y del 58,23% si realiza-
mos 2 grupos.

El arrendamiento financiero, debe reunir, en general, una se-
rie de condiciones para que sea considerado como tal, aun-
que existen tres paises en los que no se permite la capitaliza-
cion (Dinamarca, Grecia e Irlanda). En Italia no existen
normas que se refieran a esta prictica contable.

El nivel de concentracién tras la ponderacién realizada, nos
ha permitido obtener un valor para el leasing financiero del
34,14% con una desviacién tipica del 14%. Esto supone una
gran dispersién tal y como lo muestra el coeficiente de varia-
cién del 0,42. (el 51,95% sin realizar la ponderacién). El grado
de armonizacién ha sido bastante mas reducido, alcanzando
los valores del 27,95% (grupo 4) y 28,34% (grupo 2). Del ani-
lisis efectuado hemos observado que se mejora y se avanza
en el grado de concentracién, produciéndose una disminu-
cién en la desviacién tipica, siempre y cuando no se ponde-
ren los valores iniciales obtenidos.

No existen grandes diferencias en el tratamiento de “otro in-
movilizado inmaterial”, sélo matizaciones puntuales que ya
han sido expuestas anteriormente.

El grado de concentracién de las concesiones y del Fondo de
Comercio ha sido bastante similar, concretamente un 39%
para concesiones y similares y del 43% para el Fondo de Co-
mercio. Las dispersiones, en ambos casos, se ha situado en
un 26% y un 8% respectivamente. El avance conseguido en el
grado de concentracién al considerar dos alternativas, com-
parando la variacién con el grado alcanzado con una dnica
prictica es del 83% para concesiones y similares y del 87%
para el Fondo de Comercio. El grado de armonizacién obte-
nido se sitGa entre el 52,93% y el 59,03% (grupo 4) y entre el
30% y 58% (grupo 2).

195



Decimooctava.

Decimonovena.

Vigésima.

Vigesimoprimera.

Los indices medios de concentracién obtenidos de todas las
pricticas contables analizadas han sido del 54,98%, al consi-
derar una tnica prictica y del 82,83% al considerar las dos
practicas dominantes. Dichos valores se sittian en el 37,92% y
74,91% respectivamente, tras las oportunas ponderaciones.
Los indices medios de armonizacién calculados han sido del
48,90% al dividir los paises en 4 grupos y del 43% si se clasifi-
can en 2 grupos.

En la mayoria de los contrastes de independencia realizados
hemos rechazado la hipétesis nula y aceptado la alternativa,
lo que supone que las practicas contables utilizadas dependen
de la agrupacién de la que hemos partido, lo cual supone falta
de armonizacion.

Todo lo anterior nos permite sefialar que existe una base
comparable en la informacién financiera de los paises comu-
nitarios, pero la diversidad contable atin es real y significativa.
Como posibles medidas para avanzar en el proyecto de ar-
monizacion europeo, podemos sefialar las siguientes:

— Estudiar la posibilidad de utilizar las recomendaciones
dentro de los instrumentos formales de la Unién Europea,
a efectos de armonizacion.

— Prestar una atencién especial a cuestiones de valoracién.

— Seguir fomentando las relaciones de la Unién Europea con
otros organismos involucrados en la armonizacién de la
informacién financiera.

— Realizacién de un Forum contable europeo, con el objeti-
vo de animar a todas las partes envueltas en la informa-
cién financiera, para que exista una coordinacién de sus
agendas, de modo que se discutan y planteen soluciones a
la Comision.

— Presentar informacién muiltiple.
Por todo ello, y para concluir resaltar que, hemos seguido las
recomendaciones realizadas por la FEE al sefialar que se plan-

teaba la necesidad de continuar investigando, tanto para iden-
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tificar las diferencias entre paises como para conocer las ra-
zones por las que éstas se producen. Asi pues, esperamos
contribuir con nuestro trabajo al progreso de avanzar en la
comparabilidad de la informacién financiera empresarial.

Este trabajo es una investigacién abierta de la que surgen li-
neas de investigacion que la completan. Seria interesante es-
tudiar el efecto y las implicaciones de la diversidad contable
europea, asi como analizar el avance conseguido en la armo-
nizacién a lo largo del tiempo.
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